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Uuvobp

Pitamo se zapravo:
TKO NE ZELI BITI MILIJUNAS?

Najpopularnija emisija na ameri¢koj televiziji nedavno je
bio kviz Tko zZeli biti milijunas? Kviz je postigao ogroman
uspjeh ne samo ovdje, nego i diljem svijeta, s razli¢itim
voditeljima, u razli¢itim zemljama. Naravno, sve §to ste morali
uciniti bilo je da odgovorite na niz pitanja, i sa svakim to¢nim
odgovorom zaradili biste viSe novca - sve do glavnog zgoditka
od milijun dolara!

Pitanje "Tko zeli biti milijunas§?" postalo je popularna
uzreéica. Budimo realni - uz toliki interes za kvizove s novcem,
bogacenje, milijunase s burze dionica i goleme zgoditke na lotu,
postavlja se pitanje "Tko ne zeli biti milijunas?"

Da, moguée je osvojiti milijun dolara na kvizu. Takoder,
moguce je osvojiti viSe milijuna dolara na lotu. Moguce je i
postati milijuna$ ulazuéi u PJP (pocetnu javnu ponudu). Mozete
biti umirovljeni bogati i tako ostati bogati do kraja Zivota.
Zapravo, danas postoji vise nacina za bogacenje nego ikad prije
u povijesti. Mozda se zato u svijetu javila tolika pomama za
bogacenjem - i to Sto prije, to bolje.

Nedavno sam na televiziji govorio o svojoj knjizi Bogati
otac, siromasni otac. Voditeljica me pitala: "Ma hajde, zasto



nam ne kazete istinu? Niste li napisali svoju knjigu samo da
biste iskoristili ovo ludilo za bogatstvom koje se Siri nacijom?"

Njezino me pitanje stvarno iznenadilo i gotovo sam ostao
bez rijeci. Kad sam se napokon pribrao, odgovorio sam: "Znate,
nikad to nisam gledao na taj nacin. Shva¢am zbog cega mislite
da sam knjigu napisao zbog Zelje za bogacenjem. Volio bih da
mogu re¢i da sam toliko pametan da tempiram svoju knjigu ba$
za ovaj trenutak u povijesti, ali bojim se da nisam toliko
pametan. Napisao sam tu knjigu zato Sto sam htio ispricati pricu
o financijskim lekcijama koje sam dobio od svoja dva oca."

Kad sam 1997. napisao knjigu, sve knjizare i svi distributeri
knjiga kojima smo se obratili odbili su je. Zapravo, 1997. jo§
nije ni postojao kviz Tko Zeli biti milijunas?. Tada sam rekao:
"Zapravo, moja knjiga predstavlja upravo suprotnu poruku od
one koju daju ti kvizovi, milijuna$i s trziSta dionica i lutrija."
Zamislio sam se nad tom cinjenicom i rekao: "Danas zaista
vlada pomama za bogacenjem, i iako moja knjiga govori o
bogacenju, ona ne govori o brzom bogacenju."

Voditeljica je kimnula i skepti¢no se nasmijesila. "Ako niste
dio ove manije brzog bogacéenja, Sto onda zagovarate? Sporo
bogacenje?"

Mogao sam osjetiti njezin sarkazam, i osjetio sam se
izazvanim. Pred milijunima gledatelja nastojao sam zadrzati
hladnokrvnost. Usiljeno sam se nasmijao njezinom otrovnom
komentaru i rekao: "Ne, moja knjiga ne govori o brzom ili
sporom bogacenju." Zatim sam se nasmijesio, ¢ekajuc¢i njezino
sljede¢e pitanje. TiSina je bila straSna, ali drzao sam se Sto je
mogucée mirnije, ¢ekajuci njezin sljedeci potez.

Ona se nasmijeSila i upitala me: "Pa o ¢emu govori vasa
knjiga?"

Nacerio sam se i odgovorio: "Govori o cijeni bogaéenja."

"Cijeni?" odgovorilaje. "Kako to mislite, cijeni?"

Kad je postavila to pitanje, producent joj je signalizirao da
nam je vrijeme isteklo. Potaknula me da pozurim s odgovorom,
i zavr§io sam razgovor rijeCima: "Vecina ljudi zeli se obogatiti.
No, problem je u tome §to su samo malobrojni spremni platiti
cijenu za to."
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TV intervju je bio zavrSen. Voditeljica mi je zahvalila i
presli su na reklame. Problem je u tome §to nisam uspio reéi §to
je po mom misljenju cijena boga¢enja. Ova knjiga odgovara na
pitanje na koje nisam uspio odgovoriti u tom TV intervjuu.

Tko plaéa cijenu?

Americko ministarstvo zdravstva, obrazovanja i socijalne
skrbi pratilo je ljude od dvadesete do Sezdeset i pete godine
zivota. Rezultati istrazivanja bili su sljedeci:

Do 65. godine zivota od sto ljudi

1 je bio bogat

4 su bila dobrostojeca

5 ih je jos radilo jer su morali raditi

54 je zivjelo od obiteljske ili drzavne potpore
36 je bilo mrtvo

Pored toga, od 35% bogatih 1% naslijedilo je svoje
bogatstvo, kao i veliki postotak onih 4% dobrostoje¢ih. Dodao
bih jo§ da magazin Forbes definira bogatase kao ljude s
prihodom od preko milijun dolara godisnje.

Nakon naglog ekonomskog razvoja posljednjih deset godina
20. stoljeca, broj bogatih i dobrostojec¢ih povecao se. No,
pitanje je i dalje, Sto je ucinilo onih 5% bogatih a Sto ostali
nisu? Kakvu je cijenu platilo tih 5%, a ostali ne?

Znaci li velika kuca da ste bogati?

Kad sam bio mali, moj bogati otac provezao me pokraj kuce
kolege iz razreda, smjeStene u vrlo bogatoj cetvrti. Pitao sam
bogatoga oca je li otac mojeg kolege bogat. Bogati otac
nasmijao se i rekao: "Dobro plac¢eni posao, velika kuca, lijepi
automobili i putovanja ne znace da si bogat. Zapravo, mogu
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znacCiti upravo suprotno. RaskoSan Zivotni stil ne znaci da si
pametan ili dobro obrazovan. Moze znaditi upravo suprotno."”

Vec¢ina nas dovoljno je mudra da shvati §to je bogati otac
htio re¢i. No, smatram da je jedan od razloga zasto toliko ljudi
stalno igra lutriju taj $to i oni Zzele imati veliku, lijepu kucu,
skupe automobile, i sve druge igracke koje se mogu kupiti
novcem. lako je moguce dobiti milijune na lutriji, u stvarnosti,
izgledi za to vrlo su mali. Kao §to velika kuéa ne znac¢i nuzno
da ste bogati, gledanje TV kviza ili kladenje na sretne brojeve
nije cijena koju je onih 1% platilo da bi se obogatilo.

Koja je cijena bogacenja?

Postoje mnogi nacini bogacenja. Dobivanje na lutriji ili
pobjeda na kvizu samo su dva primjera. MozZete se obogatiti i
ako ste skrt, ako ste varalica, ili ako se vjencate s milijunasem.
Mnogi ljudi aktivno traze milijunasa s kojim bi se htjeli
vjencati. Naravno, budite oprezni: svaka metoda koja dovodi do
velikog bogatstva ima svoju cijenu, a cijena se ne mjeri uvijek
novcem.

Cijena toga §to sjedite i gledate kvizove, ili se kladite na
lutriji, jest ta Sto se golema vecina gledatelja nikad nece
obogatiti... a to je vrlo visoka cijena. Postoje bolji nacini za
bogacenje, s mnogo boljim izgledima, ali veéina ljudi nije
spremna platiti cijenu za to. Zapravo, postoje neki nacini za
bogacenje u kojima su izgledi na vasoj strani; gotovo vam je
zajamceno da cete se obogatiti, ali problem je u tome $to vecina
ljudi nije spremna platiti cijenu. Zbog toga se, prema podacima
Ministarstva zdravstva, obrazovanja i socijalne skrbi, samo 1%
ljudi obogati u najbogatijoj zemlji na svijetu. Svi Zele biti
milijunasi, ali nisu spremni platiti cijenu.

Na Sto je moj bogati otac mislio kad je govorio o cijeni?
Najbolje ¢u objasniti tu ideju upotrijebivsi drugi primjer kako bih
objasnio koncept cijene. Kako bi ljudi reagirali kad bih rekao:
"Volio bih imati tijelo poput Arnolda Schwarzeneggera"? Pa,
prvo §to bi mi vecina vas rekla bilo bi: "Navuci tenisice, pretrci

12



pet milja na dan, provedi u teretani tri sata na dan, i prestani
zderati picu." Ja bih na to rekao: "Postoji li jo§ koji nacin da
dobijem tijelo poput Arnoldovog?" Na to mislim kad govorim o
cijeni. Milijuni ljudi voljeli bi imati sjajno tijelo, ali malobrojni
su spremni platiti cijenu. Zato reklame koje obecavaju: "lzgubit
¢ete na tezini i pritom jesti koliko Zelite. Samo uzmite ovu malu
carobnu pilulu", ili "Mozete izgledati poput ovog predivnog
modela bez vjezbanja ili dijete", dovode ljude do velikog
profita. Bez obzira na to radi li se o novcu, seksi tijelu, sjajnim
vezama, sreci, ili bilo ¢emu drugom $to ljudi Zele, Avenija
Madison stvorit ¢e reklamnu kampanju koja obeéava brz i lagan
naéin da dodete do onoga S§to zelite. Medutim, veéina
reklamiranih proizvoda ne funkcionira, ne zbog samih sebe,
nego zato, Sto ljudi koji ih kupuju, nisu spremni raditi (ili platiti
cijenu).

Cesto govorim o te¢aju investiranja u nekretnine, vrijednom
385 dolara do kojeg sam doSao preko televizijske reklame prije
mnogo godina. Sje¢am se kako sam sjedio kod kuée i mijenjao
kanale kad li naletim na tu reklamu. Reklama me potakla da
dodem na besplatni veéernji seminar u Hilton Hawaiian
Village-u, hotelu na plazi Waikiki, odmah pokraj stana u kojem
sam zivio. Nazvao sam kako bih rezervirao mjesto na
besplatnom seminaru, odslusao seminar, i predbiljezio se za
seminar od 385 dolara. U to sam vrijeme jo§ bio u marincima,
pa sam pozvao kolegu pilota da pode sa mnom na vikend
seminar. Njemu se seminar nije svidio, nazvao ga je pljackom i
gubitkom vremena, i zatrazio povrat novca. Kad smo se sreli,
rekao mi je: "Znao sam da ¢ée to biti pljacka. Nisam te trebao
slusati."

Moje iskustvo bilo je potpuno drugaéije. OtiSao sam sa
seminara, uzeo knjige i kazete, pro¢itao ih i preslusao, i zaradio
milijune dolara zahvaljujuci informacijama koje sam dobio na
tom seminaru. Jedan prijatelj rekao mi je mnogo godina kasnije:
"Problem tvojeg prijatelja bio je taj $to je on bio prepametan i
nije dobio nista od tog tecaja. Ti si bio dovoljno glup da
povjeruje§ instruktoru i uéinio si ono ¢emu te on poducio."
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I danas preporuc¢am ljudima da krenu na seminare kako bi
ucili o osnovama kupnje nekretnina, pokretanja tvrtki,
investiranja u dionice, i drugim temama. Cesto ¢ujem
komentare iz publike: "Ali §to ako te¢aj nije dobar? Sto ako me
opljackaju? Sto ako ne nau¢im niSta? Osim toga, ne zelim
popravljati toalete ni dobivati noéne pozive od podstanara.”
Kad ¢ujem takve komentare, obi¢no odgovaram: "Onda je
najbolje da ne idete na seminar. Definitivno ¢e vas opljackati.”

Prema mojem iskustvu, mnogi ljudi traze odgovore koji ¢ée
im na neki nacin poboljsati zivote. Problem je u tome $to im se
odgovor ne svida kad ga pronadu... kao $to se ni meni ne svida
odgovor: "Prestani se Sopati picom i poéni dizati utege tri sata
na dan." Drugim rije¢ima, dok mi se ne svidi taj odgovor, nema
Sanse da razvijem tijelo poput tijela Arnolda Schwarzeneggera.
Vecina ljudi nikad se nece obogatiti zbog toga S§to im se ne
svidaju odgovori koje dobivaju. Po mojem misljenju, to nema
mnogo veze s odgovorima: ljudima se ne svida cijena povezana
s odgovorom. Kao §to je rekao bogati otac: "Vecina ljudi zeli se
obogatiti. Problem je u tome §to ne zele platiti cijenu.

U ovoj knjizi govorim o cijeni bogacenja a da ne postanete
$krti, nemoralni, varalice, i da se nepotrebno ne vjencate s
bogatom osobom. Saznat cete kako biti bogat i uzivati u
bogatom zivotnom stilu. No, postoji cijena... a kao S§to mi je
bogati otac Cesto govorio: "Cijena se ne mjeri uvijek novcima."
Podijelit ¢u s vama odgovore i cijenu koju sam platio. Ako vam
se ne svide moji odgovori, ili odgovori mojega bogatoga oca,
sjetite se da postoji viSe nalina za bogacéenje... Uvijek ¢e
postojati neka nova lutrija i neki novi kviz koji ¢e vam postaviti
pitanje: "Tko zeli biti milijunas?"
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PRVO POGLAVLJE

CIJENA SKRTOSTI

"Cijena necega ne mjeri se uvijek novcem."

- Bogati otac

Postoje mnoge knjige koje populariziraju ideju Stedljivosti i
zivljenja ispod svojih moguénosti. Mnogi takozvani financijski
stru¢njaci piSu, govore ili emitiraju putem radija ili televizije o
prednostima rezanja kreditnih kartica, Stednje novca, ulaganja
maksimalne koli¢ine novca u mirovinski plan, voznje rabljenog
automobila, zivljenja u manjoj ku¢i, izrezivanja kupona, kupnje
na rasprodajama, hranjenja kod kuce, davanja odjece starije
djece mladoj djeci, jeftinijih godi$njih odmora, i sli¢nih stvari.

Iako su te ideje odlicne za vecinu ljudi, i iako postoji
vrijeme 1 mjesto za Stednju, velikom broju ljudi takve se ideje
ne svidaju. Istina je da mnogi ljudi vole uzivati u lijepim
stvarima koje se mogu kupiti novcem. Vecini ljudi velika kuca,
novi automobil, zabavne igracke i skupa putovanja mnogo su
zabavniji i pozeljniji od polaganja novca u banku. Vecina nas
slaze se s mudrim izrekama koje zagovaraju Stedljivost i
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ekonomsku apstinenciju. No, duboko u sebi, veé¢ina nas voljela
bi imati platinastu kreditnu karticu bez ograni¢enja troSenja...
koju plac¢a bogati ujak koji ima vise novca od svih arapskih
Seika, privatnih Svicarskih banki i1 Bill Gatesa zajedno.

I dok bi veéina nas uzivala u c¢udesnim stvarima koje se
mogu kupiti novcem, shvaéamo da je ono, Sto mnoge od nas
dovodi u financijske nevolje, nasa neobuzdana Zzelja za
zabavom, lijepim i1 pomodnim stvarima u Zzivotu. Zbog tih
financijskih nevolja u koje nas te zelje dovode, novéani gurui
govore: "lzrezite kreditne kartice. Zivite ispod svojih
moguénosti. Kupite rabljeni automobil."

Moj bogati otac nikada mi nije rekao: "Izrezi kreditnu
karticu." Nikada nije rekao: "Zivi ispod svojih moguénosti."
Zasto bi mi savjetovao da ¢inim stvari u koje on osobno nije
vjerovao? Kad se radilo o S$tedljivosti, rekao je: "MozeS se
obogatiti tako da bude§ skrt. No, problem je u tome S§to ¢es biti
Skrt i kad se obogatis." Dodao bi: "Nema smisla da zivim $krto i
umrem bogat. Zasto bi netko htio zivjeti Skrto, umrijeti bogat,
da bi zatim njegova djeca nakon sprovoda potroSila njegovu
zivotnu usStedevinu?" Bogati otac primijetio je da su ljudi koji
su Stedjeli ¢itav zivot Cesto imali djecu koja su se ponasala
poput gladnih hijena kad bi roditelji umrli. Umjesto da uzivaju
u nasljedstvu svojih roditelja, ¢esto bi se posvadali oko novca i
potrosili ga ¢im bi dosli do "svojeg dijela", kako bi ga nazivali.

Umjesto da mi kaze kako bi trebao Zivjeti, bogati otac ¢esto
bi govorio: "Ako Zeli§ neSto, otkrij cijenu, a zatim je plati."
Takoder je govorio: "Uvijek imaj na umu da sve ima svoju
cijenu. A cijena bogacenja Skrtos¢u jest ta Sto ¢eS ostati Skrt."

Razliditi nacini na koje se moZete obogatiti

Bogati otac objasnio mi je: "Moze§ se obogatiti tako da se
ozeni§ s nekim zbog novca. No, svi znamo cijenu toga. U New
Yorku sam imao razrednog kolegu koji je govorio: 'Jednako se
lagano ozeniti bogatasicom kao i siromasnom djevojkom'. Kad
je maturirao, ozenio se djevojkom iz dobre, bogate obitelji kao
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§to je 1 rekao. Osobno, smatram ga ljigavcem, ali to je bio
njegov nacdin bogacenja."

Mozete se obogatiti tako da postanete lopov, ali svi znamo
cijenu tog izbora. Kad sam bio djecak, mislio sam da lopovi
nose maske i pljackaju banke. Danas znam da postoje mnogi
lopovi koji nose plava odijela, bijele koSulje i crvene kravate,
koji su postovani ¢lanovi svojih zajednica.

Postoje i drugi koji se obogate kladenjem u kasinu ili na
trkaliStima, na lutriji, ili slijepim bacanjem novca na trzistu
dionica. Znamo i cijenu toga. Tijekom manije kompanija s
Interneta, poznavao sam mnoge ljude koji su bili spremni
napisati ¢ek samo ako biste rekli: "Pokre¢em kompaniju na
Internetu."

Mozete se obogatiti tako da postanete nasilnik, a svi znamo
$to se dogada nasilnicima. Pojavi se ve¢i nasilnik, ili nasilnik
otkrije da su jedini ljudi, spremni poslovati s njim ili s njom,
oni koji uzivaju u ponizavanju.

Kao §to sam veé¢ rekao, mozete se obogatiti i tako da
postanete Skrti, a svi znamo da svijet prezire Skrte bogatase...
ljude poput Scroogea iz klasicnog djela Charlesa Dickensa
Bozicna prica. Vecina nas upoznala je ljude koji uvijek Zele
ve¢i popust, zale se zbog racuna, ili §to je jo§ gore, odbijaju
platiti raéun uz neko smije$no obrazlozenje. Jedna prijateljica
koja posjeduje prodavaonicu haljina ¢esto se zali na kupce koji
kupe haljinu, nose je na zabavi, a zatim je vrate nekoliko dana
kasnije, trazeé¢i povrat novca. Naravno, postoje i oni koji voze
rabljene automobile, nose odjecu predugo, kupuju jeftine
cipele, izgledaju siromasno, a imaju milijune dolara na banci.
lako se takvi ljudi mogu obogatiti $krto$¢éu, takvo ponaSanje
nosi cijenu daleko veéu od novca. I sam se ponekad borim s
pretjeranom S$krto$¢u, ipak primjecujem da mi se ljudi Cesce
smijeSe i da im se viSe svidam kad sam velikodusan. Primjerice,
kad dam malo veéu napojnicu za dobru uslugu, to mi se vrati na
druge nacine. Drugim rije¢ima, ljudi vise vole velikodusne
ljude od skrtaca.
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MoZe li se svatko obogatiti?

Bogati otac i ja nastavili smo razgovor o cijeni bogacenja.
Rekao mi je: "Cijena je razlicita za razlicite ljude."

Dodao je: "Jedini ljudi koji misle da bi zivot trebao biti
lagan lijeni su ljudi."

Budué¢i da nisam bio zadovoljan s takvim odgovorom,
nastavio sam se propitivati: §to je htio re¢i time da je cijena
razlic¢ita za razli¢ite ljude? Odgovorio je: "Volim vjerovati u to
da svi mi dolazimo na ovaj svijet s jedinstvenim darovima i
talentima... darovima i talentima poput sposobnosti pjevanja,
slikanja, bavljenja sportom, pisanja, odgoja djece,
propovijedanja, poducavanja, i tako dalje. No, iako nam je Bog
dao sve te talente, na nama je da ih razvijamo... A razvoj tih
talenata Cesto je ta cijena koju moramo platiti. Svijet je pun
pametnih, talentiranih i nadarenih ljudi koji nisu uspjesni
financijski ili profesionalno, kao ni u osobnim odnosima. lako
svatko od nas posjeduje darove, pred svakim od nas nalaze se i
osobni izazovi koje moramo prevladati. Nitko nije savrSen.
Svatko od nas ima darove i probleme, snage i slabosti. Zato
kazem da je cijena razli¢ita za razli¢ite ljude - svatko od nas
suocava se s razli¢itim izazovima. Jedini ljudi koji misle da bi
zivot trebao biti lagan lijeni su ljudi.”

Ne znam je li izjava bogatog oca o lijenim ljudima istinita ili
ne. Znam da mi je ta izjava koristila kad god bih se zalio na to
kako stvari ne idu onako kako bih ja htio. Kad zateknem sebe
kako govorim: "Volio bih da su stvari lakSe", znam da sam se
ulijenio. Kad god pozelim da stvari budu lakSe, odmorim se,
provjerim svoj stav, i zapitam se o dugoro¢noj cijeni takvog
stava. Nije da ne trazim lakSe naCine za obavljanje nekih
poslova. Jednostavno sam svjestan kad se ponasam lijeno,
Skrto, ili poput razmazenog deriSta, a zatim se upitam kakva bi
mogla biti cijena takvog ponaSanja.
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Novac je nagrada za plaéanje cijene

Bogati otac govorio bi: "Razgovaraj bilo s kime tko je bogat,
slavan ili uspjeSan, i siguran sam da ¢e ti re¢i kako ima svoje
osobne izazove i demone s kojima se susreée svakodnevno.
Sine, ne postoji besplatan rucak. Moj je izazov bio u tome S§to
nisam imao obrazovanja ni novca kad sam poc¢injao. Morao sam
prehranjivati obitelj kad je moj otac umro. Imao sam trinaest
godina kad sam se susreo s tim izazovom... a ¢ekali su me jo§
veéi izazovi. No, uspio sam platiti cijenu, i na kraju doéi do
velikog bogatstva. Kad pogledam unatrag, novac je bio moja
nagrada za placanje cijene.”

Cijena sigurnosti

Tijekom godina, bogati otac nastojao je da njegov sin Mike i
ja uvijek budemo svjesni cijene bilo ¢ega. Kad mi je moj otac,
c¢ovjek kojeg zovem "siromas$ni otac", savjetovao da nadem
"siguran posao", bogati otac odgovorio je: "Sjeti se da sigurnost
ima svoju cijenu." Kad sam ga upitao o kakvoj je cijeni rijec¢,
odgovorio je: "Za veéinu ljudi, cijena sigurnosti je osobna
sloboda. Bez slobode, mnogi ljudi provode zivote radeéi za
novac, umjesto da ZzZive svoje snove. Za mene, zivot bez
ostvarivanja snova previsoka je cijena za sigurnost." Takoder je
komentirao poreze na uobicajen nacin, rekavsi: "Ljudi koji
radije traze sigurnost umjesto slobode placaju vece poreze. Zato
ljudi koji imaju sigurne poslove placaju veée poreze od onih
koji posjeduju tvrtke i osiguravaju poslove drugima."

Nekoliko sam dana razmisljao o tom komentaru, cekajuéi da
mi se ta ideja razbistri. Sljede¢i put kad sam susreo bogatoga
oca upitao sam ga: "Moram li birati izmedu sigurnosti i
slobode? Drugim rije¢ima, znaci li to da mogu imati jedno, ali
ne i drugo?"
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Bogati otac nasmijao se shvativ§i koliko sam razmisljao o
njegovoj primjedbi. "Ne", odgovorio je, smijuci se. "Ne mora§
birati. Moze§ imati oboje."

"Misli§, mogu imati i sigurnost i slobodu?" upitao sam.

"Naravno", rekao je. "Ja imam ijedno i drugo."

"Zasto onda kaze§ da je za vecinu ljudi cijena sigurnosti
osobna sloboda?" upitao sam ga. "Kako ti imas$ i jedno i drugo,
kad kaze§ da veéina ljudi moze imati samo jedno. U ¢emu je
razlika?"

"U cijeni", rekao je bogati otac. "Uvijek sam ti govorio da
sve ima cijenu. Veéina ljudi spremna je platiti cijenu za
sigurnost, ali nije spremna platiti cijenu slobode. Zato veéina
ljudi ima ili jedno ili drugo."

"A zaSto ti imas$ i sigurnost i slobodu?" upitao je Mike. On je
tek uSao u sobu i ¢uo je samo dio razgovora.

"Zato $to sam ja platio dvostruku cijenu", rekao je bogati
otac. "Ja sam bio spreman platiti cijenu i za sigurnost i za
slobodu. To je kao da posjedujes dva automobila. Recimo da mi
je potreban kamion, ali Zelim i sportski automobil. Ako Zelim
oboje, platit ¢u dvostruku cijenu. Vecina ljudi u zivotu plati
cijenu zajedno ili za drugo, ali ne za oboje."

"Placamo neku cijenu, ¢ak i ako ne platimo onu koju
zelimo", nastavio je bogati otac.

"Dakle, postoji cijena sigurnosti i cijena slobode. A ti si
platio cijenu za oboje." Ponovio sam ono §to je bogati otac
upravo rekao, kako bih bolje shvatio misli.

Bogati otac kimnuo je. "Da, ali jo§ ¢u bolje razjasniti svoju
spremnost da platim cijenu za oboje. Vidi§ da svi ionako
pla¢amo cijenu. Placamo cijenu ¢ak i ako ne platimo onu koju
zelimo platiti."

"Sto?" upitao sam, mrite¢i se i odmahujuéi glavom. Cinilo
se da se bogati otac vrti u krugu.

"Da ti objasnim", rekao je bogati otac pokazuju¢i nam
gestikuliranjem da se smirimo. "Sjecate li se kako sam vam
prije nekoliko tjedana pomagao rjesavati zadaéu iz fizike? U¢ili
ste Newtonove zakone?"

Mike i ja kimnuli smo.
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"Sjecate 1i se zakona: svaka akcija izaziva jednaku suprotnu
reakciju?"

Opet smo kimnuli. "Tako mlazni avion leti kroz zrak", rekao
je Mike. "Motor izbacuje vruci zrak unatrag, a mlaznjak se
kreée prema naprijed."”

"Toéno", rekao je bogati otac. "Buduc¢i da su Newtonovi
zakoni univerzalni zakoni, oni su primjenjivi za sve, ne samo za
mlazne motore." Bogati otac pogledao nas je da bi vidio
pratimo li njegove rijec¢i. "Sve." Ponovio je to kako bi bio
siguran da smo shvatili.

"U redu, sve"
ponavljanja.

Sumnjajuéi da zapravo nismo shvatili $to je htio reéi onim
sve, bogati otac nastavio je: "Kad kazem sve, mislim na sve.
Sjecate li se mojih lekcija o financijskim izvjes¢ima? Sjecate li
se mojeg objasSnjenja - da bi postojao trosak, negdje drugdje
mora postojati prihodi”

Sad sam poc¢eo shvacati na $to je mislio rekavsi sve.
Newtonov univerzalni zakon vrijedio je i za financijska
izvje$éa. "Dakle, za svaku imovinu i sredstvo mora postojati i
obveza." Zatim sam dodao kako bih mu pokazao da sam ga
poceo pratiti: "Univerzalni zakon moze se primjeniti u razlicite
svrhe."

"Da bi nes$to moglo biti gore, ne$to drugo mora biti dolje”,
dodao je Mike. "A da bi nesto bilo staro, nesto drugo mora biti
novo. Kao $to je rekao Einstein, 'Sve je relativno'."

"Toéno", rekao je bogati otac s osmijehom.

"Kakve to ima veze sa sigurno$éu i slobodom, i tvojom
spremno§éu da plati§ dvostruku cijenu?" upitao je Mike.

"Dobro pitanje", odgovori bogati otac. "Ti nece$ dobiti ono
$to zeli§ ako ne plati§ cijenu dva puta. Drugim rije¢ima, ako ne
plati§ dvostruku cijenu, nece§ dobiti ni ono S§to si platio prvi
put.”

"Sto?" upitao sam. "Ako ne plati§ dvaput, neée§ dobiti ono
$to si platio?"

Bogati otac kimne i po¢ne objasnjavati: "Ljudi koji placaju
samo cijenu sigurnosti mozda se nikada neée osjecati

, rekao je Mike, pomalo frustriran zbog
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sigurnima... kao, primjerice, kad govorimo o sigurnom poslu",
ustvrdio je. "Covjek moze imati lazan osjecaj sigurnosti, ali
nikad se ne osjeca stvarno sigurnim."

"Dakle, iako moj tata ima posao koji smatra sigurnim,
duboko u sebi nikad se ne osje¢a sigurnim?" upitao sam.

"Tocno", rekao je bogati otac. "zato S§to plaéa samo za
akciju, ali ne i svoju unutra§nju reakciju. Sto napornije radi za
sigurnost, ili $to vecu cijenu placa za sigurnost, veca je njegova
unutarnja nesigurnost."

"Mora li reakcija biti nesigurnost?" upita Mike.

"Dobro pitanje", reCe bogati otac. "Ne, reakcija moze biti
drukéija. Covjek moze imati toliko sigurnosti da reakcija moze
biti dosada, a zatim nemir. Ljudi Zele nastaviti, ali ne
nastavljaju, zato Sto bi tada morali odustati od svoje sigurnosti.
Zato kazem da svatko od nas ima razlidite izazove, da je svatko
od nas jedinstven. Jedinstveni smo zato $to ne reagiramo na isti
nacin."

"Recimo, neki ljudi vide zmiju i uspanice se, a druge ljude
zmije Cine sretnima", dodao sam.

"To¢no. Razli¢iti smo jer smo druk¢ije stvoreni"”, rekao je
bogati otac.

"Koja je svrha te mentalne gimnastike?" upitao sam.

"Gimnastika sluzi da vas natjera na razmiS§ljanje", rekao je
bogati otac. "Zelim da zapamtite kako sve ima cijenu... i kako je
cijena Cesto dvostruko veca od onoga kako se Cini. Ako platite
samo jednu stranu Newtonovog zakona, mislit ¢ete da ste platili
cijenu, ali ne¢ete dobiti ono §to zelite."

"Moze$ li nam dati neki primjer?" upita sam.

"Mogu vam dati opcenite primjere, jer, kao Sto rekoh, svi
smo razli¢iti", rekao je bogati otac. "No, zapamtite svaka
situacija ima dvije strane.

Primjerice, najbolji poslodavac obi¢no zapocinje karijeru
kao zaposlenik. On ili ona koristi se svojim iskustvom
zaposlenika da razvije stil upravljanja koji osnazuje zaposlenike
koji rade za njega ili za nju."
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"Dakle, dobar poslodavac bit ¢e poSten i odnosit ¢e se prema
svojim zaposlenicima onako kako bi htio da se odnosi i prema
njemu?" upitao sam.

"To¢no." Bogati otac kimne. "Pogledajmo sada jedan
ekstremni primjer. Sto mislite, §to je potrebno Govjeku da bi bio
dobar detektiv?"

"Dobar detektiv?" ponovili smo Mike i ja u isti ¢as, misle¢i
da je bogati otac skrenuo na pogresnu stranu ceste.

"Da, dobar detektiv", nastavio je bogati otac. "Dobar
detektiv mora biti poSten, moralan i posjedovati najvisu razinu
integriteta. Je li to to¢no?"

"Nadam se da je tako", rekao je Mike.

"No, da bi bio dobar, detektiv mora razmis$ljati poput lopova,
ili poput nekoga tko je nemoralan, neetican i ne poStuje zakon",
rekao je bogati otac. "Uvijek imajte na umu Newtonov zakon.
Ne mozete biti dobar detektiv ako niste u stanju razmisljati
poput dobrog lopova."

Mike i ja kimnuli smo. Napokon smo poceli shvacati koji je
cilj ove lekcije bogatoga oca. "Dakle, zato osoba koja se
pokuSava obogatiti SkrtoS¢u zavrSava jednako siromasna kao
netko tko nema novca?"

Bogati otac nastavio je: "I zato se Covjek koji trazi samo
sigurnost nikad ne osje¢a sigurno, covjek koji trazi investicije
niskog rizika nikad ne smatra da je investiranje sigurno, a
¢ovjek koji je uvijek u pravu na kraju bude u zabludi. Ljudi
plaéaju cijenu za jednu stranu jednadzbe, ali ne plaéaju punu
cijenu. NaruSavaju univerzalni zakon."

Mike se ukljudio: "Zato su za svadu potrebne dvije osobe. A
da bi bio dobar detektiv, mora§ biti i dobar lopov. Kako bi
smanjio rizik, mora$ riskirati. Kako bi se obogatio, moras$ znati
kako je to biti siromaSan. Da bi znao §to je dobra investicija,
mora$ znati i §to je losa."

"] zato vecina ljudi govori da je investiranje rizi¢no", dodao
sam ja. "Veéina ljudi misli da sigurno ulaganje mora imati i
nize povrate investicija. Zato toliko mnogo ljudi stavlja novac
na Stednju. Traze sigurnost, i zbog toga su spremni na manje
kamate. No, ¢injenica je da inflacija jede njihov novac, a na
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kamate placaju visoke poreze. Zato njihova ideja "siguran
poput novca u banci" i nije tako sigurna.”

Bogati otac slozio se. "Imati novac u banci bolje je nego
nemati ga... ali u pravu si kad kaze§ da to nije onako sigurno
kao $to bi mnogi voljeli vjerovati. Postoji cijena za tu iluziju
sigurnosti.”

Mike se tada okrenuo svojem ocu i rekao: "Uvijek si govorio
da je mogucle investirati s niskim rizikom i imati vrlo visoke
povrate investicija."

"Da", odgovorio je bogati otac. "Relativno lako je dobiti
povrat od 20% do 50% bez placanja visokih poreza, i bez
koristenja veée sume vlastitog novca, ako zna$§ $to radi§ - i uz
sve to biti siguran.”

"Dakle, zeli§ nam re¢i da je cijena koju si ti platio viSa od
cijene koju je spreman platiti prosjecan investitor."

Bogati otac kimnuo je. "Uvijek imajte na umu da sve ima
cijenu, i da se ta cijena ne mjeri uvijek novcem."

Cijena Skrtosti

Kad ¢ujem financijske gurue kako govore: "Izrezite kreditne
kartice, kupite rabljeni automobil, zivite ispod svojih
mogucénosti", znam da imaju dobru namjeru. Za veéinu ljudi,
njihov je savjet dobar. No, kao $to je rekao moj bogati otac:
"Sve ima svoju cijenu." A cijena bogacenja Skrtoscu je ta Sto
¢ete i1 dalje biti Skrti. A Zivot bogate, ali Skrte osobe ima prema
mom misljenju, vrlo visoku cijenu.

Bogati otac jo§ je rekao: "Problem nije u kreditnim
karticama - problem je u nedostatku financijske pismenosti
osobe koja posjeduje kartice. Financijska pismenost dio je
cijene koju morate platiti kako biste se obogatili."

Zato se tolikim ljudima ne svida ideja rezanja kreditnih
kartica i zivljenja ispod svojih moguénosti. Mislim da bi veci
broj ljudi, ako im ponudite izbor, izabrala uzivanje u bogatim
Zivotima bogatih ljudi.. 1 spremnost platiti cijenu za to
uzivanje.
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DRUGO POGLAVLJE

CIJENA POGRESKE

"Moj bankar nikad od mene nije trazio moju
svjedodZbu."

- Bogati otac

U dobi od petnaest godina, pao sam razred zbog negativne
ocjene iz engleskog zato $to nisam znao pisati, ili, ljepSe
re¢eno, mojoj uciteljici iz engleskog nije se svidalo ono o ¢emu
sam pisao. Osim toga, bio sam strasno lo§ u sricanju. Zbog
svega toga morao sam ponavljati prvi razred srednje Skole.
Emocionalna bol i sramota pritiskali su me sa svih strana. Povrh
svega, moj je otac bio nadzornik za obrazovanje za otok Havaje
i bio je zaduzen za vise od Ccetrdeset Skola. U obrazovnim
institucijama javio se podsmijeh kad se proSirila vijest da je
Sefov sin propao u $koli. Ponavljanje razreda znacilo je da ¢u
biti prebacen u razred svoje mlade sestre. Drugim rije¢ima, ona
je napredovala, a ja sam nazadovao. To je takoder znalilo da
ne¢u dobiti sportsku preporuku za americki nogomet, sport za
kojim sam izgarao svim srcem. Onoga dana kad sam dobio
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svjedodzbu i vidio negativnu ocjenu iz engleskog jezika, oti$ao
sam iza zgrade gdje se nalazio laboratorij za kemiju kako bih
bio sam. Sjeo sam na hladni beton, privukao koljena bradi,
naslonio se na drvenu zgradu i zaplakao. Tu sam negativnu
ocjenu ocekivao nekoliko mjeseci, ali kad sam je vidio na
papiru, iznenada su iz mene nekontrolirano provalili svi
osjecaji. Sjedio sam neSto viSe od sat vremena iza zgrade
laboratorija, potpuno sam.

Dobra je vijest bila ta $to je moj najbolji prijatelj, sin
bogatoga oca, takoder dobio negativnu ocjenu. Nije bilo dobro
§to je i on pao razred, ali bilo je dobro da u svojem jadu imam
barem jednog supatnika. Mahnuo sam mu dok je prolazio kroz
kampus kako bih uhvatio prijevoz do kuée, ali on je samo
odmahnuo glavom i nastavio hodati.

Te veceri, nakon §to su moja braca i sestre otiSli na spavanje,
rekao sam mami i tati da sam dobio negativnu ocjenu iz
engleskog jezika i da ¢u morati ponavljati razred. U to vrijeme,
prema pravilima obrazovnog sustava ucenici koji bi dobili
negativnu ocjenu iz engleskog ili druStvenih znanosti ponavljali
bi cijeli razred. Moj otac, koji je upravljao obrazovanim
sustavom cijelog otoka, bio je dobro upoznat s tim problemom.
Tako su ocekivali loSe vijesti, potvrda mojeg neuspjeha ipak je
izazvala Sok za moje roditelje. Moj otac tiho je sjeo i pognuo
glavu. Lice mu je bilo bezizrazajno. S druge strane, mojoj je
majci bilo mnogo teze. Mogao sam vidjeti osjecaje na njezinu
licu... osjecaje koji su iz tuge prelazili u bijes. Okrenula se
prema ocu i rekla: "Sto ¢e se dogoditi sada? Hoce li ga zadrzati
u prvom razredu?" Sve S$to je moj otac mogao reci bilo je:
"Takva su pravila. No, prije nego §to donesem odluku, proudit
¢u slucaj."

Sljede¢ih nekoliko dana, moj otac, ¢ovjek kojeg nazivam
svojim siromaS$nim ocem, proucavao je slucaj. Otkrio je da je
od 32 ucenika iz mojeg razreda, ¢ak petnaest palo razred. Osam
ucenika dobilo je dvojke, jedan ucenik peticu, ¢etvoro ucenika
cetvorke, a ostali su dobili trojke. S obzirom na tako visok
stupanj neuspjeha, moj se otac umijesao u cijelu pricu, ne kao
moj otac, nego kao nadzornik za Skolstvo. Njegov prvi korak
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bio je da naredi Skolskom ravnatelju da pokrene formalnu
istragu. Istraga je zapocela razgovorom s ucenicima. Zavrsila je
tako da je nastavnik prebacen u drugu Skolu, a ucenici koji su
zeljeli poboljsati svoje ocjene dobili su priliku pohadati ljetnu
Skolu. Tog ljeta proveo sam tri tjedna u $koli kako bih zaradio
dvojku iz engleskog jezika i preSsao u drugi razred zajedno s
mojim ostalim kolegama.

Moj otac otkrio je da i ucenici i nastavnik imaju argumente
koji govore i protiv i za njih. Ono §to ga je najviSe uznemirilo
bila je Cinjenica da je vecina onih koji su pali razred bila medu
najboljim ucenicima prvih razreda. Veéi dio nas dobio je
moguc¢nost da pohada koledz. Umjesto da bude pristran, otac se
vratio kuéi i rekao mi: "Ovaj Skolski neuspjeh shvati kao vrlo
vaznu lekciju za Zivot. Iz ovog incidenta moze§ nauciti mnogo
ili malo. Moze$§ biti ljut, okriviti uéitelja i zamjerati mu ono $to
se dogodilo. A moze§ pogledati vlastito ponaSanje, nauciti vise
o sebi 1 sazrijeti zahvaljuju¢i tom iskustvu. Ne mislim da je
ucitelj trebao rusiti toliko ucenika, ali mislim da ti i tvoji
prijatelji morate postati bolji ucenici. Nadam se da cete i vi i
ucitelj nauditi nesto iz ovog dogadaja."

Moram priznati da mi se uéitelj zamjerio, jo§ uvijek mi se ne
svida, i da sam nakon toga zamrzio $kolu. Nikad mi se nije
svidalo §to me tjeraju da uéim predmete koji me nisu zanimali i
za koje sam znao da mi nakon Skole nikad nece zatrebati, lako
su emocionalni oziljei bili duboki, malo sam se primirio,
promijenio sam stav, poboljSale su mi se navike uclenja, i
uredno sam maturirao. Takoder sam bio jedan od dva ucenika
koji su dobili kongresnu prijamnicu za Ameri¢ku akademiju za
pomorsku trgovinu, na kojoj sam diplomirao 1969.

Na Akademiji sam prevladao svoj strah od pisanja i naucio
uzivati u tome, iako sam u tehni¢kom smislu jo§ uvijek los
pisac. Zahvaljujem dr. A. A. Nortonu, koji mi je bio ucitelj
engleskog tijekom dvije godine na akademiji, i koji mi je
pomogao da prevladam nedostatak samopouzdanja, strahove i
gnjev proslosti. Da nije bilo dr. Nortona i Sharon Lechter, moje
partnerice i suautorice, sumnjam da bih postao autor uspjesnica
New York Timesa i Wall Street Journala.
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Sto je najvaznije, prihvatio sam o¢ev savjet i iskoristio lodu
situaciju najbolje Sto sam mogao. Kad se osvrnem unatrag,
mogu vidjeti kako mi je taj pad iz engleskog jezika, te jedva
izbjegnut pad razreda, bio prikriveni blagoslov. Taj incident me
natjerao da se primirim i popravim svoj stav i navike ucenja. Da
nisam ucinio te korekcije u srednjoj Skoli, sigurno bih izletio s
koledza.

Komentari Bogatoga oca

* Negativna ocjena koju je njegov sin dobio iz engleskog
jezika uznemirila je oca mog prijatelja. Bio je zahvalan §to se
moj otac umijeSao i $to je organizirao program ljetne Skole,
tako da smo mogli popraviti negativne ocjene. No, on je
iskoristio to iskustvo kako bi Mikeu i meni prenio drukdciju
lekciju.

"Na§i Zivoti su unisteni", rekao sam. "Cemu sve to?" dodao
je Mike. "Nikad ne¢emo napredovati zbog navedenog ucitelja.
Unato¢ svemu, moramo provesti ljeto u ucionici." Mike i ja
cesto smo se zalili nakon Sto smo pali iz engleskog. Na neki
nacin, osjecali smo da nam je oduzeta buducnost, ili barem
ljeto. Mogli smo vidjeti kako takozvana pametna djeca
napreduju, a mi smo zaostajali. Mnogi naSi kolege iz razreda
prolazili su pokraj nas i smijuljili se. Neki su nas nazivali
"gubitnicima". Povremeno smo culi komentare iza leda: "Ako
ne dobijete dobre ocjene, neéete doc¢i na dobar koledz.", ili
"Ako mislite da je engleski tezak u srednjoj Skoli, ¢ekajte samo
da dodete na koledz." Pokusali smo se othrvati smijehom ovim
grubim komentarima koji su uobicajeni medu djecom. No,
duboko u sebi, jo§ smo uvijek osjecali bol. Istina je da smo se
osjecali neuspjeSnima i smatrali smo da ¢emo zaostati za
drugima.

Jednoga dana, nakon ljetne Skole, Mike i ja sjedili smo u
uredu bogatoga oca razgovaraju¢i o komentarima nasih kolega i
o tome Sto mislimo o njima. Bogati otac c¢uo nas je, sjeo je,
pogledao nas ravno u o¢i i rekao: "Dosta mi je vaSeg
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zapomaganja i prituzivanja. Dosta mi je da razmiSljate poput
zrtava 1 ponaSate se poput gubitnika." Sjedio je i promatrao nas
je. "Sad je dosta. Pali ste. Pa §to? Ako jednom dozivite
neuspjeh, ne znaci da ste neuspjesni u svemu. Pogledajte koliko
sam putaja dozivio neuspjehe. Zato prestanite sazalijevati sami
sebe i ne dopustite svojim kolegama da vas uznemire."

"Ali sada imamo loSe ocjene", pobunio sam se ja. "Te ¢e
loSe ocjene ostati s nama zauvijek. Kako ¢emo se upisati na
dobar koledz ili sveuciliste?"

"Gledajte", rece bogati otac. "Ako dopustite da vam jedna
losa ocjena uniSti zivot, onda ionako nemate buducnosti. Ako
dopustite da jedna loSa ocjena znaci vasu propast, onda bi vas
stvarni zivot ionako uniStio. Stvarni Zivot je mnogo tezi od
engleskog u srednjoj Skoli. A ako krivite svojeg ucitelja
engleskog i ako mislite da je on bio strog, onda vas ¢eka ruzno
iznenadenje kad udete u stvarni svijet. Svijet izvan Skole pun je
ljudi koji su mnogo strozi, mnogo tvrdi i mnogo zahtjevniji od
vasSeg ucitelja engleskog. Ponavljam: ako dopustite jednoj loSoj
ocjeni i jednom ucitelju engleskog da vam unisti zZivot, onda
ionako nemate buduénosti."

"A $to je s djecom koja nas zadirkuju i smiju nam se?"
pozalio se Mike.

"Ma hajde", naceri se bogati otac. "Pogledaj koliki ljudi
kritiziraju mene! Roberte, pogledaj koliko su puta javno
kritizirali tvojeg oca. Pogledaj koliko su puta nasa imena bila u
vijestima. Koliko puta su mene nazivali pohlepnim
biznismenom, a tvojeg oca neposStenim drzavnim sluzbenikom?
Ako dopustite grupi priStavaca da vas pogode i poraze, onda
¢ete stvarno biti neuspjesni.

Razlika izmedu uspjeSne osobe i prosjecne osobe je tezina
kritike koju moze podnijeti. Prosjecna osoba ne moze podnijeti
mnogo kritike 1 zato ostaje prosjecna cijeli zivot. Zato se ne
pretvara u vodu. Prosje¢ni ljudi zive u strahu od onoga §to bi
drugi mogli reé¢i ili misliti o njima. Zato provode Zivote
povladujuéi drugima i pokuSavajuci se sloziti s njima... Zive u
strahu od kritike. Zive u strahu od onoga $to bi netko drugi
mogao pomisliti, ili zbog onoga zbog cega bi ih netko mogao
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kritizirati. Ljudi su uvijek kritiéni prema drugima. Gledaj, ja
kritiziram tvojeg tatu i znam da on kritizira mene - ali ipak
postujemo jedan drugoga.

No, ako te ljudi kritiziraju, barem znaci da su te primijetili.
Zabrini se ako te nitko ne kritizira"", zaklju¢i bogati otac
smijuc¢i se. "Dali ste im ne$to o ¢emu mogu razgovarati. Dali ste
im neSto ¢ime Ce razbiti dosadnu monotoniju svojih Zivota. Ako
se naulite nositi s kritikom, nauéit cCete neSto vrijedno u
zivotu", rekao je bogati otac, jo§ uvijek nasmijan. "Gledajte,
33% ljudi voljet ¢e vas bez obzira na to §to Cinite. 33% ljudi
neée vas voljeti bez obzira na to $to Cinite, bilo to dobro ili lose.
A 33% ionako ne mari. Vas$ je posao da ignorirate onih 33%
kojima se ne svidate, i date sve od sebe da uvjerite onih 33% u
sredini da se pridruze 33% ljudi koji vas vole. To je to. Jedina
stvar gora od kritike jest kad vas ne kritiziraju." Nasmijao se od
srca sam sebi.

"Dakle, ¢ak i odrasli zive u strahu od kritike?" upitao sam,
dajuéi sve od sebe da se posvetim uéenju i udaljim od smijeha
bogatoga oca. On je smatrao da je to smijeSno, ali meni nije
bilo.

Bogati otac kimne i uozbilji se. "To je strah broj jedan za
ve¢inu ljudi - strah od odbacivanja, od razli¢itosti, od
izdvajanja iz mase. Zato je govor u javnosti najveéi strah, za
mnoge ljude ve¢i od straha od smrti."

"Dakle, ljudi se pridruze mnos$tvu i sakriju u njemu zato §to
se boje kritike?" upita Mike.

"Da, i zbog toga razloga tako mali broj ljudi ostvaruje veliko
bogatstvo. Vecina ljudi sigurnije se osjeCa u mnoStvu
prosjeénosti - zive u strahu od kritike ili razlicitosti", rekao je
bogati otac. "Veclini je ljudi lakSe biti prosje¢an, normalan,
sakriti se, C¢initi isto S§to ¢ini i mnoStvo... samo kako bi bili
prihvaéeni."

"Zeli§ reé¢i da bi nam ovaj pad iz engleskog mogao biti od
koristi, dugoro¢no gledajuci?" upita Mike.

"Ako zelite, mozete od toga uciniti ne§to dobro", odgovori
bogati otac tihim glasom. "A mozete uciniti i nesto lose."
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"Ali §to je s naSim ocjenama? Te ocjene pratit ¢e nas cijelog
zivota", dodao sam blago cvileéi.

Bogati otac odmahnuo je glavom i nagnuo se pa prozborio
strogim glasom: "Gledaj, Roberte, podijelit ¢u s tobom veliku
tajnu." Bogati otac zastao je kako bi provjerio pratim li ga i
ho¢u 1i ga Cuti i razumjeti. Rekao je: "Moj bankar nikad od
mene nije trazio moju svjedodzbu."

Njegov me komentar trgnuo iz razmisljanja - moje misli
govorile su mi da mi je Zivot uniSten zbog losih ocjena. "Sto
zeli§ rec¢i?" upitao sam ga slabasnim glasom, jer jo$ nisam do
kraja shvatio kamo smjera svojom tvrdnjom.

"Cuo si me", rekao je bogati otac, ljuljajuéi se u svojem
naslonjacu. Znao je da sam ga ¢uo. Dao mi je vremena da
shvatim njegove rije¢i. Znao je da je uzdrmao temeljne
vrijednosti moje obitelji, obitelji edukatora.

"Tvoj bankar nikad od tebe nije trazio tvoju svjedodzbu?"
ponovio sam tiho. "Zeli§ 1i reé¢i da ocjene nisu vazne?"

"Jesam li to rekao?" upita bogati otac. "Jesam li rekao da
ocjene nisu vazne?"

"Ne", odgovorio sam pokorno. "Nisi to rekao."

"Sto sam rekao?"

Sada sam bio u stanju ponoviti njegove rijeCi, pa sam
izlanuo: "Rekao si, 'Moj bankar nikad od mene nije trazio moju
svjedodzbu.'"" U mojoj obitelji, svjedodzbe i dobre ocjene bile
su gotovo svetinja.

"Kad idem svojem bankaru", nastavio je bogati otac, "on ne
kaze: 'Pokazi mi svoje ocjene' Zar ne?" Nastavio je ne ¢ekajuci
odgovor. "Pita li moj bankar 'Jesi li bio odli¢an ucenik?' Trazi
li od mene svjedodzbu? Kaze 1li 'Oh, imao si dobre ocjene,
posudit ¢u ti milijun dolara'? Govori li takve stvari?"

"Mislim da ne", re¢e Mike. "Barem nikada to nije rekao kad
sam ja bio s tobom u njegovom uredu. A znam da ti ne
posuduje novac na temelju tvojeg prosjeka ocjena."”

"Pa §to onda trazi?" upita bogati otac.

"Trazi tvoje financijsko izvjes¢e", odgovori Mike tiho.
"Uvijek trazi nova izvjeS§¢a o dobiti i gubitku, i bilancu."
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Bogati otac nastavio je: "Bankari uvijek traze financijsko
izvjesée! Bankari od svih traze financijsko izvje$ée. Sto mislite,
zbog Cega traze financijsko izvjeSce prije nego im ponude
novac od svih, bogatih ili siromas$nih, obrazovanih ili
neobrazovanih?"

Mike i ja tiho smo odmahnuli glavama i c&ekali odgovor.
"Nikad nisam razmi$ljao o tome", re¢e Mike napokon. "Zasto
nam ne kazes§?"

"Zato S$to je vaSe financijsko izvjeSée vasSa svjedodzba kad
napustite Skolu", reCe bogati otac snaznim, dubokim glasom.
"Problem je u tome S§to vecina ljudi napusta Skolu i nemaju
pojma §to je financijsko izvjesce."

"Moje financijsko izvje$¢e je moja svjedodzba nakon S§to
napustim $kolu?" upitao sam u nevjerici.

Bogati otac kimne. "To je jedna od tvojih svjedodzbi - i to
vrlo vazna. Druge svjedodzbe su tvoj godi$nji sistematski
pregled, tvoja tezina, tvoj krvni tlak, i emocionalno zdravlje
tvojeg braka."

"Dakle, osoba moze imati sve petice na svjedodzbi iz Skole,
i sve jedinice na financijskom izvje$¢u?" upitao sam. "To nam
zeli§ reci?"

Bogati otac slozio se. "To se dogada cijelo vrijeme. Ljudi
koji su u $koli imali dobre ocjene Cesto u zivotu imaju loSe ili
prosje¢ne financijske ocjene."

Dobre ocjene vaine su wu Skoli, financijska izvjeScéa
vaina su u Zivotu

Dobivanje negativne ocjene u dobi od petnaest godina
pokazalo se vrlo vrijednim iskustvom, jer sam shvatio da sam
razvio negativan stav prema ucfenju. Bio mi je to poziv za
budenje. Isto tako, rano u zivotu naucio sam da su ocjene vazne
u Skoli, ali da ¢e mi financijsko izvjeSée biti svjedodzba kad
napustim $kolu.

Bogati otac rekao mi je: "U S$koli, ucenici dobivaju
svjedodzbu jednom na tri mjeseca. Ako je dijete u nevolji,
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barem ima vremena popraviti ocjene ako zeli. U stvarnom
zivotu, mnogi odrasli nikad ne dobivaju financijsko izvjesée -
sve dok ne bude prekasno. Budu¢i da nemaju tromjesecna
financijska izvjeS¢a, mnogi odrasli ne vrse financijske korekcije
potrebne za vodenje financijski sigurnog Zivota. Mozda imaju
dobro placen posao, veliku kuéu, lijep automobil, i mozda su
dobri u poslu, ali kod kuée dozivljavaju financijski neuspjeh.
Kad shvate da su dozivjeli financijski neuspjeh, mozda ¢e veé
biti prestari ili viSe nefe imati vremena za popravak stanja. To
je cijena nedobivanja financijskog izvje$¢a barem jednom na tri
mjeseca."

Ucite na svojim greSkama

Niti jednom od mojih oCeva nije se svidjelo §to su njihovi
sinovi dozivjeli neuspjeh u S$koli. No, nisu nas smatrali
propalicama. Umjesto toga, poticali su nas da u¢imo na svojim
pogreskama. Kao $to je rekao moj otac-udéitelj: "Ne uspjeti je
glagol, ne imenica." Nazalost, previSe ljudi svoj neuspjeh
pretvara u pridjev, pa se smatraju neuspjesnima. Kad bi ljudi
mogli nauéiti kako uéiti na svojim greSkama, kao $to djeca uce
voziti bicikl padaju¢i s njega, otvorili bi im se novi svjetovi.
Ako zive uz ljude koji izbjegavaju ¢&initi greske, ili pocnu
lagati, ili okrive nekog drugog, onda nece iskoristiti najvazniji
nacéin na koji ljudska bi¢a uce... a to je na vlastitim pogreSkama.

Da nisam dozivio S$kolski neuspjeh u dobi od petnaest
godina, mozda nikad ne bih diplomirao na koledZzu i sumnjam
da bih naucio kako ¢e mi svjedodzba u Zivotu nakon Skole biti
financijsko izvjesce. Ta je pogreska u dobi od petnaest godina
bila od neprocjenjive vaznosti. Razlog zbog kojeg tako malo
ljudi dolazi do velikog bogatstva jest taj $to nedovoljno grijese.
Greske mogu biti neprocjenjivo vrijedne ako ste voljni uciti na
njima.

Ljudi koji grijesSe, a iz toga niSta ne nauce, ljudi su koji
stalno govore: "To nije bila moja greska." To su rije¢i osobe
koja gubi jedan od najvecih darova u zivotu, dar ucenja na
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greSkama. Nasi zatvori puni su ljudi koji govore: "Ja sam nevin.
To nije bila moja greska."Nase ulice pune su ljudi koji zive
ispraznim zivotima zato §to ponavljaju ono ¢emu su ih naucili u
Skolama i kod kuce: "Idi na sigurno. Ne grijesi. Greske su
opasne. Ljudi koji rade previSe gresaka neuspjesni su."

Kad se obra¢am skupini ljudi, ¢esto kazem: "Danas se
nalazim pred vama zato §to sam napravio viSe pogreSaka od
veéine vas i izgubio viSe novca od veline vas." Drugim
rije¢ima, cijena bogacenja jest spremnost na grijeSenje, na
priznanje da ste pogrijesili bez pokusaja da prebacite krivnju na
drugoga ili se opravdavate. Ljudi koji su cesto najmanje
uspjesni u zivotu oni su koji nisu spremni na pogreske, ili su
¢inili pogreske a iz njih nisu naucili svoju lekciju... zato ustaju
svakog jutra i Cine iste stvari.
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TRECE POGLAVLJE

CIJENA OBRAZOVANJA

"Ako mislite da je obrazovanje skupo, isprobajte
neznanje."

-Dr. Dolf de Roos

Povremeno me pitaju: "Zelite li reé¢i da ¢ovjek ne bi trebao
i¢i u Skolu?" Moj odgovor glasi: "Ne, ne Zzelim to reéi.
Obrazovanje je danas vaznije nego ikada prije. Ono §to zelim
re¢i jest da obrazovni sustav zaostaje za vremenom. To je
zastarjeli sustav iz industrijskoga doba koji se pokusava nositi s
vremenom informatike... i to, nazalost, ne pretjerano dobro."

Prema povjesnicarima eckonomije, godine 1989., kad je
srusen Berlinski zid i kad je postavljen World Wide Web,
zavrs$ilo je industrijsko doba i sluzbeno je zapocelo
informaticko doba. Slijedi jednostavan dijagram ove promjene:
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1989

Industrijsko  doba
Siguran posao
Posao za cijeli zivot
Jedna profesija

Mirovinski plan s definiranim
beneficijama (odgovoran je
poslodavac)

Sigurno socijalno osiguranje

Sigurno zdravstveno

osiguranje

Hijerarhija prema sredstvima

Povisice pla¢e po polozaju

Informaticko doba
Financijska sigurnost
Slobodni agenti
Mnoge profesije

Mirovinski plan - definirani
doprinosi - 401 (k)
(odgovoran je zaposlenik)

Nesigurno socijalno
osiguranje

Nesigurno zdravstveno
osiguranje

Hijerarhija prema obvezama

Povisice plaée su obveza, zato
$to mnogi poslodavci traze
mlade radnike s modernijim
tehni¢kim vjestinama koji su
spremni raditi za niZe place

ZaSto siguran posao nije problem

Moja majka i otac odrasli su tijekom Velike depresije. Cini
se da je taj povijesni dogadaj utjecao na njihov mentalni i
emocionalni stav o Zivotu. Zato su ¢esto naglasavali vaznost
izreke "Dobij dobre ocjene kako bi pronasao siguran posao."

Ako pogledate danasnje gospodarstvo, problem je u
prevelikom broju poslova. Pitajte bilo kojeg poslodavca i on ée
vam reci oCajnicki trazi dobre zaposlenike.
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Danas je problem u financijskoj sigurnosti, ne sigurnosti
zaposlenja. Uzrok toga velikim je dijelom prebacivanje
mirovinske uplate s poslodavca na zaposlenika, zamjena
mirovinskih planova iz industrijskog doba (planova definiranih
beneficija) planovima informati¢kog doba (planovi definiranih
doprinosa). Postoje tri glavna problema povezana s
mirovinskim planovima definiranih doprinosa. Prvi je problem
taj Sto bi ih trebali financirati zaposlenici, a mnogi zaposlenici
ne ulazu novac u planove zato $to im novac treba za Zivot.
Drugi problem je taj $to su planovi povezani s trziStem dionica,
Sto znac¢i da ¢e mirovinski plan biti visok ako je trziSte dionica
visoko, ali, ako se trziSte poremeti, S$to se dogadalo u
posljednjih nekoliko godina, poremetit ¢e se i mirovinski plan
zaposlenika. Treé¢i je problem taj S$to mirovinski plan s
doprinosima moZze presusiti upravo kad ga umirovljenik najvise
treba.

Recimo da umirovljenik ima 85 godina i da viSe nema novca
za mirovine. Bivsi poslodavac nema nikakvih obveza prema
umirovljeniku. S mirovinskim planom definiranih beneficija iz
Industrijskoga doba, poslodavac bi podrzavao zaposlenika sve
do zaposlenikove smrti, bez obzira na dob.

Najvise me brinu drZzavni programi socijalne i zdravstvene
skrbi. Znate da su ti programi u nevolji kad politicari u
kampanjama obecavaju da ¢e ih "spasiti". Sustav zdravstvene
zasStite Amerike najviSe me zabrinjava. Kako starimo, na$i
troskovi ZzZivota mozda se smanjuju, ali zato zdravstveni
troskovi munjevito rastu. Jedna katastrofalna bolest moze
kostati vise od kuce u kojoj covjek zivi. Sve ceS¢i razlog
bankrota u danasSnje vrijeme nije pogreSno rukovodenje
financijama, nego katastrofalne bolesti. Jedan prijatelj mojeg
prijatelja nedavno je povrijeden u automobilskoj nesrec¢i. On je
bio jedini zaposleni c¢lan obitelji, imaju neadekvatno
medicinsko osiguranje, i morao je prodati sve §to posjeduje. Da
bi stvari bile jo§ gore, njegovoj kceri dijagnosticirana je
leukemija, i obitelj sada trazi donacije i pomo¢ od svih ljudi
koji su voljni pomoc¢i.
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ZakaSnjelo vrijeme?

To su samo neki od razloga zbog kojih kazem da nam je
potrebno vise obrazovanja u informaticko doba, umjesto starog
obrazovanja koje smo dobili. U svijetu biznisa, dvije industrije
s najve¢im vremenom kasnjenja su obrazovna 1 gradevinska
industrija. Vrijeme kaSnjenja znaci vremensku razliku izmedu
zaCetka neke nove ideje i1 trenutka u kojem industrija prihvati tu
ideju. U racunalnoj industriji, vrijeme kasSnjenja iznosi oko
godinu dana. U zrakoplovnoj industriji, vrijeme kaSnjenja
iznosi oko dvije godine. To znaci da su potrebne samo dvije
godine da se neka nova ideja zaéne i da je industrija prihvati. U
industrijama obrazovanja i gradevine, vrijeme kasnjenja je
otprilike pedeset godina. Sumnjam da ¢e ljudi koji se nadaju da
¢e obrazovni sustav prihvatiti ideju o zavrSetku industrijskog
doba shvatiti to prije 2040... §to je jedan od razloga zbog kojih
roditelji povlace djecu iz Skola i $koluju ih kod kuce.

Ne samo da industrije mogu biti u zaostatku, to mogu biti i
pojedinci. U industrijsko doba, Einsteinova formula E=mc? bila
je formula razdoblja. Tijekom industrijskoga doba, vladale su
dvije supersile i ljudi su zivjeli u strahu od nuklearnog rata. U
informati¢ko doba, zahvaljuju¢i World Wide Web-u, vise nitko
ne vlada. Danas vlada Mooreov zakon, a on kaze da informacije
i tehnologija brzo napreduju. Danas$nja interpretacija
Mooreovog zakona kaze da se informacije i tehnologija
udvostrucuju svakih osamnaest mjeseci, §to znaci da svatko od
nas mora udvostruéiti svoje informacije svakih osamnaest
mjeseci, ili riskirati da zaostane u znanju. Zato je za
informati¢ko doba ono Sfo ucite manje vazno od toga koliko
brzo ucite. Danas je rizi¢no primati savjet od bilo koga tko ima
stare informacije... a u informati¢ko doba, osamnaest mjeseci
znali starost. Ne pozelite dobivati informacije od ¢ovjeka koji
zaostaje u informiranosti... drugim rije¢ima, od nekoga sa
starim informacijama. Stari odgovori mogu funkcionirati u
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kvizovima "Tko zeli biti milijunas?", ali ne funkcioniraju u
b
stvarnom svijetu.

Kakvo nam je obrazovanje potrebno u informaticko
doba?

Na mnogo naéina, oba moja oca bila su sjajni edukatori. Kao
§to sam ispri¢ao u prijasnjim knjigama, poducavali su me o
onome S$to su smatrali vaznim, ali nisu me poducavali istim
stvarima. U tekstu koji slijedi sazeo sam svoje videnje
obrazovanja koje sam dobio od oba oca. lako postoje razlicite
vrste obrazovanja, primjerice fizi¢ko obrazovanje, glazbeno i
slikarsko obrazovanje, duhovno obrazovanje, i iako su sve te
vrste vazne, navest ¢u temeljna obrazovna podrucja koja su
potrebna za minimalnu sigurnost u informatickom dobu.

1. Akademsko obrazovanje: ucite Citati, pisati 1 raCunati.

2. Profesionalno obrazovanje: ucite stjecati novac, takvo je
zanimanje lije¢nika, odvjetnika, vodoinstalatera, tajnice,
elektricara ili ucitelja.

3. Financijsko obrazovanje: obrazujete se za sticanje novca
koji radi za vas.

Ocito je da su sva tri obrazovna podruc¢ja od vitalnog
znacaja. Ako Covjek ne zna Citati, pisati i raCunati, Zivot mu je
opcenito jako tezak. Nazalost, mnogi ucenici danas odlaze iz
Skole iako nisu pretjerano vjesti u tim temeljnim podrucjima.
Dana 7. svibnja 2000., u Casopisu Arizona Republic objavljen je
¢lanak naslova: "U Skolama u Los Angelesu tisu¢e uéenika past
¢e razred." U ¢lanku su istaknuti sljedeéi elementi:

* Drugi najve¢i Skolski sustav u drzavi odustao je od
namjere da ove godine srusi veliki broj uéenika.

* Sluzbenici Zajednic¢kog Skolskog okruga Los Angelesa u
pocetku su planirali srusiti ¢ak tre¢inu od 711 000 ucenika, ili
237 000 ucenika, ali kriteriji za prolaz u visi razred ublaZeni su,
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zbog zabrinutosti da bi masovno padanje razreda moglo
naskoditi ugledu $kola.

To je to¢no. Trebali su srusiti gotovo Cetvrt milijuna uéenika
jer ovi nisu usvojili osnovne standarde citanja, pisanja i
aritmetike. Dopustili su uc¢enicima da produ razred jer bi njihov
pad naskodio Skolskom sustavu. Pitam se §to ¢e to znaciti
uceniku koji ¢e biti akademski obogaljen do kraja zZivota? To je
primjer obrazovanja koje kasni. Ocito, ucenici su se
promijenili, ali S$kolski sustav temelji se na tradicionalnim
na¢inima obrazovanja. Osobno, Skola mi je bila dosadna,
nevazna, i nisu me motivirale dobre ocjene kako bih dobio
siguran posao, za razliku od mojih roditelja. Akademsko
obrazovanje danas je vaznije no ikad prije, ali na§ obrazovni
sustav ne uspijeva drzati korak s vremenom, pa se akademsko
obrazovanje ucenika zrtvuje dok ¢ekamo promjenu sustava.

Moj pravi otac jedno je vrijeme bio procelnik sindikata
ucéitelja Havaja. Zahvaljuju¢i njemu, shvatio sam za$to je
sindikat vazan uciteljima, 1 suosjeCam s mnogim njihovim
problemima. Takoder, suosjeéam i s ufenicima i zabrinut sam
zbog dugoroc¢nih posljedica neadekvatnog obrazovanja u
trenutku, kad je obrazovanje vaznije no ikad prije.

I vaznost profesionalnog obrazovanja vrlo je velika.
Primjerice, osoba koja ima samo maturu, moze kad izade iz
Skole, zaraditi 10 dolara na sat. Ako ta ista osoba zavr$i Skolu
za elektri¢ara, satnica joj odmah skace na 50 dolara. Ako tu
razliku od 40 dolara na sat pomnozite s osam sati dnevno, pet
dana tjedno, Cetiri tjedna mjese¢no, dvanaest mjeseci godisnje,
tijekom 40 godina, investicija u profesionalno obrazovanje daje
najbolji povrat u novcu za uloZeno vrijeme. Kad shvatite da
vecina lije¢nika ulaZze u dodatnih deset do petnaest godina
ucenja, nakon srednje Skole, da bi postali lijecnici, ne¢e vam
biti ¢udno Sto smatraju kako zasluzuju malo vise place od nas
ostalih.

Bez obzira na to jeste li uspjesni u skoli ili ne, i bez obzira
na to planirate 1i postati lije¢nik ili domar, svima nam je
potrebno temeljno financijsko obrazovanje. Zasto? Zato Sto,
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bez obzira na to §to smo i §to radimo, svi trebamo novac. Cesto
sam se pitao zasto u $kolama ne uéimo mnogo o novcu. Cesto
sam se pitao zaSto se sustav toliko fokusira na ocjene i
svjedodzbe, kad me u stvarnom svijetu bankar nikad nije
zatrazio svjedodzbu.

To sam pitanje postavljao nekim edukatorima i dobivao sam
odgovore poput: "Mi poducavamo ekonomiju u S$koli." ili
"Mnogi nasi ucenici uce investirati u trziSte dionica." ili
"Nudimo poslovni tecaj za ucenike koji su zainteresirani za
biznis." 1 opet, shvaéam da ljudi iz sustava daju sve od sebe i
poducavaju ucenike koliko znaju. No, ako pitate vecinu
bankara, re¢i ¢e vam da traze nesto viSe od portfelja dionica ili
ocjena iz ekonomije.

Kao $to kaze moj prijatelj Dolf de Roos: "Ako mislite da je
obrazovanje skupo, isprobajte neznanje." Vecéinu ljudi, bili oni
visoko obrazovani ili ne, ne koSta ono §to znaju, nego ono Sto
ne zngju. Uzmimo samo jednu temu kao primjer nedostatka
obrazovanja - poreze. Mnogi od nas shvacéaju da su nam porezi
najveéi troSak. Plaéamo poreze kad zaradujemo, kad troSimo,
kad S$tedimo, kad investiramo i kad umiremo. Usporedite sada
poreze koje placaju zaposlenici s porezima koje placaju vlasnici
tvrtki. Razlika u novcu koja se nabere tijekom 40 godina
zapanjujuca je. Jedan od razloga zbog kojih ljudi, koji su
zavr§ili Skole, imali dobre ocjene i1 rade na dobrim poslovima,
imaju financijskih problema jest taj Sto vecina njihovog novca
odlazi drzavi - istoj onoj drzavi koja nas obrazuje, ili nas ne
obrazuje. A porezi su vazna tema u svijetu financijskog
obrazovanja.

Sad izracdunajte troSkove koje ima osoba koja ne zna Citati
financijsko izvjesc¢e, ili uopée ne zna S$to je to, ili razmislite §to
se dogada s osobom koja ne zna razliku izmedu sredstava ili
obveze, razliku izmedu dobrog ili loSeg duga, duga i vlasnistva,
ili razliku izmedu pasivnog prihoda, zaradenog prihoda i
prihoda od vrijednosnica. Nedostatak temeljnog financijskog
obrazovanja potkopava temeljnu financijsku inteligenciju neke
osobe. Zbog tog manjka financijske inteligencije, mnogi ljudi
naporno rade, zaraduju mnogo novca, ali ne napreduju u
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financijskom smislu. Mozda imaju siguran posao, ali nikad
neée ostvariti financijsku sigurnost.

Moj bogati otac c¢esto je govorio: "Bit financijske
inteligencije nije u tome koliko novca zaradujes, nego u tome
koliko novca zadrzi§, u kojoj mjeri novac radi za tebe, i koliko
generacija nakon tebe ¢e moéi zivjeti od tog novca". Jedan od
glavnih razloga zbog kojih siromasna djeca i djeca iz srednje
klase zapoc¢inju zivot s financijskim hendikepom jest taj $to im
njihovi roditelji ne ostavljaju niSta u financijskom smislu.
Tesko cete u svoju oporuku ukljuciti svoj posao i mirovinski
plan svoje kompanije. Znam to zato $to su moji roditelji ostavili
svojoj djeci vrlo malo novca za zivot, dok je bogati otac ostavio
svojoj djeci milijune dolara. Procijenjeno je daje John Kennedy
ml. nakon smrti ostavio stotine milijuna dolara svakom od
dvoje djece svoje sestre Caroline. Razmislite na trenutak koliko
bi vam zivot bio druk¢iji da ste u pocetku imali na raspolaganju
stotinu milijuna dolara? Sto ste mogli u¢initi sa svojim Zivotom
umjesto da morate ustajati i odlaziti na posao?

Temeljno financijsko obrazovanje

Kad me ljudi pitaju: "Sto bih trebao znati u financijskom
smislu?", ja uvijek odgovaram: "Saznajte od svojeg bankara $to
mu je vazno, i znat éete $to je vazno u financijskom smislu."
Zbog toga mi je jedna od najvecih greSaka koje sam ikad uéinio
to Sto sam imao loSe ocjene u srednjoj Skoli. Da nije bilo tako,
mozda nikad ne bih naudio da ocjene nisu vazne mojem
bankaru. Moj bankar od mene trazi samo moje financijsko
izvjesce, a kao Sto sam rekao, vecina ucenika izlazi iz Skole ne
znajuci §to je financijsko izvjesce.

Vecéina ljudi jednostavno ispuni financijsko izvjesce koje im
daje banka, umjesto da preda vlastito, unaprijed pripremljeno
financijsko izvjes¢e. Zato vecina ljudi misli da je posudivanje
novca prosjacenje, umjesto da dokazuje bankaru zbog Cega bi
im trebali posuditi novac. Uvijek imajte na umu da je posao
bankara da vam posuduje novac, a ne da vas odbije. Bankari
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neée zaraditi ako vam ne posude novac. Zbog toga, kad vas
bankar odbije, to je kao kad vam wucitelj kaze: "Dobio si
negativnu ocjenu". Umjesto da se naljutite na bankara, trebali
biste ga pitati Sto ne radite kako valja i Sto biste mogli uciniti da
poboljsate svoje financijsko stanje... koje je vaSa prava
svjedodzba nakon S$to odrastete i napustite Skolu.

Sto je vaZno u financijskom izvjeScéu?

Razli¢iti ljudi vide razliéite stvari u financijskom izvjescu.
Kao $to sam rekao u drugim knjigama, citanje financijskog
izvjesca je poput Citanja price o zivotu neke osobe. Financijsko
izvjeS¢e pokazuje Citatelju koliko je netko financijski pametan
ili neinteligentan sa svojim novcem. Slijede neke stvari kojima
me bogati otac naucio i rekao da ih potrazim u financijskom
izvjeSéu. Financijsko izvjes¢e koje ovdje koristim izvjesce je iz
moje drustvene igre PROTOK NOVCA 101, koju sam izumio
kako bih ljude poducio financijskoj pismenosti i osnovama
investiranja.

Tri vrste prihoda

Oni medu vama koji su procitali moje ostale knjige sjetit ¢e
se da me moj bogati otac poducio vaznosti tri razlicita tipa
prihoda. To su zaradeni prihod, pasivni prihod i prihod od
vrijednosnica. Kad danas pogledam financijsko izvjes¢e neke
osobe ili tvrtke, mogu gotovo istog trenutka znati hoce li se
osoba obogatiti, osiromasiti ili ostati u srednjoj klasi, samim
time $to pogledam stupac prihoda.
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Ovo je financijsko izvje$ée iz igre PROTOK NOVCA 101.
Ona poducava ljude kako funkcionira financijsko izvjesce.

Profesija___| [ Igrac [
Cilj: Izai iz Utrke $takora na Brau traku tako $to ée Pasivni prihod Siti Ukupne trolkeve
Izvjesée o prihodima

Priliodi Financijski kontrolor

Opisi Priljev novea Osoba s vase desne sirane
;
Plaén XXA kun‘d
Kamate < «
Dividende Pasivni prihod = _
(Priljev novea od ka:

Nekretnine dividende + nekretnine + tvrthe)
Fyrike

Ukupni prihod:

Siromasni i srednja

klasa fokusiraju se Rashod
Porezi

na ovo Hipoteks na kudu

Posao s najvisom Placun je zajmn 2a Skolu

Mogucom plac¢om, Rata za automobil

tj. zaradeni prihod Ouplata dugs s kreditne Kartice

Zivolni trodkovi Broj djece:

Drugi troskovi fpxx:nle igru s G djece)
Trothovi za djecu Trosak za dijete:
Otplacivanje bankovuog 2ajoia

Ukupni rashod:

Mjeseéni
priljev novea:
(placa)
Bilanca stunja
Sredstva Qbveze
Ulteda Hipoteka 0y huéy
Dionice Br. Dionica Trotuk/dionica | Zajam 2 Skolu
Rata za sutomabil
Kreditoe kartice
| Nekremine  Polog Trodak 1| Dugovi u prodaji
Hiporeka

Turtka Pulog Trodak Obaveza: (tyrtha)

Bankovni zajam

Prikazano je financijsko izvje$¢e osobe koja upravlja
novcem poput siromasne osobe ili osobe iz srednje klase.
Njihov jedini prihod je onaj zaradeni, u ovom slucaju placa.
Najteze se obogatiti s takvom vrstom prihoda. Jedan od razloga
za to jest Cinjenica da, svaki puta kad Covjek dobije poviSicu
zaradenog prihoda, i drzava povisuje porez. Drugi razlog jest
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taj Sto u veéini slucajeva va$ zaradeni prihod nestaje kad
prestanete raditi.

Slijedi financijsko izvje$¢e osobe koja ima dobre izglede da
se obogati. Zasto? Zato §to ta osoba ve¢ ima pasivni prihod, §to
je prihod od nekretnina, na koji se pla¢aju najmanji porezi, i
prihod od vrijednosnica, (prihod od vrijednosnih papira poput
dionica, obveznica, uzajamnih fondova, Stednje s kamatama, i
tome sli¢no).

Ovo je financijsko izvje$¢e osobe koja radi tako da ce se
vjerojatno obogatiti.

Profesija i i Igra¢ ]
zaci iz Utrke Stakora na Brzu traku take $to ¢e Pasivni pribod nadmasiti Ukupne trofkove
Lvjesce o prihodima

Prihodi Financijski konrolor

Opisi Priljev noves Osoba s vase desne strane
Placa

Ty
Kuate XXX kuna

Pasivni prihod =
e
|, Dividende XXX kuna (Priljev novea od kamata +

dividende + nekretnine + tvetke)

Nekretnine XXX kuna

Ukupni prihod:

Tortke XXX kuna

Rashod

Pored
Hipoteka na kucu

Otplata duga s kreditne kartice

Ziv otni 1roikovi

Bogati se Drugi trovkort — “mf;;‘;; S
Fokusiraju na: Trofkovi zu djecu Trosak 7 dijete

Otplacivanje bankos nog zajma

Pasivni prihod i
prihod od vrijednosnica
To su prihodi. UKupni rashod:
Koji bogate
¢ine jo§ bogatijima. Mjesedni
priljev novea:

(placa)

Bilanca stanja

Sredstva Obveze
Uiteds Hipateka na koéu
Dionice Br. Diosica  Trodah/dionica Zajaw 74 Skolu
Rata za
Kreditne karfice
Nekretnine  Polog Trotak Dugovi u prodaji
Hipoteks

Tyrika Poleg Trolak Obaveza: (vrika)

Bankovii zajam
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Kennedyjevi nikad nisu trebali posao. Nikad im nije trebala
placa. Zasto? Zato Sto su njihovi roditelji znali da su pasivni
prihodi i prihodi od vrijednosnica prihodi bogatih. Kennedyjevi
su izabrali da rade, ali o¢ito je da nisu trebali raditi. Kad biste
imali vrijednosnice od stotinu milijuna dolara, pasivni prihodi i
prihodi od vrijednosnica bili bi vam viSe nego dovoljni da
zivite Zivotom bogatih i slavnih.

Jedan od razloga zbog kojeg je igra PROTOK NOVCA
vazna za sve koji zaista zele postati milijunasi je taj Sto igra
poducava ljude kako da pretvore zaradeni prihod u pasivni
prihod 1 prihod od vrijednosnica - dvije vrste prihoda bogatih.
Gotovo je nemoguée obogatiti se iskljucivo zaradenim
prihodom... a nazalost, to je ono $to vecina ljudi pokusava
uciniti. Jedan od razloga $to tako mnogo dobitnika lutrije
bankrotira taj je Sto ne pretvaraju zaradeni prihod u pasivni
prihod ili prihod od vrijednosnica.

Stoje jo§ vaznije, igra podudava igraée o tome kako
funkcionira financijsko izvje$ée, S$to se ne moze nauditi
citanjem knjige ili tako da odigrate igru samo nekoliko puta.
Budu¢i da uéimo ponavljanjem, ucestalo igranje moze pomoci
igra¢ima da ovladaju tehni¢kim detaljima financijskog izvjesca,
koje je vaSa svjedodzba nakon $to napustite Skolu. Ponavljajuéi
naéin djelovanja financijskog izvjesca, igra takoder naglasava i
vaznost pasivnog prihoda i prihoda od vrijednosnica, §to su
prihodi bogatih, te vaznost poznavanja razlike izmedu dobrog i
loSeg duga. Ucestalim igranjem igre pocinjete razbijati temeljno
uvjerenje koje je veéina nas stekla kod kuce i u $koli, uvjerenje
da moramo naporno raditi za novac. Igra uvjezbava va§ mozak
da pretvorite zaradeni prihod u pasivni prihod i prihod od
vrijednosnica.

Prituzbe na igru PROTOK NOVCA

Podijelit ¢u s vama tri najée§c¢e prituzbe na igru:

1. Potrebno je dugo vrijeme da naucite igrati. Preporu¢am
vam da posvetite osnovama igre dvaput po Cetiri sata, tri sata
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posvetite igranju i sat vremena razmjeni iskustava s drugim
igra¢ima. Igra¢i kazu da je razmjena iskustava najbolji dio igre.
Usporedujte igru s financijskim izazovima iz stvarnog Zzivota.
Nakon dvije seanse bit cete u stanju isprobavati razlicite
financijske strategije kako biste pobijedili. Igra je nalik Sahu,
§to zna¢i da ne postoji samo jedna formula za pobjedu. Svaki
put kad igrate igru suoclit cete se s razli¢itim financijskim
izazovima. RjeSavanjem financijskih izazova, koje predstavlja
svaka igra, vasa financijska inteligencija raste.

2. Igra traje predugo. lgra zaista traje dugo, osobito kad
¢ovjek tek uci igrati. No, vrijeme igranja smanjuje se kad igrac¢
nauci rjeSavati razne izazove koje igra postavlja pred njega. Cilj
je da naucite zavrSavati igru u roku od sat vremena. Drugim
rije¢ima, vrijeme igranja se skracuje kako raste vasa financijska
inteligencija.

3. Igra je preskupa. U SAD-u igra PROTOK NOVCA 101
prodaje se za 195 dolara i dolazi s video kazetom i tri audio
kazete. To orude za ucenje tvori cjeloviti edukativni paket.
PROTOK NOVCA 202, napredna igra, koja zahtijeva plocu
101 za igranje, prodaje se za 95 dolara, a PROTOK NOVCA za
djecu (u dobi od Sest godina i vise) prodaje se za 59,95 dolara.
Cijene su visoke zato $to je proizvodnja ograni¢ena, i zbog prve
dvije prituzbe. Postavili smo visoku cijenu zato §to Zelimo da
ljudi shvate kako se radi o obrazovnom proizvodu stvorenom
samo za ljude koji ozbiljno pristupaju svojem financijskom
obrazovanju. Istrazivanja trziSta pokazala su da ljudi
dozivljavaju igru kao zabavu kad je cijena niza. Brinula nas je
moguc¢nost da ¢e ljudi, koji ne pristupe ucenju ozbiljno, vracati
igru i traziti povrat novca. Cijena igre mozda ¢e se smanjiti kad
veci broj ljudi shvati da je njezina namjena obrazovna, i kad se
nasa ograni¢ena proizvodnja poveca. Igre su zabavne kad ih
naucite, ali kao i kod ucenja voznje bicikla, prve faze ucéenja
mogu biti zahtjevne. Elektronske verzije PROTOKA NOVCA
101 i PROTOKA NOVCA za djecu, objavljene 2003., takoder
je moguce nabaviti putem naSe web stranice,
www.richdad.com. Bilo je potrebno nekoliko godina
istrazivanja i razvoja da bi se stvorila elektronska verzija, jer
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nam je bilo vazno da u nju budu ukljuceni elementi
kooperativnog ucenja i razmjene iskustava. Ne samo da mozete
igrati protiv racunalno generiranih protivnika, za istim
radunalom s drugima, nego sada mozZete igrati PROTOK
NOVCA 101 preko Interneta protiv najviSe cetiri igraca iz
cijelog svijeta.

Za sada, igre PROTOK NOVCA namijenjene su samo
onima koji ozbiljno shvacaju financijsko obrazovanje. Kao §to
je rekao bogati otac: "Postoje samo dvije stvari koje mozete
ulagati: vrijeme i novac." Vecina ljudi nije spremna ulagati
vrijeme i novac u svoje financijsko obrazovanje, i zbog toga ¢e
se, prema podacima ameri¢kog Ministarstva zdravstva,
obrazovanja i socijalne skrbi, samo 1 od 100 ljudi obogatiti do
svoje 65 godine.

Nadamo se da ¢e se taj postotak mijenjati kad financijsko
obrazovanje postane dostupnije. lako se i dalje prituzujemo na
to Sto se u Skolama ne poducava temeljna financijska
pismenost, odludili smo razviti elektronski program za
poducavanje temeljnih financijskih koncepata kako bismo
vratili neSto zajednici i pomogli u ukljuéivanju tog programa u
Skole. Taj program, kojeg su razvili nastavnici za nastavnike,
moze se nac¢i na web stranici www.richkidsmartkid.com i sastoji
se od cetiri mini igre koje ufe o razlici izmedu sredstava i
obveze, izmedu zaradenog i pasivnog prihoda i prihoda od
vrijednosnica, izmedu dobrog i loSeg duga, kao i o vaznosti
dobrotvornog rada. U¢itelji i Skole diljem svijeta mogu putem
te web stranice zatraziti besplatnu kopiju elektronske verzije
igre PROTOK NOVCA za djecu. Ako naSa djeca nauce
temeljne financijske koncepte u ranoj dobi, bit ¢ée bolje

pripremljenaza svijet s kojim ¢e se suo€iti u odrasloj dobi, i
imat ¢e veée izglede za financijski uspjeh.
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Tko ocjenjuje vas test?

Kao §to sam prije rekao, jedna od vaznih namjena Skolske
svjedodzbe jest ta S§to vam svjedodzba govori koliko ste
uspjeS$ni i $to morate popraviti. Ako ne shvate da im je
financijsko izvje$¢e svjedodzba nakon Sto napuste Skolu, mnogi
ljudi nikad ne shvate koliko su uspjesni u financijskom smislu.
Mnogi ljudi ne iskoriste svoj potencijal za zaradu i veé¢i dio
zivota imaju financijskih problema. Moj siromasni otac, iako je
u Skoli bio odlikas, nije otkrio da je dozivio financijski
neuspjeh sve dok nije izgubio posao u dobi od 50 godina.
Zalosno je to §to, iako je znao da se u dobi od 50 godina nalazi
u financijskoj nevolji, nije znao §to uciniti. Znao je samo da
novac odlazi brze nego Sto dolazi. To je cijena nepoznavanja
pripreme 1 Ccitanja financijskog izvje$¢a i nacina korekcije
vlastitih postupaka nakon S§to covjek dozivi financijski
neuspjeh. Igraju¢i PROTOK NOVCA u skoli, djeca ¢e bolje
shvatiti vaznost vlastitih financijskih izvjes¢a i nauciti kako ih
izradivati kad napuste Skolu - bit ¢e im to Zivotne svjedodZzbe.

Ako pogledate financijsko izvjesée iz igre PROTOK
NOVCA na sljedecoj stranici, primijetit ¢ete da na njoj pise
Financijski  kontrolor.

Kad sam nadzirao igranje igre na seminarima, cesto bih
primijetio da igra¢i ne ispunjavaju tu rubriku. Kad bih im
postavio pitanje zaSto je nisu ispunili, Cesto bi odgovarali
pitanjima: "Je li to vazno?" ili "Nitko ne treba provjeravati moj
rad." U tom trenutku ja postanem strog i upozorim ih da je
financijski kontrolor, u ovom sluéaju drugi igrac, jedan od
najvaznijih  aspekata igre. Igra bi trebala osnaziti dobre
financijske navike, a redovita provjera financijskog izvjesca je
financijska navika nuzna za svakoga tko zeli postati milijunas.
Drugim rije¢ima, va$§ je financijski kontrolor poput vaSeg
ucitelja u skoli, koji redovito pregledava vas rad i govori vam
kako napredujete
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Vas financijski trener, tj. vasa savjest

Profesija 1 l Igrac l \ i
Cilj: Izadi iz Utrke Stakora na Brzu traku tako §o ée Pasivni prihod nadd  ~kupne troskove
Izvjesée o prihodima

Prihodi Financijski kontrolor
Opisi Priljey novea Osobu s vase desne sirane
Plaéa
Kamate
Dividende

Pasivni prihod = o
Nekretnine (Priljev novea od kamata +
dividende + nekretnine + tvrike)

Tyrthe

Ukupni pribod:

Rashod

Porezi

Placanje zajma za $holu
Rata za automobil
Otplata duga s kreditme kartice Beoj djece:
Zivotni trodkevi (poéune igru s 0 djec
Drugi troskovi Trodak za dijete: _
Trodkovi za djccu
Otplativanje bankovnog zajma

Ukupni rashod:

Mjeselni
priljev novea:
(placa)
Bilanca stanja

Sredstva Obveze

Usteda Hipoteka na kudu

Dionice  Br. Dionica Trodal/dionica Zajam za Sholu
Rata za autemobil
Kreditne kartice

Nekretnine  Polog Trofak Dugovi u pradaji
Hipoteks

Tvrtka Polog Trodak Ohaveza: (tvrtha)

Bankovni zajam

i pomaze vam da vrSite korekcije ako je potrebno. U
elektronskoj verziji PROTOKA NOVCA 101, racunalo je
financijski kontrolor svakog igraca, i igra¢ ne mozete
napredovati ako ispravno ne iskontrolira svoje financijsko
izvje§¢e nakon svakog poteza.

Moja supruga i ja imamo naviku da dvaput mjese¢no vr§imo
ovaj proces financijske kontrole. Dolazi nam radunovoda,
vadimo financijska izvjeS¢a i knjige, i detaljno pregledavamo
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na$ financijski zivot... kao $to sam rekao, dvaput mjesecno. Kad
smo imali problema i kad nije bilo novca, ovaj je proces bio
bolan. Bilo je to kao da ¢itamo svjedodzbu prepunu jedinica i
dvojki. No, kako smo ucili iz svojih pogresaka, ispravljali ih i
popravljali svoju financijsku situaciju, ove su seanse
financijske kontrole postale zabavne. Valjda je isti takav osjecaj
kad dobijete svjedodzbu s peticama iz svih predmeta - iako ga
ja nikad nisam iskusio. Kad smo Kim i ja zapoceli zajednicki
zivot, 1985., imali smo loSa financijska izvjeS¢a. Dugovi mojih
proslih financijskih katastrofa tesko su pritiskali stupac obveza,
a u stupcu sredstava nismo imali niSta. Bilo je vrlo neugodno
gledati naSa financijska izvjesca. Bilo je to kao da gledamo
rengensku sliku pacijenta oboljelog od raka, samo S§to se u
mojem slucaju radilo o financijskom raku.

Danas su moji prihodi u stupcu sredstava znatni. Broj unosa
u stupcu prihoda poveéao se zahvaljujuéi zaradenim, pasivnim
prihodima i prihodima od vrijednosnica, a svi su brojevi u
stupcu prihoda dobili iza sebe nekoliko nula. Nasi pasivni
prihodi i prihodi od vrijednosnica mnogo su ve¢i od troSkova u
stupcu troskova.

Godine 1985. morali smo raditi da bismo prezivjeli, ali
danas radimo zato Sto to Zelimo. Sumnjam da bismo to mogli
uciniti bez financijskog obrazovanja koje mi je prenio moj
bogati otac. Bez financijskog obrazovanja mojeg bogatog oca,
ne bih znao vaznost financijskog izvjeS¢éa. Ne bih spoznao
razliku izmedu zaradenog prihoda, pasivnog prihoda i prihoda
od vrijednosnica. Ne bih poznavao vaznost korporacija niti to
kako zastititi sredstva i smanjiti poreze. Ne bih poznavao
vaznost vrSenja financijske kontrole dva puta mjesecno, niti bih
znao zasto je testiranje i ocjenjivanje dva puta mjesecno nuzno
ako zelite postati milijunas. Te financijske kontrole dio su
cijene. Zahvaljuju¢i financijskom obrazovanju mojeg bogatog
oca, postao sam milijuna$ a nisam morao rezati svoje kreditne
kartice, dobiti na lutriji ili oti¢i na kviz.

51



DanaSnje stanje u mojem stupcu prihoda

Danas, Kim i ja imamo stupac prihoda koji izgleda ovako:

Zaradeni prihod 10%
Pasivni prihod 70%
Prihod od vrijednosnica 20%

Prije nekoliko dana, jedan novinar pitao me: "Koliko novca
zaradujete? Kolika vam je plaéa?"

Odgovorio sam: "Nije velika. Ne zelim vam re¢i kolika mi je
plac¢a. Rec¢i ¢u samo da vjerojatno nije visoka poput vase."

Odmahnuo je glavom i zmirnuo. "Kako onda mozete pisati
knjigu o novcu?" Rekao je da mrzi pisce koji piSu o vezama a
sami ih nemaju, i pisce koji piSu o novcu a sami nemaju novca.
Intervju je zavrsio i on je otiSao.

Ako ste financijski obrazovaniji od njega, shvatit ¢ete zasto
sam mu tako odgovorio. Prije svega, moja placa je vrlo mala.
To je zato S$to je moja placa zaradeni prihod, a na zaradeni
prihod placaju se najvisi porezi. Drugi razlog zbog kojeg je
moja placa mala jest taj Sto je pasivni prihod zapravo prihod od
nekretnina i od autorskih honorara. Prihod od vrijednosnica
dolazi od vrijednosnih papira, u koje spadaju dividende od
korporacija, prihodi od investicija u nekretnine, i kamate.

Kao $to mozete primijetiti, jedna od najvecih prednosti koje
nudi malo financijskog obrazovanja golema je koli¢ina kontrole
nad porezom koji placam, a koji je najveéi trosak.

Profesionalni  prihod

Jos jedna stvar koju treba uociti je ta moj danasnji prihod ne
dolazi od mojeg profesionalnog obrazovanja. Nakon S$to sam
maturirao, pohadao sam americku Akademiju pomorske
trgovine, gdje sam uéio da postanem brodski ¢asnik za tankere,
tegljace i putnicke brodove. Takoder sam pohadao pilotsku
Skolu ameri¢ke ratne mornarice u Pensacoli, Florida, gdje sam
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ucio za profesionalnog pilota. Danas od te dvije profesije ne
dobivam nikakav prihod.

Druga vazna stvar jest da veliki dio pasivnih prihoda
dobivam iz podru¢ja u kojem sam u srednjoj Skoli imao
negativnu ocjenu. U dobi od petnaest godina, ako se sjecate,
skoro sam pao prvi razred jer nisam znao dobro pisati. Zbog tog
neuspjeha napredovao sam, i danas sam poznatiji kao pisac
nego kao pilot ili brodski ¢asnik. Razlika se mjeri u milijunima
dolara. Drugim rije¢ima, mnogo sam viSe zaradio od svojih
neuspjeha nego od svojih uspjeha.

Kao S§to sam rekao na pocetku ovog poglavlja, u doba
informatike mnogi od nas imat ¢e viSe od jedne profesije. Zato
u doba informatike nije toliko vazno Sto ste naucili nego koliko
brzo ucite. Sjetite se Mooreovog zakona koji kaze da se
informacije udvostrucuju svakih 18 mjeseci. Imajte na umu da
broj ispravnih odgovora koje ste dali i vase Skolske ocjene nece
biti mjerilo vaseg uspjeha u kasnijem zivotu. Va$§ uspjeh mjeri
se time koliko odgovora ne zmate, koliko ste puta dozivjeli
neuspjeh, ustali, ucili na svojim pogreskama, nacinili korekcije
bez okrivljavanja, laganja ili opravdavanja, i nastavili dalje.

Definicija  gubitnika

Ako zelite saznati S§to je vazno za vaSu financijsku
svjedodzbu, jednostavno se nadite s vasim lokalnim bankarom.
Ispunite svoje osobno financijsko izvje$ée i nadajte se da ¢e vas
on ili ona odbiti. Ako vas ne odbiju, jednostavno zatrazite viSe
novca. Nakon Sto vas odbiju, sjednite i zapitajte ih Sto biste
mogli uciniti kako biste poboljsali svoju financijsku
svjedodzbu. Obrazovanje koje ¢ete dobiti bit ¢e neprocjenjivo
vrijedno i moZe vam promijeniti zivot. Kao §to sam rekao, ako
zelite otkriti S$to je vazno u stvarnom svijetu, pitajte svojeg
bankara. Bankari svakodnevno ¢itaju svjedodzbe ljudi.

No, pitanje je: "Ako bankari znaju tako mnogo, zasto nisu
bogati? ZasSto jo§S uvijek rade za banku, i bave se tudim
poslovima?" O tome sam govorio u prija§njem dijelu knjige o
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Newtonovom zakonu koji tvrdi da svaka akcija izaziva jednaku
i suprotnu reakciju". Odgovor se takoder mozZe pronaéi u
objasnjenju razloga zbog kojeg policajac, da bi bio dobar,
posten i1 uspjeSan, mora takoder biti i dobar lopov, ili u ¢injenici
da svaki nov¢i¢ ima dvije strane, ptica dva krila, a mi dvije
noge, ruke. dva oka i tako dalje. Vec¢ina bankara nije bogata
zato Sto su previSe konzervativni. Da biste se obogatili, osobito
ako pocinjete bez iCega, morat Cete biti dobar bankar, kao i
dobar kockar, a ve¢ina bankara nisu dobri kockari. Kao $§to je
rekao bogati otac: "Cijenu mora$ platiti dvaput." Da biste se
obogatili, morate platiti cijenu da postanete i dobri bankari i
dobri kockari, a veéina ljudi nije spremna ni za jedno ni za
drugo.

Bogati otac rekao je Mikeu i meni: "Veéina bankara nije
bogata zato S$to nisu kockari. A veéina bankara nisu kockari
zato §to kockari uglavnom nisu dobri bankari."

Upitao sam ga: "Pripada li ve¢ina ljudi jednima ili drugima?
Ili su kockari, ili bankari?"

On je odgovorio: "Ne. Nazalost, veé¢i broj ljudi su financijski
gubitnici."

"Gubitnici" trgnuo sam se. "Nije li to vrlo gruba rijec¢?"

"Rekao sam 'financijski gubitnici'", branio se bogati otac.
"Ne Zelim nikoga vrijedati. Dat ¢u ti definiciju gubitnika prije
no Sto me proglasi§ bezdusnim."

"Da, molio bih te", odgovorio sam, pomalo se braneci.

"Moja definicija gubitnikaje: gubitnik je onaj tko si ne moze
priustiti da izgubi", rekao je bogati otac.

"Onaj tko si ne moze priustiti da izgubi?" ponovio sam rijeci
bogatoga oca, pokuSavaju¢i ih razumjeti.

"Objasnit ¢u ti i to", rekao je mirno bogati otac. "Kad se radi
o novcu, vecina odraslih osoba ne moze si priustiti da izgubi.
Mnogi ljudi danas Zzive na onome $to ja zovem 'crvenom
linijjom'. Kao S§to zna$§, buduc¢i da se zanima$§ za automobile,
crvena linija automobila oznaéava granicu u kojoj je rad motora
takav da bi se motor raspao kad bi ja¢e nagazio na gas."

"Dakle, svaki dolar koji dolazi kao prihod, izlazi kao
rashod", ubaci se Mike.
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"Tocno", odgovori bogati otac. "Zato si ne mogu priustiti da
izgube - ve¢ su dozivjeli financijski poraz." Bogati otac zastao
je na trenutak i pogledao nas u oéi, a zatim nastavio: "To je vrlo
zalosno. Milijuni ljudi diljem ove zemlje, najbogatije na svijetu,
zive na financijskoj crvenoj liniji."

Ja sam dodao: "A to su ljudi koji govore: 'Investiranje je
rizi¢no' ili 'Sto ako izgubim svoj novac?' Ljudi esto govore
takve stvari ili se ¢vrsto drze svojeg novca zato $to znaju da su
ve¢ izgubili financijsku bitku."

Bogati otac kimne. "Vidite, pravi kockar zna da pobjeda i
poraz idu ruku pod ruku. Profesionalni kockari ne zavaravaju se
idejom da mogu samo pobjedivati. Pravi kockari znaju da mogu
i izgubiti. Kockari znaju da ¢esto gube kako bi pobjedivali.”

"Dakle zato mora$§ biti i bankar i kockar ako zeli§ biti
bogat", dodao sam ja, shvacajuc¢i sve viSe ono §to je govorio
bogati otac. Ideja da dobar policajac mora biti i dobar lopov
imala mi je sve viSe smisla.

"Zato ljudi koji dobivaju dobre ocjene ne prolaze uvijek
dobro u stvarnom svijetu", rekao je Mike. "Stvarni zivot ne
sastoji se od ispravnih odgovora. Stvarni Zivot sastoji se od
visestrukih moguénosti izbora, od kojih neki mogu biti
ispravni, a mnogi drugi pogresni."

Bogati otac kimnuo je glavom. "Zato su mnogi najbogatiji
ljudi na svijetu ujedno oni koji su napravili najviSe pogreSaka.
J. Paul Getty bio je poznat po tome $to je izbuSio mnoge suhe
buSotine u potrazi za naftom. Bio je slavan po suhim
busotinama. No, obogatio se kad je napokon izbuSio jednu koja
je pogodila jedno od najvec¢ih nalazi$ta nafte na svijetu. Isto
vrijedi za Thomasa Edisona, Covjeka koji je navodno dozivio
neuspjeh 10 000 puta prije no $to je izumio elektri¢nu zarulju.
Razlog zbog kojeg kazem da su ve¢inom ljudi gubitnici jest to
§to zive svoje zivote nesposobni da si priuSte i najmanji
neuspjeh. Da biste bili uspjes$ni, morate biti i bankar i kockar,
kako biste si mogli priustiti poraz, jer svaki kockar zna da je
gubljenjediopobjedivanja.”

Svoju igru PROTOK NOVCA stvorio sam nakon ucenja
bogatoga oca. U igri, naucit ¢éete kako biti bankar, kao i kockar.
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Danas previse ljudi Zeli poloziti svoje novce u sigurne,
niskorizi¢ne investicije. Bojim se da ¢e mnogi od tih ljudi
zavr$iti kao veliki gubitnici u Zivotu. lako mozda nece nikad
izgubiti, vjerojatno nikada nece ni pobijediti. To su ljudi koji se
planiraju obogatiti tako Sto ¢e biti Stedljivi, igrati na sigurno,
zivjeti ispod svojih moguénosti, i rezati svoje kreditne kartice.
Kao S§to je rekao bogati otac: "Mozete se obogatiti Skrtoscu.
Problem je u tome $to ¢ete i dalje biti Skrti."

Koliko si gubitka moZete priustiti da izgubite?

Jedan od razloga zbog kojeg toliki ljudi igraju lutriju jest taj
§to si veéina ljudi moze priustiti gubitak od jednog dolara.
Mnogi ljudi igraju na automatima u kasinu zato $to si mogu
priustiti gubitak od nekoliko dolara. Problem je u tome Sto si
barem 60% Amerikanaca ne moze priustiti gubitak veéi od
nekoliko dolara. To je zato S$to su ve¢ financijski izgubili igru
zivota. Mnogi ljudi ne shvate u kojoj su mjeri izgubili dok ne
izgube posao ili ne prestanu raditi zbog starosti ili bolesti. Uz
malo srece, imat ¢e ¢lanove obitelji koji si mogu priustiti da se
brinu za njih i koji su voljni to uciniti. To su ljudi koji zive na
crvenoj liniji Zzivota, duboko uronjeni u lo§ dug. Toliko su
zabrinuti za opstanak da si ne mogu zamisliti Zivot u bogatstvu.
U knjizi Kvadrant PROTOKA NOVCA Bogatoga oca postoji
poglavlje "Preuzmite kontrolu nad svojim protokom novca" ¢ija
je svrha pomo¢i tim ljudima da isplaniraju kako da se rijeSe
loseg duga. Ako pratite formulu, ona ¢e vam pomoci da izadete
iz duga za pet do sedam godina. Sest jednostavnih koraka
reproducirano je na 59. i 60. stranici ove knjige.

Isti ti ljudi vjeruju daje bogaéenje stvar sreée. Na jednom od
mojih predavanja, jedan covjek postavio mi je ovo pitanje:
"Koliku ulogu igra sreca u vasim financijama?" Odgovorio sam
rije¢ima koje mi je netko rekao, ali nazalost ne sje¢am se tko.
Zahvaljujem tom Covjeku i ispricavam se §to nisam zapamtio
njegovo ime... ali zapamtio sam njegove rije¢i. Odgovor je
glasio: "Skracenica za srecu (eng. luck) jest:
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Laboring

Under

Correct

Knowledge

(Rad uz ispravno znanje)

Neki dan moja supruga i ja izgubili smo 120 000 dolara u
losem, vrlo sumnjivom ulaganju. Na§ bliski prijatelj bio je vrlo
uznemiren, kao daje to bio njegov novac. Rekao je Kim i meni:
"Vas dvoje nemate srece". Kim i ja nismo mu odgovorili, jer
nemamo razloga razgovarati o tome s nekim tko zivi u strahu od
gubitka. Nismo mu rekli da smo takoder zaradili oko milijun
dolara, a izgubili samo 120 000 dolara iz naSih vrijednosnica.
Takoder mu nismo rekli da smo se osjecali sretnima iz dva
razloga. Razlog broj jedan bio je taj S§to smo izgubivsi 120 000
dolara naucili mnogo viSe nego dobivsi milijun dolara. Drugi
razlog bio je taj jer smo bili sretni spoznavsi da mozZemo
izgubiti toliki novac i ne osjecati se loSe zbog toga. 1985. bili
smo u skupini ljudi koja si nije mogla priustiti nikakav gubitak.
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CETVRTO POGLAVLJE

CIJENA REZANJA VASE
KREDITNE KARTICE?

"Morate znati razliku izmedu dobrog i loSeg duga."

- Bogati otac

Sto je lo$e u rezanju kreditnih kartica?

Za mene, rezanje kreditnih kartica je isto kao kad osoba koja
mora smriaviti ode na strogu dijetu. Covjek vjerno slijedi dijetu
ziveéi mjesec dana od tri mrkve po jednom obroku, a za desert
pojede dva deci jogurta nakon vecere. Nakon trideset dana vise
ne moze izdrzati bol. Jednoga dana, mladi prodavac¢ ¢okoladnih
kola¢a u trgovackom centru ponudi mu uzorak. Miris tih svjezih
kolaca previse je jak za Covjekova Cula, pa on kaZze sam sebi:
"Ma hajde. Bio si dobar. Uzmi samo komadi¢ tog kolaca."
Iznenada, ¢ovjek kupuje cijelu vrec¢u kako bi je "ponio kuéi za
obitelj", ali vreéica kolaca ne napusta trgovacki centar - vec su
pojedeni. Sve pocinje iznova, i ¢ovjek ubrzo ima pet kilograma
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vise nego $to je imao kad je zapoéeo s dijetom. Akcija stroge
dijete dovodi do reakcije prezderavanja.

Ljudi koji me poznaju znaju da nemam odgovor na jo-jo
dijete. Kad bih znao dijetu koja jamci trajni gubitak teZine, bio
bih bogatiji od Billa Gatesa. Nazalost, i predobro znam $to znaci
i¢i na dijetu, a nakon toga se opet prezderavati. U mojoj obitelji,
ja sam jedini koji pati od problema pretilosti, problema s kojim
se borim od djetinjstva, ali ne mogu kriviti genetsko nasljede.
Iako nemam rjeSenje za trenutni gubitak tezine, imam rjeSenje za
neumjereno troSenje i1 stvaranje duga na kreditnoj kartici, a
rezanje kreditne kartice nije dio tog rjeSenja. No, moje rjesenje
ima svoju cijenu i pitanje je opet: "Jeste li spremni platiti
cijenu?"

Ljepotica i zvijer

Jedan moj prijatelj i njegova supruga primjeri su fizicke
ljepote. Vitki su, u dobroj formi, i zdravi. Dijeta im nije problem,
kao ni vjezbanje u teretani. No, upravljanje novcem druga je
prica. Oboje su u kasnim cetrdesetima i zaraduju mnogo novca,
ali ga i troSe u tolikoj mjeri da to zastraSuje ljude koji ih poznaju.
To su ljudi koji otplacuju stare kreditne kartice novima. Kad
otplate kredit za kucu, kupuju veéu kuéu. Drugim rije¢ima,
naporno rade i zaraduju mnogo novca samo da bi povecavali
troskove. Takoder imaju sluskinju i dadilju zaposlene na puno
radno vrijeme. Imaju viSe automobila, viSe igracaka, vise odjece,
i odlaze na luksuznija putovanja od ljudi koji zaraduju deset puta
viSe od njih. Fizicki su prelijepi, ali njihova je zvijer nedostatak
financijske samokontrole.

Godinama smo jako dobri prijatelji, pa kad se nademo, oni
mene napadaju zbog nedostatka discipline u vjezbanju i prehrani,
a ja napadam njih zbog njihovog nedostatka financijske
discipline. Kao §to sam ve¢ rekao, svi imamo razli¢ite izazove u
zivotu. Moj je hrana, a njihov novac.
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Bogati imaju veée dugove od siroma$nih

Volim tro§iti novac, ali Kim i ja ne troS§imo ga glupo. Volim
imati lijepe stvari u zivotu. Svida mi se $to mogu birati hoc¢u li
letjeti prvom ili drugom klasom. Volim davati dobre napojnice
ako sam zadovoljan uslugom. Isto tako, ne dajem ih ako je
usluga bila loSa. Volim davati bonuse kad kompanija zaradi vise
novca. Volim ¢initi svoje prijatelje bogatima kad dobro
investiramo. Volim slobodu koju novac moze kupiti. Volim
raditi ako to zelim, i ne raditi ako to ne zelim. Za mene, novac je
zabavan, kupuje mi vise izbora, a §to je najvaznije, on je Kim i
meni kupio slobodu od napornog rada za zivot. Zato ne
razumijem ljude koji kazu: "Novac vas neée usreéiti." Cesto se
pitam §to njih zabavlja.

Kad netko kaze: "lzrezite svoje kreditne kartice", ne mislim
da ljudima predlaze nesto $to ¢e ih usreciti. Jedan od glavnih
razloga zbog kojih ljudi troSe novac je da se usrece. Postoje ljudi
koji tu potrebu za financijskom sre¢om dovode do ekstrema, kao
$to postoje ljudi koji vjezbaju i drze dijetu u ekstremnoj mjeri.
No, po mojem mis$ljenju, glavni razlog zbog kojeg rezanje
kreditnih kartica ne funkcionira na duge staze je taj §to se ljudi
ne vole odre¢i stvari u kojima uzivaju. Ako im ponudite
mogucnost izbora, ljudi ¢e radije izabrati vise novca i slobodu da
uzivaju u zivotu. Jedini ljudi koji kazu "Novac vas neée usreciti"
oni su koji ve¢ imaju mnogo novca ijos su uvijek nesretni, ili oni
koji ionako ne znaju $to znaci biti sretan. Po mojem misljenju,
nije novac ono S§to vas Cini nesretnima. Nesretnima vas cini
nemogucnost placanja racuna, ili nemoguénost da radite stvari
koje volite raditi.

Krajem 1970-ih, moja je kompanija vrlo brzo zaradila
milijune dolara zahvaljujuéi biznisu s najlonskim novéanicima na
¢icak za surfere. Budu¢i da sam bio u kasnim dvadesetima,
novac i uspjeh udarili su mi u glavu, ili bolje reéi, u ego. Svaki
put kad bih pogledao bilancu svoje kompanije i vidio da se novac
gomila, bio bih sve zadovoljniji. Postao sam drzak i arogantan.
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Mislio sam da sa svakim dolarom raste i moj kvocijent
inteligencije. Nazalost, bilo je upravo suprotno. Dok je moje
bogatstvo raslo, moj je financijski kvocijent inteligencije padao.
Ubrzo sam se poceo baviti brzim automobilima i jo§ brzim
zenama. Iskustvo s brzim automobilima i brzim Zenama bilo je
zabavno i ne zalim zbog tog razdoblja u Zivotu, ali to vrijeme
nije moglo potrajati. Bol, koju sam osjetio kada sam od
papirnatog milijunasa iznenada postao osoba s gotovo milijun
dolara stvarnog duga, bila je otreznjavajuée iskustvo. (Zato me
danas brinu toliki ljudi koji se osjecaju bogatima, a imaju
vrijednosnice ispunjene vrijednosnim papirima. Velika je razlika
izmedu vrijednosnih  papira 1 stvarne 1imovine, papirnatog
bogatstva 1 stvarnog bogatstva).

Nakon §to sam izgubio prvi milijun, poSao sam bogatom ocu
po savjet. Kad je pregledao moje financijsko izvje$¢e, odmahnuo
je glavom i rekao: "Ovo je financijska katastrofa". Zatim me
nastavio kritizirati. No, i za tu je pogresku vrijedilo ono §to sam
ve¢ rekao o pogreSkama: ta "financijska katastrofa" i ukor koji je
uslijedio bili su mi najbolja lekcija u zivotu. Vrijednost te
pogreske bila je neprocjenjiva i jo§ mi uvijek koristi. lako me taj
neuspjeh kostao gotovo milijun dolara, dugoro¢no mi je zaradio
mnogo viSe milijuna, a u buducnosti ¢e mi donijeti jo§ vise
novca. Kao $to sam veé rekao, pravljenje greSaka i ucenje na
greSkama moze biti neprocjenjivo vrijedno iskustvo. Ako
pogrijesite, a zatim laZete, prebacujete krivnju, negirate gresku ili
se pravite da je niste ucinili, znadi da ignorirate greSku. Kad se
danas nadem u situaciji da radim novu gre$ku, kaZzem sebi:
"Glavu gore. Ne uznerniruj se. Budi pazljiv i neka te iskustvo
poucava. Ovo naizgled lose iskustvo, dobro ¢e ti posluziti ako si
poucljiv. Obrati paznju na pogreske i nauci koliko moze$ dok je
stvar aktualna."

Bilo je strasno postati papirnati milijuna§ u kasnim
dvadesetima, da bih zatim postao gubitnik s milijun dolara
stvarnih dugova. Htio bih re¢i da sam trebao znati cijeniti proslo
iskustvo dok se kuc¢a od karata rusila, ali nisam ga znao cijeniti.
Okrivljavao sam druge, lagao sam, negirao sam sve i pokuSavao
pobjeéi od odgovornosti. Dobro je bilo to §to sam imao bogatoga
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oca, koji me pritisnuo i natjerao da prekinem kriviti druge i
po¢nem s uéenjem jedne od najvecih lekcija u zivotu.

Pretvaranje loSeg duga u dobar dug

Nakon mojeg velikog iskustva ucenja, 1 kad me bogati otac
prestao gnjaviti, rekao je: "Uspjesno si pretvorio milijun dolara
dobrog duga u milijun dolara loseg duga. Nema previse ljudi koji
naprave tako veliku pogresku. Iz tog iskustva moze§ nauciti
nesto, ili pobje¢i od njega. Izbor je tvoj." Kao $to sam rekao,
pogreske mogu biti neprocjenjiva iskustva, ali kad se nadete u
takvom iskustvu, tesko je shvatiti vrijednost vase gluposti. Ipak,
ta "financijska katastrofa", kako ju je nazvao bogati otac, bila je
puna vrijednih lekcija. Jedna od najvaznijih lekcija koje sam
naucio bila je da se suocim s vlastitim pogreSkama, uc¢im iz njih,
i nastojim da ne ponovim pogresku. To je bila najvaznija lekcija
u lancu mnogo vaznih lekcija zato Sto sam izabrao suociti se s
problemom.

Druga vazna lekcija bila je ona o dobrom i loSem dugu.
Nisam stvarno razumio koncept, barem ne tako jasno. Moj bogati
otac Cesto me upozoravao na dobar i lo§ dug. Govorio bi: "Svaki
put kad nekom duguje$ novac, postaje§ zaposlenik njegovog
novca." Svojem sinu i meni objasnjavao je daje dobar dug onaj
kojeg netko drugi plati za nas, a lo§ dugje onaj koji mi placamo
vlastitim znojem i krvlju. Zato je volio iznajmljivanje nekretnina.
Dodao bi: "Banka ti daje zajam, ali tvoj stanar ga isplacuje." Cuo
sam koncept i shvatio ga intelektualno, ali sad sam ucio o
razlikama izmedu dobrog i loSeg duga svojim umom, tijelom i
duhom. Danas se trgnem kad vidim kako ljudi jednostavno
pretvaraju svoj dug s kreditne kartice u zajam za kucu. Mozda
misle da je to dobra ideja, i drzava vam daje porezne olakSice za
to, ali ja znam da nije sve to jako dobro.

Ljudi uzimaju vrlo skupi kratkoro¢ni losi dug i pretvaraju ga
u nesSto jeftiniji dugoroéni losi dug. To im mozda daje
privremeno olakSanje, ali ne rjeSava problem. Pretvorili su svoj
dug s kreditne kartice u drugu hipoteku, a oni medu vama koji su
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¢itali moje druge knjige znaju da rije¢ mortgage (hipoteka)
dolazi iz stare francuske rije¢i mort, $to znaci smrt. Drugim
rije¢ima, mortir zna¢i "obveza do smrti". Poput mojih prijatelja
koji naporno rade samo da bi upali u dublje dugove, ne Cinite iste
ili slicne greske. Ako se neS§to ne promijeni, moji prijatelji do
smrti ¢e biti u loSim dugovima.

Nakon $to sam izgubio sve, osje¢ao sam se strasno, krivio
druge za svoje pogreske, 1 htio pobjec¢i od problema. Bogati otac
prisilio me da se suo¢im sa svojim pogreskama. Pregledavanje
brojeva bio je bolan, ali vrlo koristan proces. Kad sam se suocio
s pogreskama, postalo mi je jasno da ne mogu raditi toliko da bih
otplatio svoj dug. Veéina ljudi gubi novac malo pomalo, i polako
tonu u dugove. No, kad izgubite mnogo novca, bol i stvarnost
loSeg duga otrijeznit ¢e vas. Meni su dugovi promijenili Zivot.
Kad izgubite 100 000 dolara, ili se zaduzite za 100 000 dolara,
veéina ljudi moze fizicki odraditi pla¢anje tog duga. No, kad se
radi o milijun dolara, naporan fizi¢ki rad ne moze izbrisati taj
dug, barem ne s mojim ograni¢enim kapacitetom zarade.

Kad se bogati otac smirio, pogledao me i rekao: "Mozes
ignorirati ovo iskustvo i praviti se da se nikada nije dogodilo, ili
ga moze$ uciniti najboljim iskustvom u zivotu." Oni koji su
procitali nasu drugu knjigu, Kvadrant PROTOKA NOVCA
Bogatoga oca, 1 nasu tre¢u knjigu, Vodi¢ u investiranje, znaju za
moje razdoblje krize i za neke lekcije koje sam naucio iz tog
procesa.

Jednog dana, godine 1979., bogati otac poducio me jednoj
lekciji koja se pokazala neprocjenjivo vrijednom. Toga dana
rekao je: "Bogati imaju viSe dugova od siromasnih. Razlika je u
tome S§to oni imaju dobre dugove, a siromas$ni i srednja klasa
imaju loSe dugove." Bogati otac nastavio je: "Sa svim dugovima,
i dobrim i loSim, trebao bi postupati kao S$to postupa$ s
napunjenom puSkom... s mnogo poStovanja. Ljudi koji ne
postuju mo¢ duga ¢esto bivaju financijski ranjeni... a ponekad i
ubijeni. Ljudi koji poStuju i ukrote mo¢ duga mogu se obogatiti
viSe no $to su mogli sanjati u najludim snovima. Kao $to sada
zna$, dug te moze uciniti jako bogatim, a moze te uciniti i jako
siroma$nim."
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Krocenje modi duga

Postoje mnogi razlozi zbog kojih ne pristajem uz one koji
govore: "lzrezite kreditne kartice, izadite iz dugova, i zivite
ispod svojih moguénosti."” Ne govorim to zato $to ne mislim da
taj savjet rjeSava problem bilo kome tko se Zeli obogatiti. Za
ljude koji Zzele biti bogati, imati mnogo novca i uZzivati u
zivotnom stilu koji omogucuje taj novac, obi¢no rezanje
kreditnih kartica i izlazenje iz dugova ne rjeSava taj problem...
niti ¢e ih nuzno usreéiti. Slazem se da je, prema temeljnim
financijskim nacelima, rezanje kreditnih kartica dobar savjet za
vecinu ljudi. No, obi¢no izlazenje iz duga nije funkcionalno za
onoga tko se Zeli obogatiti i uzivati u zivotu. Ako se netko zeli
obogatiti mora nauciti kako se vise zaduziti, kako postivati moc
duga i kako ukrotiti mo¢ duga. Zato, ako ljudi nisu spremni
nauciti kako postivati i ukrotiti mo¢ duga, rezanje kreditnih
kartica i zivot ispod moguénosti odli¢an je savjet. Svaka odluka
nosi sa sobom svoju cijenu.

Odlican rabljeni automobil

Jedan prijatelj doSao mi je u posjet prije nekoliko mjeseci
kako bi mi pokazao svoj novi automobil. "Odli¢éno sam prosao",
rekao je. "Platio sam za njega samo 3500 dolara, ulozio 500
dolara u neke dijelove, i vozi sjajno. Mogao bih ga prodati za
6000 dolara." Zatim je rekao: "Udi. Sjedni. Isprobaj ga." Nisam
htio biti nepristojan, pa sam ga posluSao i autom sam se vozio
po kvartu. Na kraju probne voznje nasmijeSio sam se i rekao:
"Ovo je sjajan automobil." No, u sebi sam rekao: "Treba ga
obojiti, smrdi po starim cigaretama; ne bih htio imati tako
depresivno vozilo." Uzeo je kljuéeve, nasmijesio se i rekao:
"Znam da nije lijep, ali platio sam ga gotovinom pa se nisam
morao zaduziti." Dok je odlazio, iz ispuSne cijevi izlazio je
bijeli dim.
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Ako se Zelite obogatiti, kupite novi automobil

Moja supruga Kim vozi prekrasan Mercedes kabriolet. Ja
vozim Porsche kabriolet. Cak i kad smo bili bez novca vozili
smo Porschee i Mercedese, ili druge lijepe automobile. Nismo ih
placali gotovinom; zaduzivali smo se da bismo ih kupili. Zasto?
Objasnit ¢u vam to sljede¢om pricom, koju céesto priCam na
svojim seminarima. To je prica o dobrom dugu i losem dugu, i o
uzivanju u dobrim stvarima u Zivotu.

Godine 1995. nazvao me lokalni prodava¢ Porschea. Rekao
mi je: "Automobil vasih snovaje ovdje." Odmah sam se odvezao
u prodavaonicu kako bih pogledao Porsche Speedster iz 1989.
Znao sam da je u tri godine proizvedeno samo 8000 primjeraka
ovog automobila. Godine 1989., zaljubljenici u Porsche kupovali
su ih i pohranjivali u garaze. Ako ste mogli prona¢i kolekcionara
koji bi vam bio voljan prodati ovakav automobil, pocetna cijena
1989. bila je od 100 000 do 120 000 dolara. No, 1995., gledao
sam najrjedu varijantu Porsche Speedstera iz 1989. To je bio
Speedster broj jedan, prvi koji je ikad izraden, i imao je Porsche
turbo karoseriju, Sto neSto znaCi samo pravim oboZzavateljima
Porschea. Budu¢i da je to bio prvi izradeni primjerak, bio je to
model kojeg je tvornica prikazivala na svim izlozbama
automobila diljem svijeta, i koristila ga za fotografije na brosuri.
Automobil je takoder imao posebnu plaketu tvornice Porsche.
Godine 1989., nakon §to je turneja zavrSila, automobil je takoder
pohranjen u skladistu. Kad ga je kolekcionar odlu¢io prodati
1995., prodava¢ je nazvao mene. Znao je da je to automobil
kojeg sam trazio. Mozda je bio rabljen, ali imao je samo 3800
prijedenih kilometara.

Moja supruga Kim gledala me kako padam u trans dok sam
prilazio automobilu svojih snova. Sjeo sam u automobil, uhvatio
volan i duboko udahnuo, njuse¢i jak miris koze, koji je joS uvijek
Sirio automobilom. Automobil je bio apsolutno savrSen i boja je
bila idealna, nijansa koju u Porscheu zovu "metalik lan". Kim me
pogledala i upitala: "Zeli§ li ga?" Kimnuo sam glavom i
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nasmijesio se. "Onda je tvoj. Mora§ samo pronaci neko sredstvo
kojim c¢e$ ga platiti." Opet sam kimnuo, izaSao iz automobila,
pomirisao gume i nasmijeSio se. Bio je to automobil mojih
snova, i bio je moj. Ostavili smo polog, dogovorili pla¢anje s
prodavaéem, i otiSao sam u potragu za sredstvom kojim ¢u platiti
automobil. Drugim rije¢ima, krenuo sam u potragu za sredstvom
kojim ¢u platiti svoju obvezu upotrijebivsi dobar dug da platim
los dug.

Tjedan dana kasnije, pronasao sam sjajnu nekretninu, posudio
novac za kupnju, i protok novca od te nekretnine platio mi je dug
za Porsche. Za nekoliko godina Porsche ¢e biti otplacen, a ja ¢u
jos uvijek imati pritok novca od nekretnine. Drugim rije¢ima,
umjesto da postanem siromasniji zbog skupe obveze, postao sam
bogatiji, i dobio automobil svojih snova, kojeg imam i danas.
U¢inili smo isto kad je moja supruga pronasla Mercedes svojih
snova.

Najbolje stvari u Zivotu besplatne su

Postoji izreka: "Najbolje stvari u zivotu besplatne su." Slazem
se s tim. Jednostavan osmijeh moze usreciti tolike ljude, a
osmijeh nista ne kosta. Tapsanje po ledima i rije¢i "Cestitam" ne
kosStaju niSta, a mogu nekome uljepSati dan. Ljepota izlaska
sunca ili punog mjeseca niSta ne koSta. Po mojem misljenju,
najbolje stvari u zivotu su besplatne. No, ovdje govorim o
dobrim stvarima koje koStaju. Sre¢a o kojoj govorim ovdje je
ona sre¢a koja se moze pronaéi u materijalnim stvarima. PiSem o
unutra$njoj sre¢i; materijalna imovina vam ne moze dati ako
sre¢e nemate u srcu. Unutrasnja sreéa je besplatna... i
neprocjenjivo vrijednija ako je imate. I dok svi mi imamo
slobodan pristup naSoj unutras$njoj sreéi, ne pronalaze je svi.
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Vainost Zivotnog standarda

Da sam jo§ u srednjoj Skoli, automobil za 3500 dolara,
kakvog je kupio moj prijatelj, bio bi automobil mojih snova. No,
kad sam bio u cetrdesetima, voznja u jeftinom automobilu bas i
nije bila moj san. Radi se o necem S$to se zove Zivotni standard,
§to je mjerilo vaSe materijalne sreée i zadovoljstva. Postoje tri
razloga zbog kojih je vazna svijest o materijalnoj sreéi i
promjenama u zivotnom standardu. To su:

1. Vasi standardi se mijenjaju. Kako starimo, naSi se
standardi mijenjaju jer se i mi mijenjamo. Ako ¢ovjek shvati da
se njegov ukus mijenja na bolje, ali da se moguénost da si priusti
poboljsanje ukusa ne mijenja, ta osoba moze poceti posudivati,
povecavati svoj losi dug, kako bi si priustila te promjene. Ako se
vaSi standardi promijene, osobito u odnosu na skuplje stvari,
vazno je da pronadete nacine da si povecate prihod kako biste si
mogli priustiti te promjene.

2. Vazno je postivati unutarnje promjene u materijalnim
standardima. Unutrasnja sre¢a moze se smanjiti ako osoba
promijeni svoje materijalne standarde, ali nije u stanju financijski
slijediti tu promjenu. Primjerice, ja mogu biti sretan
srednjoskolac u rabljenom automobilu koji stoji 3500 dolara, ali
bio bih nesretna odrasla osoba kad bih se jo$ uvijek vozio u
istom automobilu o kojem sam sanjao u srednjoj Skoli. Danas
poznajem mnoge ljude kojima nedostaje unutrasnji mir zato Sto
nisu drzali korak s promjenama u svojim zeljama za ljepSim
stvarima u zivotu. Upoznao sam mnoge ljude koji su nesretni,
koji zive ispod svojih moguénosti, i pokuSavaju se usreéiti
kupujuéi samo jeftine stvari koje si mogu priustiti, ali koje su
ispod njihovih osobnih moguénosti.

3. Trosite manje ako kupujete ono Sto Zelite. Moja supruga i ja
vrlo smo zadovoljni svojim automobilima. Mozda troSimo vise
na zadovoljavanje nasih materijalnih standarda, koji ukljucuju i
kucéu i odjecu, ali dugoroCno tro§imo manje novca, vremena i
sretni smo, jer kupujemo ono $to zelimo.
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Naucene lekcije

Prije mnogo godina, moj je bogati otac rekao: "Neki ljudi
vjeruju da Bog zeli da zivimo S$tedljivo i izbjegavamo iskuSenja
boljih stvari u zivotu. Postoje i ljudi koji vjeruju da je Bog
stvorio te lijepe stvari kako bismo u njima uzivali. Na tebi je da
izabere§ u kakvog Boga zeli§ vjerovati."

Ovu pri¢u ispri¢ao sam vam ne zato da bih vam rekao kako
imam automobil svojih snova, ve¢ zato Sto Zelim da i vi imate
divne materijalne stvari koje vam ovaj zivot moze ponuditi - a da
ne zrtvujete svoje financijsko blagostanje i da ne zavrSite u
financijskom paklu. Ovu jednostavnu pricu o Porscheu ispricao
sam zbog sljedec¢ih lekcija o obilju:

Lekcija br. 1: VaZnost dobrog i loSeg duga
Kao §to sam veé¢ rekao, bogati otac naglasio je vaznost
financijske pismenosti i ¢injenicu da je financijsko izvjeSce

vasa svjedodzba nakon S$to napustite Skolu. Slijedi dijagram
transakcije s Porscheom:
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U banku

Kao Sto mozete vidjeti s dijagrama financijskog izvjesca,
posudio sam novac i za investiciju ulozenu u nekretnine, u
ovom slucaju projekt mini skladiSta u Teksasu, i za Porsche.
Pritok novca od investicije pokrio je mjeseCne troSkove
Porschea. Zahvaljuju¢i dobrom rukovodenju, pritok novca od
mini skladiSta znacajno je porastao i Porsche je otpla¢en dvije
godine ranije. Danas, Kim ija imamo nekretninu, pritok novca i
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Porsche. Sliénu stvar napravili smo kupujuéi njezin Mercedes.
Na taj nacin, bogatili smo se, a istovremeno smo bili u stanju
kupiti automobile naSih snova. Nasi prijatelji, koji Zive iznad
svojih mogucénosti i koji voze automobile svojih snova, postaju
sve siromasniji jer im je plaéa jedini izvor prihoda. Izvana
izgledaju dobro, ali pretpostavljam da ih financijske brige od
loseg duga izjedaju iznutra. Kupuju dugove po obvezama i
stvaraju si lo§ dug, umjesto da kupuju sredstva stvaraju si dobar
dug.

Bogati otac naucio me da dobrim dugom kupujem sredstava
koja mi osiguravaju pritok novca za stvari koje Zelim. Pritok
novca od sredstava radi za vas §to moji prijatelji i mnogi drugi
ljudi jos§ ne shvacaju.

Za koga zapravo radite?

Kad se radi o dvojbi dobar dug - lo§ dug, ponovit ¢u ono §to
mi je bogati otac Cesto govorio: "Svaki put kad nekome nesSto
dugujete, postajete zaposlenik njegovog novca. Ako uzmete
zajam na trideset godina, istog trena postajete zaposlenik tih
trideset godina. Nazalost, ne daju vam zlatni sat kad otplatite
dug."

Bogati otac posudivao je novac, ali se trudio da ne postane
osoba koja plac¢a kamate. U tome je klju¢. Njegov savjet vrijedi
ponoviti. Objasnjavao je svojem sinu Mikeu 1 meni kako je
dobar dug onaj koji za vas otplacuje netko drugi, a lo§ dug onaj
koji sami placate svojim znojem i krvlju. Njegova ljubav prema
nekretninama bila je utemeljena na principu: "Banka vam daje
pozajmicu - ali stanar vam je otplacuje."

[lustrirat ¢u vam to tipi¢nim primjerom iz stvarnog Zivota.
Pretpostavimo da pronadete lijepu kulicu koja se prodaje u
pristojnoj cetvrti. Istina, potrebno joj je dotjerivanje - mozda
novi krov, nove cijevi, a mozda i nova fasada. No, okruzena je
drugim kuéama koje su u dobrom stanju, susjedstvo je dobro,
kao i §kole. Stojejos bolje, ta se Getvrt nalazi u blizini lokalnog
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sveucilista, koje uvijek trazi nove kuce za smjeStaj studenata,
buduéi da njihov broj raste iz godine u godinu.

Vlasnik kuce Zeli oti¢i u mirovinu i preseliti se na neko
toplo, suncano mjesto. Trazi 110 000 dolara za svoju kuéu.
Malo se cjenkate, i na kraju dogovorite cijenu od 100 000
dolara. Na $tednji ve¢ imate 10 000 dolara, pa vam treba
hipoteka na najmanje 90 000 dolara. No, buduéi da je taj iznos
od 10 000 dolara sva gotovina koju imate, odlulite zatraziti
hipoteku na 100 000 dolara. Zasto? Zato §to cete s tih dodatnih
10 000 dolara platiti troSkove banke, kao i lokalnog majstora
koji ¢ée okreciti kucu i popraviti krov i cijevi.

U vecini slucajeva, banka ¢e biti sretna §to vam moze dati
hipoteku. Zasto? Zato Sto je hipoteka osigurana vrijednos$éu
kucée. Kad biste otisli u banku i zatrazili zajam od 100 000
dolara, a da pritom nemate nikakvu imovinu kojom biste jam¢ili
otplatu, banka bi vas glatko odbila. No, ako imate kucu kojom
jamdite za zajam, banka ¢e vam rado pomoé¢i u financiranju
kupnje. Zapamtite, posao banke je davanje pozajmica - i to ¢e i
uciniti ako postoji imovina kojom ¢éete jam¢iti otplatu zajma.

Krenimo dalje. Prema postojeéim uvjetima, banka vam daje
hipoteku na trideset godina po stopi od 6%. No, prije svega,
naravno, trazi onih 10 000 dolara kao polog u gotovini, $to joj
dajete. Kad uraCunate poreze na imovinu, vasa ¢e mjesecna
otplata hipoteke iznositi negdje oko 700 dolara. No, kao S§to
sam ve¢ rekao, ne Zelite biti zaposlenik koji radi za taj zajam
sljedecih trideset godina. Bolje je da netko drugi otplacuje taj
dug za vas.

Bogati otac predlozio bi da, kad zakljuéite posao i kupite
kuéu, poénete pregovarati s lokalnim sveudiliStem o
iznajmljivanju vase kuce studentima. Recimo da za stanarinu
trazite 1000 dolara mjeseéno. Ako kuca ima Cetiri spavaonice, u
nju se mogu smjestiti Cetiri studenta, od kojih ¢e svaki placati
250 dolara mjese¢no. To je priliéno niska cijena ¢ak i1 za
najs$tedljivije studente.

S druge strane, mozete se javiti lokalnoj agenciji za
nekretnine i vidjeti mogu li se oni pozabaviti iznajmljivanjem
va§e kuce. Za malu cijenu mjesecnog odrzavanja, mnoge
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agencije za nekretnine ne samo da ¢e vam pronaéi stanara, nego
¢e rjeSavati 1 sve manje popravke, poput odc¢epljivanja toaleta.

Evo jo$ dobrih vijesti. Ako iznajmljujete kuéu za 1000
dolara mjese¢no, a otplacujete samo 700 dolara mjeseéno, onda
vam je mjeseéni neto prihod 300 dolara mjesecno. Taj neto
prihod je ono §to zovemo pasivni prihod. To znaci da ne morate
raditi niSta da biste ga zaradili. Netko drugi, va$§ stanar,
otpla¢uje vasu hipoteku na trideset godina, a Sto je jo§ bolje,
zaradujete dodatnih 300 dolara mjesecno.

Filozofija bogatoga oca vezana uz investiranje u nekretnine
primarno je zasnovana na pritoku novca. Imate li pozitivnu
bilancu krajem svakog mjeseca? No, postoji i popularna
filozofija da cijene nekretnina opcenito rastu. Dok svaki mjesec
dobivate ovaj dodatni prihod, takoder otplacujete i hipoteku. To
znaci da polako ali sigurno povisujete temeljnu vrijednost kuce.
Budu¢i da vecina nekretnina dobiva na vrijednosti kako vrijeme
prolazi, vaSa pocetna investicija od 110 000 dolara s vremenom
¢e dobiti na vrijednosti. Drugim rijeCima, ako za deset godina
odluéite prodati kucu, trzi$na vrijednost ku¢e mozda ¢e porasti
na 125 000 dolara. Dakle, na papiru, mogli biste ostvariti i
lijepi profit od 15 000 dolara od prodaje kuée, pored pasivnog
prihoda kojeg ste dobivali kroz to vrijeme. No, bogati otac
upozoravao je: "Uvijek pazite na svoj protok novca. Porast
vrijednosti nekretnina smatrajte bonusom, ne temeljnim
razlogom za kupnju.”

PosluSajte savjet onih koji su preuzeli kontrolu

Pogledajte jednu od mojih prijasnjih knjiga, Price Bogatoga
oca o uspjehu. To je zbirka prica obi¢nih ljudi iz Sjedinjenih
Drzava (kao i iz nekih drugih zemalja) kojima je dojadilo
zivjeti od place do place. Jednostavno im je bilo dosta da broje
godine do mirovine i tada, u teoriji, zive od svojih 401 (k) (pod
pretpostavkom da ovaj fond joS ima dovoljno novca koji ¢e im
omoguciti da budu umirovljeni). U toj knjizi, pronaci cete
jednostavne price ljudi - od kojih su neki tinejdzeri, a neki
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gotovo umirovljenici - koji su slijedili savjet bogatoga oca i
poceli razvijati postojane priljeve pasivnog prihoda.

Mnoge od tih pri¢a o uspjehu izgradene su na osnovi
investiranju u nekretnine. Svi ljudi u knjizi pri¢aju o tome kako
su morali prevladati strah od prvog koraka kako bi pronasli i
kupili prvo imanje. No, kad im je poceo pristizati pasivni
prihod, ubrzo bi ponavljali proces... u mnogo slucajeva, iznova
i iznova. Neki od tih ljudi presli su s malih kuca za jednu obitelj
na veca imanja, a svi oni istiCu kako su ih vodili savjeti
bogatoga oca.

U nekim pricama o uspjehu, ljudi su odlucili investirati u
male tvrtke kako bi zaradili svoju financijsku slobodu. Jedno od
poglavlja opisuje Zenu koja je pocela investirati u perilice za
rublje. Cim su ona i njezin suprug otkrili da je to prili¢no
sigurna i lagana investicija, investirali su u jo§ dvije perilice.
Sada su u prilicno dobroj financijskoj situaciji, a oni ¢e vam
prvi re¢i da je to bilo samo pitanje obavljanja financijske
domace zadace - postigli su da novac radi za njih, umjesto da
oni rade za novac.

Sustina je u tome da vec¢ina ljudi ne moze financijski
napredovati zbog mjeseéne poplave racuna. Tek kad se odluce
uciniti nesto u vezi sa svojim financijskim zivotnim stilom,
po¢nu pronalaziti nove nacine stvaranja novca. Kao Sto kaze
bogati otac, ako Zelite izaci iz utrke Stakora, bolje vam je da
pocnete uciti o razli¢itim tipovima prihoda: zaradenom prihodu,
pasivnom prihodu i prihodu od vrijednosnica. Bilo da je rije¢ o
investiranju u nekretnine, u tvrtke, ili o drugim vrstama
investicija, $to prije otkrijete da postoje mnogi laksi i bolji
naéini za zaradu osim posla, bolje ¢e biti za vas i vaSu obitelj.

Lekcija br. 2: Mo¢ nadahnuda

Vratimo se na onu pricu o rabljenim automobilima. Kad sam
vozio rabljeni automobil svojeg prijatelja, osjeéao sam se
utu¢eno. Voznja u tom automobilu nije me nadahnula. Nisam
cuo pjev andela niti vidio nebeske blagoslove, $to mi se dogada
kad sjedim u svojem Porscheu. Dok se moj prijatelj udaljavao u
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automobilu koji je dimio iz ispuSne cijevi, meni je bilo muéno.
Nasuprot tome, kad otvorim vrata svoje garaze i pogledam svoj
Porsche, jo§ uvijek Cujem pjev andela. Volim taj automobil i
volim nadahnuée za pronalaZenje nove investicije koje mi je
dao. Drugim rije¢ima, taj mi je automobil dao nadahnuée da
postanem jo$ bogatiji. Voznja u automobilu mojeg prijatelja
nadahnula me samo na kupanje.

Vjerujem da nam na§ stvoritelj pomaze u izradi lijepih
stvari. Kad vidim lijepu sliku, lijepu kucu ili lijepi automobil,
osjecam se nadahnuto. Osje¢am velikodu$nost, ljepotu i obilje
Boga, i to me nadahnjuje da investiram jo§ energiCnije - ne da
jos napornije radim.

Primijetio sam da ljudi koji prema sebi postupaju lose
uglavnom nisu ljudi ¢ija vas nazo¢nost moze nadahnuti. Imam
bliske prijatelje koji su toliko skrti da se u njihovoj kuci
osjecam kao u rabljenom automobilu svojeg prijatelja. Volim ih
i ne namec¢em im svoje stavove o financijama. No, oni se trude
zivjeti ispod svojih mogucénosti, dok Kim i ja Sirimo svoje
mogucnosti, i to predstavlja veliku razliku u naéinu na koji
zivimo naSe zivote. Kao §to sam rekao, svi smo razliCiti i svi se
odlucujemo za razli¢ite izbore u Zivotu. Ja samo dijelim s vama
nacin na koji moja supruga i ja koristimo zivotne luksuze kako
bismo se nadahnuli da postanemo jo$ bogatiji.

Lekcija br. 3: Moj bankar voli mi pozajmljivati novac i
za sredstva i za dugove po obvezama

Moja tvrdnja u knjizi Bogati otac, siromasni otac da vam
kuca nije sredstvo izazvala je mnogo kontroverze. Zapravo,
zbog toga dobivam viSe ljutitih pisama nego zbog bilo koje
druge tvrdnje iz mojih knjiga. Cesto kazem: "Kad vam bankar
kaze da vam je kuca sredstvo, ne laze vam. Samo ne kaze ¢ije je
to sredstvo. Vasa je kuca nmjegovo sredstvo." Takoder kazem:
"Ne zelim vam reéi da ne kupujete kuce. Zelim vam reé¢i da ne
zovete dugove po obvezama sredstvom." Ipak, i dalje dobivam
pisma. Ako niste sigurni zbog cega vaSa kuca nije vase
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sredstvo, nego sredstvo vaSeg bankara, ponovno procitajte moje
druge knjige.

Postoji nesto o ¢emu zelim govoriti detaljnije u ovoj knjizi.
Vas ¢e vam bankar posuditi novac bez obzira na to kupujete li
sredstvo ili dug po obvezi. Bankar vam necée reéi Sto da kupite.
Ako zelite kupiti novi gliser, a financijsko izvje$¢e pokazuje
vam da si to mozete priustiti, bankar ¢e vam rado posuditi
novac. Ako zelite kupiti kuéu s tri spavaonice koju Cete
iznajmljivati i tako zaradivati, i ako vam je financijsko izvjesce
dobro, bankar ¢e vam opet rado posuditi novac. Zasto? Zato S$to
je za bankara novac koji vam posudi u svakom slucaju sredstvo,
bilo da vi od njega pozajmljujete novac za kupnju sredstva ili
pasive. Ljudi koji najprije posuduju novac za kupnju sredstva
obi¢no kasnije imaju viSe novca za kupnju dugova po
obvezama. Ljudi koji kupuju samo dugove po obvezama Cesto
viSe nemaju novca za kupnju sredstava. Bit je u sljedeéem:
budu¢i da vaseg bankara nije briga $to kupujete, sredstva ili
obveze, zato $to je za banku i jedno i drugo sredstvo, mozda
biste vi trebali razmisliti o tome. Zapravo, §to bolje vi
razmislite, to ¢e bankar biti sretniji, jer njegov je posao da vam
pozajmi Sto viSe novca, ne da vas odbija. Bankari ne zaraduju
ako ne posuduju novac, pa ¢ée biti utoliko sretniji $to ste vi
bogatiji. Ja volim svojeg bankara, zato $to mi posuduje novac i
za kupnju sredstava, i za kupnju dugova po obvezama.

Lekcija br. 4: Koja sredstva va§ bankar najvise voli?

Jedan radijski voditelj upitao me: "U S§to ulazete?"
Odgovorio sam: "PoCeo sam ulagati u nekretnine u svojim
dvadesetim godinama, pa je vecéina mojih investicija danas u
nekretninama. Takoder posjedujem i tvrtke, i nes$to vrijednosnih
papira, poput dionica, obveznica i uzajamnih fondova."

Voditelj intervjua zatim je rekao: "Ja ne volim nekretnine.
Ne zelim popravljati toalete ni primati pozive stanara u kasne
vecernje sate. Zato ne ulazem u nekretnine. Sve S§to imam u
dionicama je ili uzajamnim fondovima." Zatim je zavrsio
intervju, presao na reklamu i izveo me iz studija.

76



Skupa ideja

Kasnije, te iste vecleri, razmiSljao sam o intervjuu. Rekao
sam sebi: "Kako li je skupu odluku donio taj voditelj. On ne
zeli ulagati u nekretnine zato $to ne Zeli popravljati toalete ni
primati pozive stanara u kasne vecernje sate. Pitam se je li
svjestan koliko ga ta ideja kosta?"

U naSoj tre¢oj knjizi, Vodi¢ u investiranje, pisao sam o tri
glavne klase sredstava u koje se moze investirati. To su:

1. Tvrtke
2. Nekretnine
3. Vrijednosni papiri

Dok sam te vecCeri sjedio i razmi$ljao, mogao sam cuti
bogatoga oca kako mi govori: "Koju od te tri klase sredstava
moj bankar najvise voli?" Odgovor je bio: nekretnine. Vrlo je
teSko dobiti zajam za pokretanje male tvrtke. Mozete dobiti
zajam za malu tvrtku, ali takvi zajmovi najée$¢e zahtijevaju da
kao osiguranje zalozite neko drugo sredstvo.

Takoder, vrlo je tesko dobiti zajam za kupnju vrijednosnih
papira. Va$ bankar ih moze koristiti kao jamstvo, i pozajmiti
vam novac osobno. No, bankar ¢e vam vrlo rijetko pozajmiti
novac na 30 godina s kamatama od 8% kako biste kupili
vrijednosne papire. S druge strane, rado ce vam dati pozajmicu
za kupnju nekretnine.

Prije mnogo godina, bogati otac rekao je meni i Mikeu:
"Ako se zelite obogatiti, morate dati svojem bankaru ono Sto
zeli. Prije svega, on zeli vidjeti vasa financijska izvje$ca.
Drugo, bankar vam Zeli pozajmiti novac za kupnju nekretnina.
Otkrijte Sto bankar zeli, i lakSe ¢ete se obogatili." To je jedan
od razloga zbog kojih kazem da je predrasuda radio voditelja u
odnosu na nekretnine vrlo skupa. Ta je predrasuda skupa zato
Sto ¢e taj Covjek morati upotrijebiti vlastiti oporezovani novac
za kupnju dionica, obveznica i uzajamnih fondova bez poluge
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novca svojeg bankara. Morat ¢e upotrijebiti najskuplji novac,
vlastiti novac koji je zaradio vlastitim radom, nakon S§to je
drzava uzela svoj dio u vidu poreza.

[lustrirat ¢emo to primjerom s 10 000 dolara.

Ako radio voditelj kupuje uzajamne dionice, moze ih kupiti
samo za 10 000 dolara. Kad bi kupovao nekretnine, bilo bi
prilicno lako kupiti imanje vrijedno 100 000 dolara s 10 000
njegovih dolara i 90 000 dolara posudenih od banke. Takoder
pretpostavljam da imanje stvara pozitivan pritok novca, $§to
znali da stanarine pokrivaju sve troskove i hipoteku banke, a uz
to stvaraju i nekakav prihod. Recimo da trziste stoji dobro i da
vrijednost imovine poraste 10% te godine. Uzajamni fondovi
priskrbit ¢e tom investitoru 1000 dolara, a nekretnina ¢e mu
priskrbiti 10 000 dolara, plus prihod od pritoka novca, plus
porast vrijednosti, plus porezna olakSica (u Americi, porezna
olakSica koristi se u vrijeme prodaje nekretnine). Uzajamni
fond vjerojatno ne osigurava nikakav pritok novca, ne raste mu
vrijednost, i na njega se placa porez ako je izvan mirovinskog
plana.

To ne zna¢i da su vrijednosni papiri lo§i. Imam prili¢no
velike iznose uloZene u dionice i uzajamne fondove. Ovdje
zelim opisati cijenu ideje "ja ne ulazem u nekretnine". Za mene,
najve¢i od svih troSkova je osobna sloboda. Za Kim i mene,
najbolja stvar u vezi s nekretninama je mjeseéni pasivni priljev
novca, na koji se plac¢a nizi porez nego na zaradeni prihod, §to
nam omogucava financijsku slobodu. Drugim rijec¢ima,
nekretnine nam omogucéuju dobar dug, a dobar dug nam
omogucava brze bogacenje. No, ako se koristite polugom, ili
novcem banke, morat Cete platiti odredenu cijenu.

Ako pogledate povrat svojeg kapitala ukoliko ne koristite
polugu, povrat na 10 000 dolara bit ¢ée vam 10%. No, ako
upotrijebite novac banke, povrat na vas novac bit ¢e 100%. To
takoder znaci da vrijednost nekretnina mora porasti samo 1% da
bi vam osigurala isti povrat koji vam vrijednosni papiri
osiguravaju ako im vrijednost poraste 10%. Kad uracunate i
porezne olakSice, trziSte nekretnina mora porasti za manje od
1% da bi vam osiguralo isti neto povrat kao i trziste
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vrijednosnih papira koje poraste za 10%. To su neki od razloga
zbog kojih je bogati otac govorio: "Uvijek daj bankaru ono Sto
zeli." Zato je dao i ovo upozorenje: "Uvijek postupaj s dugom
kao Sto bi postupao s napunjenom puskom." Razlog za to je
¢injenica da se poluga moze pokrenuti u oba smjera jednako
snazno, $to znaCi da uz pomo¢ novca banke mozete zaraditi
mnogo novca, ali i izgubiti mnogo novca. Dakle, cijena koju
morate platiti je ulaganje u vaSe obrazovanje i nekoliko godina
iskustva. Ako niste spremni platiti tu cijenu, nemojte se sluziti
novcem drugih ljudi. Sluzite se samo vlastitim novcem i igrajte
na sigurno.

Placanje cijene obrazovanja

Kao §to sam ve¢ rekao, tijekom 1970. investirao sam u tecaj
investiranja u nekretnine, koji je koStao 385 dolara. Taj
trodnevni tecaj bila je jedna od mojih najboljih investicija.
Poceo sam polako s malim investicijama, i investirao sljedecih
pet godina kako bih stekao iskustvo koje mi je bilo potrebno. Ni
ja ne zelim popravljati toalete, niti primati kasne vecernje
pozive... a to mi se i ne dogada. No, svida mi se ono $to mi
donose investicije u nekretninama, a to je mnogo dobrog duga i
mnogo slobode.

Na jednom seminaru o nekretninama koji je nedavno odrzan
u Dallasu, Teksas, gdje sam bio gost predavac, priSao mi je
¢ovjek od Sezdesetak godina. Cuo me kad sam rekao: "Moj
bogati otac naucio me kako da postanem investitor u nekretnine
igraju¢i Monopoly, a svi znamo formulu za veliko bogatstvo iz
te igre. Formula je: kupi cetiri zelene kucice i pretvori ih u
crveni hotel."

Taj gospodin priSao mi je i pitao: "Bih li trebao pretvoriti
svoje ku¢e u crvene hotele?"

NasmijeSio sam se i rekao: "Koliko kuca imate?"

Na trenutak se zamislio, a zatim rekao: "Malo vise od 700."

"Sto?" bilo je sve §to sam uspio reéi.
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Kad sam sjeo i zapoceo razgovor s njim, otkrio sam daje on
vlasnik ranca iz zapadnog Teksasa. Posljednjih 40 godina
kupovao je nekoliko kuca godiSnje i iznajmljivao ih. Prezivio je
uspone i padove naftnog i stocarskog biznisa u zapadnom
Teksasu. Kad bi trziste padalo, kupovao bi kuée od ljudi koji su
bili u financijskom nevolji, i zatim ih iznajmljivao tim istim
ljudima. Kako mu je priljev novca rastao, kupovao je sve vise
kuca, uglavnom za manje od 65 000 dolara, i nikada nije prodao
niti jednu. Kad smo se upoznali, otkrio sam da dobiva u
prosjeku 200 dolara mjeseéno od svake kucée. Zinuo sam i
rekao: "Zelite re¢i da dobivate preko 140 000 dolara mjese¢nih
prihoda? Preko milijun dolara godiSnje samo od
iznajmljivanja?"

"Da", rekao je. "Zato sam vas doSao pitati bih li trebao
prodati neke od svojih zelenih ku¢ica i poceti kupovati crvene
hotele. Kupnja tih zelenih kucica zahtijeva mnogo vremena.
Zato mi se svida vaSa ideja kupnje veéih zgrada. Onda ne
moram kupovati tako mnogo njih."

Odmahnuo sam glavom, nasmijao se i rekao: "Zelim da na
sljede¢em seminaru vi budete predavaé, a ja ¢u biti ucenik."
Zatim sam mu dao ime i brojeve mojih financijskih i poreznih
savjetnika 1 rekao mu da ih nazove. Rekao sam mu da me
daleko nadmasio. Dok mi je zahvaljivao na telefonskim
brojevima, vratio sam se ¢etrdeset godina u proSlost i sjetio se
kako je bogati otac igrao Monopoly s Mikeom i sa mnom. Ja
sam igrao Monopoly s malim zelenim plasticnim kucicama, a
gospodin koji se udaljavao od mene igrao je igru u stvarnosti.
Mogao sam cuti bogatog oca kako govori Mikeu i meni: "Moj
bankar uvijek mi zeli posuditi viSe novca da kupujem vise
nekretnina. Zato mu uvijek dajem ono $to zeli."
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PETO POGLAVLJE

KOLIKO STE STVARNO
ZADUZENI?

Prije no S$to krenete na put prema financijskoj slobodi,
morate prije svega precizno ustanoviti koliko ste stvarno
zaduzeni. Za mnoge ljude, otkrivanje stvarne zaduZenosti je
poput odlaska zubaru - znate da je to dobro za vas, ali nije
uvijek ugodno. Neki su ljudi ve¢ odustali. Znaju da su u velikoj
nevolji, ali ne zele se suociti s problemom.

No, ako ste ozbiljno pristupili izgradnji pozitivnhog protoka
novca u zivotu, morate zapoceti s temeljima financijske
pismenosti. Evo brzog kviza za pocetak. Ocijenite s 1 svako
pitanje na koje je vas odgovor "da".

Kasnite li uvijek s placanjem racuna?

Jeste li ikada sakrili racun od svojeg supruznika?

Jeste 1i zanemarili odrZzavanje automobila zato §to niste imali
dovoljno novca?

Jeste li u posljednje vrijeme kupili neSto §to vam nije
potrebno i S$to si ne moZzete priustiti?
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Trosite li redovito vise od svoje place?

Jesu li vam odbili zahtjev za kredit?

Kupujete 1i listice lutrije u nadi da cete se izvuéi iz
problema?

Jeste li odustali od $tednje za crne dane?

Premasuje 1li vas ukupni dug (bez hipoteke) vasu Stednju za
crne dane?

Sada zbrojite rezultate. Ako je vas rezultat 0, to je odli¢no!
Vec¢ kontrolirate svoj protok novca. Ako je vas rezultat od 1 -
5, mogli biste razmisliti o smanjenju duga pomocu programa
bogatoga oca. Ako je va$ rezultat od 6 - 9, pazite! Mozda se
krecete prema financijskoj katastrofi.

Program protoka novca za hitne slucajeve prema ucenju
Bogatog oca

Ako stvarno zelite ostvariti kontrolu nad svojim protokom
novca, potrebna su vam tri kljuéna sastojka: morate otkriti gdje
ste sada u financijskom pogledu, potrebna vam je osobna
disciplina i plan igre koji ¢e vas odvesti tamo kamo Zelite do¢i.
Upotrijebite financijsko izvje$¢e iz naSe igre PROTOK
NOVCA 101, prikazano u Dodatku, i u njega unesite svoje
podatke.

Je 1i tesko mijenjati svoje navike? Mozete se kladiti da jest.
To zavisi o vama, i o tome koliko snazno zelite preuzeti
kontrolu nad svojim financijskim zivotom. Imajte na umu da ne
morate naciniti niti jedan od tih koraka. No, ako ih ne naéinite,
ostat ¢ete gdje jeste, u utrci $takora u kojoj svoju placu troSite
na racune koji neprekidno stizu (osim, naravno, ako ne dobijete
na lutriji. Uvijek sam zapanjen kad vidim koliki ljudi smatraju
da je dobitak na lutriji stvarno dobar plan za financijski
napredak.)

No, vratimo se u stvarnost. lako ne morate rezati svoje
kreditne kartice, morate slijediti plan smanjenja duga. Prva dva
koraka u tome su: 1) Placajte najprije sami sebi. Kad god
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dobijete plaéu, platite najprije sebi. Ne plaéajte ratu za
automobil. Ne placéajte stanarinu ili hipoteku. Platite najprije
sebi pozamasSan iznos, a odmah zatim stavite taj novac na
poseban Stedni racun za investicije. I ne dirajte ga sve dok ne
budete spremni da ga na neki nadin investirate. 2) Sljedeci
korak je da prestanete kupovati drangulije. To su one sitnice u
zivotu za kojima svi zudimo, ali ih zapravo ne trebamo. Mozda
je to skupi automobil, ili vedere u skupim restoranima, ili
vrhunska odjeca. O ¢emu god se radilo, jednostavno prestanite
to kupovati impulzivno. Ovdje ¢e do izrazaja doéi vasSa
samodisciplina i snaga volje. No, ako stvarno zelite izaci iz
duga, morate usvojiti staru, dobru vrlinu odgadanja
gratifikacije.

Ako ste procitali ostale moje knjige, mozda ¢ete pomisliti da
smo promijenili svoj savjet. No, iako je bogati otac vjerovao u
Sirenje svojih moguénosti kako biste si mogli priustiti onakav
zivotni stil kakav Zzelite, postoje trenuci kad morate zastati i
primijeniti druge mjere kako biste se vratili na pravi put. Sjetite
se one izreke: "Sto éete uéiniti kad se nadete u rupi? Prestati
kopati." Ranije sam spominjao ljude koji Zive na crvenoj liniji
zivota. Oni jedva prezivljavaju od place do plaée. Savjeti i
formula "Preuzmite kontrolu nad svojim protokom novca" iz
knjige Kvadrant PROTOKA NOVCA Bogatoga oca prikazani u
nastavku teksta i ukljuceni u Dodatku ove knjige, osmisljeni su
tako da vam pomognu da poduzmete one drasti¢ne korake koji
¢e vam pomo¢éi da "prestancte kopati" i pocnete planirati bolju
financijsku buduénost.

Sto dalje?

U redu, odluéili ste se disciplinirati i preuzeti kontrolu nad
svojim protokom novca. Evo sljedecih koraka:

» Slijedite formulu "Preuzmite kontrolu nad svojim
protokom novca" iz knjige Kvadrant PROTOKA NOVCA
Bogatoga oca.
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Preuzmite kontrolu nad svojim protokom novca

1. Pregledajte svoje financijsko izvjes¢e koje ste upravo
napisali.

2. Utvrdite u kojem kvadrantu PROTOKA NOVCA danas
dobivate svoj prihod:

3. Utvrdite u kojem kvadrantu zelite dobivati veci dio svojeg
prihoda za pet godina:

4. Poc¢nite sa svojim planom upravljanja protokom novca:

A) Platite najprije sami sebi. Stavite u stranu odredeni
postotak od svake place ili drugog honorara kojeg dobijete iz
drugih izvora. Polozite taj novac na Stedni racun za investicije.
Kad vas novac sjedne na racun, NE DIRAJTE GA, sve dok ne
budete spremni za investiranje.

Cestitamo! Upravo ste podeli upravljati svojim protokom
novca.

B) Usredotocite se na smanjivanje svojeg osobnog duga.

Slijede neki jednostavni i primjenjivi savjeti za smanjivanje
i eliminaciju vaseg osobnog duga:

Savjet br. 1: Ako imate Kkreditne kartice s istaknutim
bilancama...

1. Izrezite sve kreditne kartice, osim jedne ili dvije.

2. Svi novi troSkovi koji napravite na preostalim karticama
sada moraju biti otplaceni svakog mjeseca. Ne ulazite u nove
dugoroéne dugove.

Savjet br. 2: Pronadite nacin da zaradite dodatnih 150
do 200 dolara mjese¢no. Kako postajete financijski sve
pismeniji, to bi vam trebalo biti relativno lako. Ako ne
moZete stvoriti dodatnih 150 do 200 dolara mjese¢no, onda
su vasi izgledi da ostvarite financijsku slobodu samo pusti
snovi.
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Savjet br. 3: Upotrijebite dodatnih 150 do 200 dolara od
vaSe mjesecne place SAMO NA JEDNOJ od vasih kreditnih
kartica. Sada cete placati minimum, plus 150 do 200 dolara
na toj kartici.

S ostalih kreditnih kartica placajte samo minimalni iznos.
Ljudi cesto uplacuju na svoje kartice malo vi§e od minimuma,
ali to im se, zacudo, nikad ne isplati.

Savjet br. 4: Kad otplatite dug s prve kartice, onda
ukupan iznos koji ste mjesecno uplaéivali na tu Kkarticu
pocnite uplaéivati na sljede¢u karticu. Sada wupladujte
minimalan iznos na drugu Kkarticu, plus ukupan mjesec¢ni
iznos koji ste uplaéivali na prvu karticu.

Nastavite s ovim procesom na svim svojim kreditnim
karticama i drugim potrosackim kreditima, poput onih u
trgovinama. Nakon §to otplatite jedan dug, cijeli iznos prebacite
za otplatu sljedeceg duga. Kako otplacujete jedan po jedan dug,
mjesecni iznos kojim cete otplacivati onaj sljedeci, dug sve vise
raste.

Savjet br. 5: Kada sve vaSe kreditne kartice i potrosacki
krediti budu otplaéeni, nastavite s tom procedurom
otpladujuéi rate za automobil i za kudu.

Ako se budete drzali ove procedure, zacudit ¢ete se koliko
vam je malo vremena potrebno da se u potpunosti oslobodite
dugova. Vecina ljudi moze se osloboditi svih dugova za pet do
sedam godina.

Savjet br. 6: Sad kad ste se oslobodili dugova, mjesecni
iznos kojim ste otpladivali dugove pocnite Stedjeti za

investicije. Gradite stupac sredstava.

Stvar je tako jednostavna.
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Drugi savjeti koji ée vam pomoéi da ostvarite kontrolu

+ Pocnite placati svoje racune na vrijeme kako biste izbjegli
opomene i kamate.

* Pronadite kreditnu karticu s najnizom kamatnom stopom i
bez godisnjih Clanarina ili placanja transfera. Zatim razmislite o
tome da sve druge dugove s kreditnih kartica prebacite na tu
karticu. To ¢e vam omogucéiti da placate manje kamate i
troSkove opomena.

* Prestanite se koristiti bankomatima koji naplaéuju uslugu.
To je kao da placate kako biste mogli upotrijebiti vlastiti novac!

MoZda dcete morati obuzdati svoje navike troSenja

+ Steknite naviku pla¢anja gotovinom. Kreditnu karticu
rabite samo za hitne slucajeve.

* Naucite kako prestati s impulzivnom kupnjom.
Upotrijebite svoju snagu volje kako biste rekli "ne"!

* Kupujte u veleprodajnim trgovinama i diskontima.

* PoStujte svoj proradun! Ako ste dosli do granice od 200
dolara, preskocite Cips i sladoled.

+ Kupujte genericke lijekove ili pronadite diskontnu
ljekarnu.

* Potrazite honorarni posao ili neki drugi nac¢in da dodatno
zaradite.

* Snizite termostat. Iskljucite nekoliko Zzarulja kako biste
ustedjeli struju.

* Naucite kako temeljito izolirati svoj dom. Izolirajte cijevi.
RijeSite se prozora koji propustaju propuh. Eliminirajte ona
podrucja na kojima gubite energiju.

* Smanjite telefonski racun, kao i upotrebu mobitela. To je
podrucje koje mnogi ljudi previdaju pri $tednji novca.
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* Provjerite svoje osiguranje. Pogledajte mozete li pronaci
druge slicne police po istoj cijeni. Povisite porezne olakSice
kako biste smanjili mjeseéne racune.

Ukratko, steknite naviku pracenja sitnih troSkova. Dajte si
tjedan dana i provjerite koliko mozete ustedjeti ne kupujuci
skupi Sampon, ne izlazeéi na veceru, ili smanjujuc¢i duge
telefonske razgovore. Recimo da usStedite 30 do 40 dolara
tjedno. Tijekom mjesec dana, ispadne viSe od 100 dolara.
Tijekom godine ustedite 1200 dolara i viSe - a to je lijepi novac
koji mozete usmjeriti na otplac¢ivanje duga s kreditnih kartica.

Vas cilj trebao bi biti da izadete iz dugova §to je moguée
prije, kako biste poceli traziti bolju buduénost i razmisljati
poput bogatih. Tada mozete poceti kupovati ili graditi sredstva
koja ¢e stvoriti pasivni prihod kojim céete placéati telefonske
racune, racune za struju, police osiguranja, i tako dalje. To je
filozofija bogatoga oca koja pomaze u Sirenju mogucénosti da
izaberete zivotni stil kojim zelite Zivjeti.

Osiguran i neosiguran dug

Postoje dvije vrste duga. Osiguran dug je dug koji ima neko
zalede. Tipi¢an je primjer hipoteka na kucu ili zajam za
automobil. Neosiguran dug je dug bez zaleda. U takve dugove
spadaju racuni kreditnih kartica, osobni zajmovi i medicinski
racuni.

Prvi dugovi kojih se morate rijeSiti su oni neosigurani. U
sustavu Bogatoga oca, neosigurani dug definitivno spada u ono
§to zovemo losim dugom. Sto ga prije moZete eliminirati, imat
¢ete viSe kontrole nad svojim financijama. To znaci da
otplacujete dug s kreditne kartice $to je moguce brze, kao i sve
druge izrazene dugove koje imate.

Pogledajmo na trenutak kreditne kartice. Jasno je da su one
vrlo zgodna stvar. Zapravo, nema razloga da ih rezete, sve dok
razumijete na koji vas nacin mogu odvesti u financijske
probleme. Primjerice za mnoge kreditne kartice trazi se od vas
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godis$nja ¢lanarina samo kako biste ih mogli posjedovati. Povrh
te godisnje C¢lanarine, placate i godiSnju kamatu na sav novac
koji im dugujete. Pogledajte svoje kreditne kartice. U danasnje
vrijeme, vecina bankara naplacuje oko 10% na vasu kupnju i
bilancu, ali neki napla¢uju mnogo vise - cak i 20% do 25%. Ne
moramo ni re¢i da ¢ete potro$iti pravo bogatstvo ako dugove na
kreditnim karticama budete otplac¢ivali mjesecnim minimalnim
iznosom. Steknite naviku da svaki mjesec otplacujete dugove s
kreditnih kartica.

Gdje mozete pronaci najbolje godiSnje kamate? To je lako.
Provjerite sljedeée web stranice kako biste pronasli najbolje
kamate i otkrili na¢in kako da prebacite svoje postoje¢e dugove
kreditnih kartica na mnogo bolje kamate:

* Bankrate.com (www.bankrate.com)

* Quicken.com  (www.quicken.com)

CreditChoice (www.creditchoice.com)

* iVillage:Money Life (www.ivillagemoneylife.com)

U redu, rijeSimo se loSeg duga

Evo precizne metode za postizanje kontrole nad vasim
mjesecnim protokom novca:

Izvadite sve kreditne kartice iz svojeg novcanika ili torbice.
Prate¢i formulu "Preuzmite kontrolu nad svojim protokom
novca", provjerite stanje duga na svakoj kartici. Najprije
otplatite najmanji dug s kartice. Kad otplatite te kartice,
pozovite kompaniju za kreditne kartice i otkazite ih.

Zatim ucinite isto s preostalim karticama. Udarajte po tom
dugu sve dok ne nestane. Molim vas, imajte na umu da je to
proces koji se, u veéini sluCajeva, ne moze provesti za samo
mjesec ili dva. Zavisno o tome koliko novca imate, taj proces
smanjivanja duga na kreditnim karticama moze potrajati
nekoliko mjeseci, pa ¢ak i godina. No, ucinite to - zato S$to je
sjajan financijski osjecaj kad viSe niste rob tim mjeseCnim
radunima. Sto je jo§ bolje, otkrit ¢ete da sada svakog mjeseca
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imate dodatni novac za otplatu drugih dugova (poput hipoteke
na kucu).

Kad se rijesite svoje kreditne kartice, uzmite visak novca koji
imate 1 pocnite otplacivati hipoteku na kucu. Veéina vlasnika
kuca imaju opciju pretplate na hipoteku. Provjerite svoj ugovor
za hipoteku kako biste se uvjerili mozete li to uciniti, ili
jednostavno provjerite kod vlasnika hipoteke. U vecini slucajeva,
vlasnicima kuc¢a najrazumnije je uStedjeti tisuée dolara
mjeseénom pretplatom hipoteke. Cak i ako dodate samo 50
dolara mjese¢no osnovnom iznosu uplate (pazite, novac treba
dodati na osnovni iznos uplate za hipoteku), otplatu hipoteke za
kuéu smanjit ¢ete za mnogo godina i za viSe tisuéa dolara.

Najbolja vijest je to Sto ¢e one osobe koje imaju snagu volje
da slijede ove jednostavne mjere financijski ozdraviti i rijesiti se
velikih dugova za svega nekoliko godina. To vam mozda zvuci
nemoguce u trenutnoj financijskoj situaciji, ali vjerujte mi - ove
mjere koristit ¢e vam.

Mjere za hitne slucajeve

Sto mozete uciniti ako stvarno gubite bitku protiv svih svojih
dugova, ako se stvarno nadete na crvenoj liniji Zivota? Trebali
biste potraziti neki besplatan ili jeftin savjet. Evo nekih sluzbi
koje mozZete nazvati:

* Nacionalna fondacija za kreditno savjetovanje
(1-800-388-2227, www.nfcc.org). Ova neprofitna sluzba, koju
djelomi¢no financiraju kompanije za kreditne kartice, nudi
obrazovne programe i povjerljivo savjetovanje o kreditima.
Onima koji se nalaze u velikim dugovima savjetnik ¢e nadiniti
pomoéni plan i pregovarati o povoljnim uvjetima plaéanja s
kreditorima.

. Anonimni duznici (1-781-453-2743
www.debtorsanonymous.com). Modelirana na temelju
anonimnih alkoholi¢ara, ova grupa za potporu slijedi program od
dvanaest koraka kako bi pomogla ¢lanovima da prevladaju
prisilno troSenje novca.
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SESTO POGLAVLJE

CIJENA PROMJENE

"Definicija ludosti jest stalno raditi istu stvar

ocekujucéi da ¢e se rezultat promijeniti."

- Popularna izreka

Kad govorim o temi dobrog i loSeg duga, cesto Cujem
pitanja poput sljedecih:

1. Sto ako burza propadne?

2. Sto ako pogrije§im?

3 Sto ako ne budem mogao otplaéivati dug?

4. Sto ako me ne zanimaju nekretnine?

5. Kako bih si mogao priustiti kupnju nekretnina kad su
cijene u mojem gradu tako visoke?

6. Nije li svaki dug rizi¢an?

7. Nije li bolje biti bez dugova?

Sve su to opravdana pitanja utemeljena na pravim
problemima iz stvarnog svijeta i ne treba ih olako shvatiti. Cuo
sam jednog poznatog investitora kako govori: "Postupajte
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prema svim investicijama kao da su lose investicije." No, vidite
da poznati investitor nije rekao: "VaSe brige su opravdane, pa
ne Cinite nista." Milijuni ljudi paralizirani su zbog tih strahova i
ne ¢ine niSta. Strah od nepoznatog najceSée sprecava ljude u
pokus$aju mijenjanja postojeéeg stanja.

Pogledajmo jo$ jednom statistike americkog Ministarstva
zdravstva, obrazovanja i socijalne skrbi.

U dobi od 65 godina:

1 osoba je bogata

4 osobe su dobrostojece

5 osoba jo§ radi jer moraju

54 osobe zivi od obiteljske ili drzavne potpore
36 osoba je mrtvo

Oc¢ito je da je jedan od uzroka zbog kojeg se samo 1 od 100
osoba uspjela obogatiti taj S$to se vecina ljudi ne moze
promijeniti kad je to potrebno. Stalno rade jedno te isto.
Siguran sam da su se mnogi zeljeli promijeniti, ali su ih
paralizirali strahovi i sumnje poput ovih: "Sto ako burza
propadne?", ili "Sto ako pogrijesim?", ili "Sto ako ne budem
mogao otplacivati dug?" Drugim rije¢ima, mnogi ljudi ne mogu
se promijeniti zato S$to postaju zatoCenici vlastitih sumnji i
strahova. Njihove sumnje i strahovi prisiljavaju ih da stalno
rade jedno te isto, nadajuci se da ¢e se stvari promijeniti, §to je
popularna definicija ludosti.

Drugi Newtonov zakon

Bogati otac Cesto je govorio: "Ljudima koji se boje gresaka
Cesto je lakSe ne Ciniti niSta, ili Ciniti isto $to uvijek rade.”
Drugi zakon sir Isaaca Newtona, Zakon oCuvanja energije kaze:
"Tijelo koje miruje ostaje u stanju mirovanja. Tijelo u pokretu
ostaje u pokretu." Drugim rije¢ima, ljudima je Cesto lakSe raditi
iste stvari jer tijelo u pokretu jednostavno ostaje u pokretu. Isto
tako, Cesto im se ne da pokrenuti - tesko se pokrenuti jer tijelo
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koje miruje ostaje u stanju mirovanja. Cijena koju morate platiti
da biste postali milijuna$ cesto zahtijeva da ucinitite neSto
novo... treba poceti ispocetka, pokrenuti novu aktivnost,
naciniti nekoliko greSaka, i napokon se izvjestiti u necem
novome. Zvuc¢i jednostavno, a to i jest, ali u ovom
Newtonovom zakonu moZemo pronaci uzrok zbog kojeg vecina
ljudi ne udini neSto jednostavno S§to ih moze pretvoriti u
milijunase.

Promijenite nesto vise od svojeg posla

U svojoj drugoj knjizi, Kvadrant PROTOKA NOVCA
Bogatoga oca, pisao sam o Cetiri razli¢ite tipa osoba koje
mozemo na¢i u svijetu novca i biznisa. Sljedeéi dijagram
prikazuje Kvadrant PROTOKA NOVCA:

E znaci zaposlenik, S znaci obrtnik ili mali poduzetnik, B
znaci veliki poduzetnik, a I znaci investitor. Knjiga objasnjava
temeljne razlike izmedu ovih kvadranta i promjene koje ljudi
moraju izvrSiti zele li promijeniti kvadrante. Prikazujem
Kvadrant na ovom mjestu zato Sto su, iako se Zele promijeniti,
mnogi ljudi zarobljeni u svojem kvadrantu. Primjerice, mnogi
napustaju Skolu, zaposle se, i ostaju u kvadrantu zaposlenika
sve do mirovine, iako mozda zZude za tim da iskocCe iz kvadranta
i u¢ine nesSto drugo... neSto poput investiranja, ili pokretanja
biznisa.
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Mnogi ljudi koji odlu¢e neSto promijeniti ucine to unutar
jednog od kvadranata. Primjerice, mnogi ljudi izvrSe promjenu
unutar kvadranta zaposlenika, i zato prelaze s posla na posao
traze¢i bolju placu ili vise sre¢e. Kao Sto sam objasnio u drugim
knjigama, uzrok zbog kojeg se toliko malo ljudi obogati u
kvadrantu zaposlenika je cinjenica da porezni zakoni najjace
pogadaju upravo taj kvadrant.

Ako se covjek premjesti iz jednog kvadranta u drugi,
najpopularnija promjena je ona iz kvadranta E u kvadrant S.
Covjek koji napravi takvu promjenu govori: "Zelim raditi sam",
ili "Zelim biti svoj $ef." I u tom se kvadrantu te§ko obogatiti,
jer, ako osoba prestane raditi, prestaju i prihodi. Porezni zakoni
takoder jako pogadaju privatnike.

Kvadranti B i I najbolji su za ostvarivanje velikog bogatstva,
ali i oni stvaraju izazove, razne osobne izazove.

Ukoliko zelite saznati daljnje informacije o cetiri kvadranta i
o tome kako izvrSiti potrebne promjene, proclitajte Kvadrant
PROTOKA NOVCA Bogatog oca.. i uvijek imajte na umu
Newtonov Zakon ocuvanja energije. Mojje savjet: zadrzite svoj
posao i Cekajte barem pet godina kako biste zapoceli s necim
novim u novom kvadrantu.

Kako biste unaprijedili svoje izglede da postanete
milijunas, samo promijenite kvadrante.

Razlog zbog kojeg toliki ljudi igraju lutriju ili odlaze na
kvizove u nadi da ¢e se obogatiti je taj Sto vecina ljudi djeluje u
kvadrantu E ili S. Mnogo ljudi koji dolaze do velikog bogatstva
djeluju u kvadrantima B ili I. Jedan od nacina na koji covjek
moze poboljsati svoje izglede da postane milijunas jest
promjena kvadranta. Nema jamstava, ali vasi ¢e izgledi
znaCajno porasti ako budete djelovali iz kvadranta B ili 1.
Procijenjeno je da manje od 1% vrlo bogatih osoba djeluje u
kvadrantu E, a postotakje isti za kvadrant S. Drugim rije¢ima,
ako ozbiljno Zzelite postati milijuna§ u najkraéem mogucem
roku, mozda cete morati promijeniti kvadrante. Znam da bi
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moji izgledi za bogacenje bili vrlo mali u kvadrantima E ili S.
Znam da imam najbolje izglede u kvadrantu B i I, i tamo sam
zaradio svoje milijune.

Kad upitam ljude: "Tko stvarno Zeli biti milijunas?", istim
ljudima postavljam pitanje jesu li spremni promijeniti
kvadrante. Neki jesu, ali vecina nije. Zas§to? Odgovor se opet
nalazi u rije¢i "promjena". Za mnoge ljude, promjena koja je
potrebna da bi presli iz kvadranta s lijeve strane, kvadranta E i
S, u kvadrante s desne strane, B i I, zahtijeva previsoku cijenu...
cijenu koju mnogi od njih nisu spremni platiti. Ljudima koji ne
zele izvrsiti tu promjenu najbolje je da pronadu druge nacine na
koje mogu postati milijunasi. Oni se mogu pokuSati obogatiti
tako §to Ce biti $krti i rezati kreditne kartice, ozeniti osobu zbog
noveca, ili postati lopovi. No, onima koji su spremni razmisliti o
promjeni nudim sljedec¢i dijagram, o kojem nisam govorio u
Kvadrantu PROTOKA NOVCA Bogatoga oca. Taj ¢ée kvadrant
biti od pomo¢i onima koji su hrabra srca... jer to je ono §to je
potrebno - vrlo hrabro srce.

Vodi¢ u bogacenje

Razvio sam sljedeéi dijagram kako bih objasnio za$to obi¢no
knjisko ili akademsko znanje nije dovoljno za potpuni

Mentalno

Piramida
ucenja

Duhovno # Emocionalno

Fizi¢ko
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financijski uspjeh. Iako se ovaj dijagram moze upotrijebiti za
objasnjenje mnogih stvari, ovdje ¢u ga upotrijebiti kao vodic
pomocu kojeg ¢u vam objasniti koje promjene Covjek mora
pro¢i da bi se financijski obogatio. Ovaj model nazivam
"piramida ucenja".

Ako ste procitali nasu treéu knjigu, Vodi¢ u investiranje,
mozda ¢éete prepoznati ovaj dijagram kao tetraedar, trostrana
piramida. Neki ljudi zovu ga "piramida", a jedan od mojih
ucitelja, dr. Buckminster Fuller, rekao je da je tetraedar jedna
od najstabilnijih struktura u svemiru... §to objasnjava zbog cega
egipatske piramide traju tako dugo. Bez obzira na to, ovaj
tetraedar nam moze pomo¢i da objasnimo cijenu promjena koje
su nuzne da bi se covjek obogatio - zapravo, cijenu bilo koje
promjene. Piramida takoder objasnjava zbog c¢ega je tolikim
ljudima tako tesko napraviti promjenu.

Jedan od mojih omiljenih citata koji je izrekao Albert
Einstein glasi: "Veliki umovi Cesto su se susretali sa silovitom
oporbom od strane mediokriteta." Ovu izjavu ne rabim kako bih
osudio one koji se ne slazu s mojim idejama. Rabim je kako bih
podsjetio sam sebe da imam veliki um i um mediokriteta.

Da bih vam objasnio nacin na koji funkcionira Piramida
uéenja, upotrijebit ¢u sljedeé¢i primjer. Recimo da covjek dCita
knjigu u kojoj piSe: "Podite i kupite nekretnine, ili pronadite
neki dobar dug." On ima ideju koja mu govori: "Pocni
investirati u nekretnine, malo se zaduzi i obogati se.", $to nije
teSko uciniti, ali veé¢ina ljudi to ne ¢ini. Mozda razmisljaju o
tome mentalno, ali ne ¢ine nista fizi¢ki. Zasto? Mnogi ljudi ne
mogu fizicki iza¢i iz kuce 1 kupiti nekretninu zato Sto imaju
emocionalni problem. A do problema dolazi kad njihove
emocionalne misli nadvladaju mentalne misli. Kad nove
mentalne 1ideje isprovociraju emocionalne misli, dolazi do
pitanja koja smo ve¢ naveli, pitanja poput:

1. Sto ako se burza propadne?
2. Sto ako pogrijesim?
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To su primjeri osjecaja straha koji se javlja kako bi izazvao
novu mentalnu ideju, ¢ak i tako jednostavnu poput ove: "Pocni
investirati u nekretnine, zaduzi se tako da ti otplata bude mala i
obogati se." Ako je emocionalna misao jaca od mentalne misli,
rezultat je nedostatak akcije. Covjek moze upasti u takozvanu
"paralizu analize" i provoditi sate i sate ne Cine¢i niSta, osim
svadati se s vlastitim mislima i emocijama. Covjek moze uéiniti
ono S§to je ucinio radio voditelj tijekom naseg razgovora i
obezvrijediti cijelu ideju investiranja u nekretnine. Mozda se
sjecate kako mi je voditelj rekao: "Ja ne zelim popravljati
toalete i primati kasne vecernje pozive stanara."

To je joS jedan primjer razmisljanja koje potiskuje novu
mentalnu ideju. Radio voditelj uopce nije dao priliku novoj
ideji, ¢ime si je uskratio moguénost da brze ostvari veliko
bogatstvo i financijsku slobodu. Na kraju je rekao: "Mislio sam
da cete nam re¢i kako da postanemo milijunasi?" Ja sam
odgovorio: "Jesam. Rekao sam vam da mnogi ljudi postaju
milijunasi i ostvaruju financijsku slobodu time §to imaju mala
dugovanja a vi ste koncentrirani na toalet." Ne moram ni re¢i da
me viS§e nije zvao u svoju emisiju.

Moé ideja

Radio voditelj nije jedina osoba koja je blokirala ideje koje
bi mu mogle promijeniti zivot na financijskom i drugim
planovima. I ja to ¢inim. Svi mi to ¢inimo. Svi mi ¢inimo stvari
zbog kojih smo uspjesni, i stvari zbog kojih smo neuspjesni.
Sustina ovog poglavlja jest: kako se moZemo promijeniti
znaju¢i da nam je promjena nuzna? Kao §to sam rekao prije,
definicija ludosti je nastaviti Ciniti isto, 1 pritom ocekivati da ¢e
se stvari promijeniti.

Moj bogati otac rekao je: "Jedan od glavnih uzroka zbog
kojih ljudi ne dolaze do velikog bogatstva i financijske slobodne
je strah od gresaka. " Nastavio je: "Mnogi pametni i obrazovani
ljudi ne dolaze do bogatstva zato §to ih u Skolama uce da su
pogreske lose. U stvarnom svijetu, osoba koja nacini najvise
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pogreSaka i bude pouéljiva - bez laganja, varanja, nijekanja ili
okrivljavanja - pobjeduje." Kad pogledate dijagram Piramide
ucenja, mozete vidjeti jedan od glavnih uzroka zbog kojeg ljudi
ne postaju milijunasi, iako to mentalno zele: oni su
emocionalno naulili bojati se pogreske. Bogati otac cesto je
govorio: "Mnogi ljudi dozivljavaju neuspjeh zbog straha od
neuspjeha." Strah od neuspjeha je neSto zbog cega se je
potrebno promijeniti, jer je emocionalna ideja ¢esto mocénija od
mentalne ideje. Zbog toga se tako malo ljudi uspijeva obogatiti.

Ono S$to je funkcioniralo u Skoli ne mora funkcionirati u
stvarnom  Zivotu

Kad mi je bogati otac rekao prije mnogo godina: "Moj
bankar nikad nije od mene trazio moju svjedodzbu", jedna od
najvaznijih lekcija koje sam naucio bila je da ono Sto je
funkcioniralo u Skoli ne mora funkcionirati u prakti¢nom
zivotu. Kad bih upoznao ljude koji su imali financijskih
problema, ¢esto bih otkrio da je uzrok tome nemoguénost da se
otrgnu od starih ideja svoje obitelji, prijatelja i Skole. Drugim
rije¢ima, oni su slijedili ideje kojih mozda nisu bili ni svjesni -
ideje poput "nemoj grijesiti" i "pronadi siguran posao", ili
"vrijedno radi, $tedi i ne zaduzuj se." To su dobre ideje za ljude
koji vise cijene sigurnost od financijske slobode. No, to su lose
ideje ako ste osoba koja Zeli postati milijuna$ §to je mogucée
brze. Za mnoge ljude, cijena koju moraju platiti da bi postali
milijunas$i jest da ispitaju svoje stare ideje i otkriju koje ideje
moraju promijeniti. No, imajte na umu da promjena jedne
mentalne ideje Cesto zahtijeva i emocionalnu, fizicku i duhovnu
promjenu.

Ukljucujuc¢i financijsku pismenost u nize razrede osnovne
Skole, nadamo se da ¢emo nove ideje - "kupuj sredstva", "neka
novac radi za tebe" 1 "financijska sloboda" - uciniti

.....
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Ono Sto je funkcioniralo u ratu ne mora funkcionirati u
miru

Za mene, problem nije strah od neuspjeha, kao §to je slucaj s
mnogim drugim ljudima. Kao S§to sam ve¢ rekao, negativna
ocjena u dobi od petnaest godina koju sam zaradio zato $to
nisam znao pisati jednaje od najboljih stvari koje su mi se ikad
dogodile. Danas zaradujem viSe novca kao pisac od vecline
ucenika koji su imali Cistu peticu iz engleskog. 1z tog neuspjeha
nauc¢io sam da je moje financijsko izvje$Sée moja prava
svjedodzba. Znao sam da je neuspjeh dobra stvar ako mogu
nauditi lekciju na osnovi pogresaka. Shvatio sam da mogu steéi
veliku prednost budem li spreman ¢initi vise greSaka od ljudi
koji su u akademskom smislu pametniji od mene. Problem je
bio u sljedeéem: iako sam mnogo naucio praveéi greske, moj
nedostatak straha od neuspjeha takoder je ograni¢avao ono §to
mogu nauditi.

Jedan od razloga zbog kojih sam se dobrovoljno javio u
Vijetnamski rat bio je emocionalni i fizicki izazov koji je za
mene predstavljao rat. Dok je veéina ljudi govorila: "Ne zelim
i¢i u rat", ili "Ja sam protiv rata", ja sam odlucio da je najbolje
da podem u rat. Zato sam se dobrovoljno javio, unato¢ ¢injenici
da sam bio osloboden novacenja. Dobro je bilo to Sto su
marinci sjajno obucavali mlade muskarce i Zene da prevladaju
svoje emocionalne i fizicke sumnje i ograni¢enja. Bili smo
rigorozno pripremljeni za hladnokrvno djelovanje, iako smo bili
emocionalno uzasnuti i iako su pred nama bili veliki fizicki
izazovi. Bili smo spremni da izvr§imo posao i ispunimo misiju,
¢ak 1 po cijenu vlastitih zZivota. Ta mentalna, emocionalna,
fizicka i duhovna obuka je ono S§to me odrzalo na Zivotu u
Vijetnamu. LoSe je bilo to $to me ta obuka ubijala kad sam se
vratio iz rata. Posljednjih dvadeset i pet godina proveo sam
trude¢i se da se oducim od onoga §to sam naucio pripremajuci
se za rat.
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Da bismo prezivjeli u ratu, obucavaju nas da donosimo
borbene odluke u djeliéu sekunde. Cesto smo morali pucati ne
razmiS§ljajuci, ulaziti u stra$ne situacije ne marec¢i za vlastite
zivote, i Ciniti grozne stvari iako ih nismo zeljeli ¢initi. Drugim
rijeCima, fizicki smo morali obavljati stvari koje nismo zeljeli
raditi, ne dopusStaju¢i mentalnim 1 emocionalnim osjecajima da
nas zakoCe u obavljanju posla.

Kad sam se vratio iz rata, otkrio sam da mi moja sposobnost
prevladavanja straha i spremnost za borbu zapravo smetaju. U
mirnodopskom razdoblju nema potrebe za ratnickim
ponasanjem. Ubrzo sam shvatio da postoji velika razlika
izmedu marinaca u ratu i marinaca u miru. Ljudi koji postaju
generali u vojsci ljudi su koji funkcioniraju dobro i u ratu i u
miru... generali poput Colina Powella i Normana
Schwartzkopfa. U mirnodopskom razdoblju morao sam nauciti
razmiSljati i djelovati poput politicara ili diplomata, ¢ak i u
marincima. Morao sam nauciti da budem strpljiviji, da
promislim prije djelovanja, da budem ljubazniji, manje izravan,
i manje spreman za borbu na najmanji povod. To su lekcije koje
i danas pokuSavam nauciti. Shvacam da bih bio mnogo
uspjes$niji - u financijskom, drusStvenom i profesionalnom
smislu - kad bih se mogao brze promijeniti... ali nisam mogao.
Kao $to sam rekao, proveo sam 25 godina uéeci kako se boriti,
a zatim jo§ 25 godina uceéi kako se ne boriti.

Za mene je dobro to §to me sposobnost prevladavanja straha
od neuspjeha ucinila dobrim poduzetnikom i investitorom. No,
iste te sposobnosti postale su i ograniéenje mojem rastu i
uspjehu. Kao S$to sam napisao prije, jedan od Newtonovih
zakona kaze: "Svaka akcija izaziva jednaku i suprotnu
reakciju." Ja sam u svojem zivotu morao napraviti ozbiljne
osobne promjene kada sam htio posti¢ci veci uspjeh.
Zahvaljujuc¢i svojoj spremnosti na borbu pobjedivao sam u
malim bitkama, ali sam gubio rat. Ubrzo sam shvatio da ¢e moj
uspjeh biti ograni¢en ako ne napravim bitne promjene. Da bih
rastao, morao sam se mijenjati.

Kao Sto sam rekao, svaka medalja ima dvije strane, i svaki
kockar mora biti i bankar. Ja sam 25 godina razvijao ratnicke
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osobine, a sljede¢ih 25 godina sam razvijao diplomatske
osobine. Kad sam izgradio obje osobine, postigao sam
znacajniji uspjeh. Da posjedujem samo jednu stranu medalje,
siguran sam da bih bio jako ograni¢en. Drugim rije¢ima, moje
snage postale su moje slabosti, a da bih postao cjelovit, morao
sam svoje slabosti pretvoriti u vrline.

Promjena je bit Zivota

Kad me ljudi pitaju: "U 3to bih trebao investirati?" ili "Sto
mi savjetujete da uc¢inim?", ili "Biste 1i mi dali pravi odgovor?",
oklijevam 1 diplomatski se suzdrzim od davanja mojih
odgovora. Ne volim davati odgovore zato Sto ispravni odgovori
funkcioniraju samo u $koli i na kvizovima. U stvarnom Zzivotu,
svatko od nas ima odredene snage, sposobnosti i talente.
Takoder imamo i svoje slabosti... a kao $to mozete primijetiti,
nase su snage Cesto i naSe slabosti.

Za mene, promjena je bit Zivota. Po mojem misljenju, ako se
ne mijenjate, mozete se naéi u velikoj opasnosti, jer svijet se
mijenja brze no ikada prije. U najveéoj nevolji su oni ljudi koji
se drze starih ispravnih odgovora i starih svjedodzbi. Dok se
Internet sve vise koristi, jaz izmedu onih koji imaju i onih koji
nemaju samo ¢e rasti. Danas imamo klince koji jo§ nisu zavrsili
srednju $kolu, a ve¢ zaraduju milijune dolara na webu. Jo$
nikada nisu radili, a mozda nikada ne¢e ni morati traziti posao.

Kao $to sam rekao u drugim knjigama, ideja o poslu je ideja
rodena u industrijsko doba. Svi oni koji se drze starih pravila iz
industrijskog doba financijski ¢e zaostati za onima koji se
prilagodavaju novim pravilima informatickog doba... a vjerujte
mi, pravila su razli¢ita. Ako se drzite ideje sigurnog posla,
automatskih poviSica i napredovanja po godinama, drzite se
pravila stvorenih u industrijsko doba. Dobra je vijest to S§to
nikad nije bilo viSe prilika za stjecanje golemog bogatstva - ali
da biste ga stekli, mozda cete morati platiti cijenu vlastitom
promjenom.
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Moé vaSeg duha

Nesigurnost promjene Cesto je zastraSujuca. Ja sam jednako
oprezan prema nepoznatom kao i svi drugi. Imam iste sumnje
kao 1 svi drugi. Mrzim biti u krivu i grijesiti kao i svi drugi. No,
dobra je vijest to Sto se danas svi moraju mijenjati. Zahvaljujuci
Internetu, promjena je danas demokratska. Svi se moraju
promijeniti ili platiti cijenu sporog ali sigurnog zaostajanja.
Dobro je to §to svi imamo mo¢ prilagoditi se toj promjeni, ako
je zelimo iskoristiti. Tu mo¢ mozemo pronaéi u Piramidi
ucenja, koju sam jo§ jednom ovdje prikazao. Ta mo¢ je mo¢é
vaseg duha.

Mentalno

Piramida
ucenja

Emocionalno

Fizic¢ko

Jedna od najboljih stvari koje sam dozivio u Vijetnamu je
da sam mogao iz prve ruke svjedoCiti o snazi ljudskog duha.
Ako razgovarate s veteranima koji su bili u pravoj bici, vecéina
¢e vam pricati o pojedincima koji su daleko nadmasili
mentalna, fizicka i emocionalna ograni¢enja koja ometaju
vec¢inu nas u svakodnevnom zivotu. Jedan od mojih razrednih
kolega 1 dragih prijatelja iz osnovne Skole, Wayne, Covjek je
koji je godinu dana radio najednom od najopasnijih zadataka u
ratu - sudjelovao je u izvidnicama daleko iza neprijateljskih
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linija. Te su ljude spusStali iza linija u malim borbenim
timovima kako bi prikupljali informacije. Cesto su i ostajali iza
linija, hrane¢i se u prirodi, od tjedan dana do dva mjeseca.

Prije nekoliko dana, bio sam kod Waynea na Havajima i
razgovarao s njim o promjenama kroz koje smo prosli od
odrastanja na Havajima, preko odlaska na koledz, do
sudjelovanja u ratu. Razgovarali smo o tome koliko je ratno
iskustvo dramati¢no promijenilo nas i nase temeljne vrijednosti.
Obojica smo tiho izmjenjivali price i razgovarali sa
strahopoStovanjem o mladim ljudima koji su hrabro i junacki
djelovali daleko nadilaze¢i ono §to se od njih zahtijevalo.
Pricam vam o Wayneu zbog onoga §to je on rekao govoreéi o
snazi duha koju svi posjedujemo. Tijekom tog kasnovecernjeg
razgovora Wayne je tiho rekao: "Bio sam u dvije misije iz kojih
sam se vratio kao jedini prezivjeli. Ja sam danas ziv zato $to su
se mrtvi ljudi nastavili boriti."

Pretpostavljam da je uzrok emocionalnim problemima
mnogih vijetnamskih veterana $to smo se borili u ratu kojeg
nasa zemlja nije namjeravala dobiti... a oni, koji su se vratili
Zivi, su samo zato §to su na$i prijatelji dali Zivot kako bismo mi
mogli zivjeti. Vratili smo se u zemlju koja je ¢esto pljuvala po
vojnicima umjesto da im zahvali na onome §to su Cinili, bilo to
ispravno ili pogresno. I ja sam vidio mrtvace koji su se
nastavljali boriti... ljude koji su fizicki, mentalno i emocionalno
bili mrtvi... ali njihov se duh i dalje borio kako bi drugi mogli
zivjeti. Koliko god ta iskustva bila tragicna, lekcije o moci
ljudskog duha koje smo Wayne i1 ja naucili bile su
neprocjenjivo vrijedne za njegov i moj zivot. Kad danas Cujem
nekoga kako kaze: "Sto ako izgubim novac?" ili "Sto ako
pogrijesim?" ili "Sto ako ne uspijem?", samo se nasmije§im
svojim diplomatskim osmijehom, kimnem i udaljim se. Jo§
uvijek mi je tesko suosjecéati s nekim tko se boji izgubiti 10 000
dolara nakon $to sam vidio kako ljudi gube Zivote.

Medutim, ne moramo oti¢i u rat da bismo vidjeli primjere
mo¢i ljudskog duha, duha kojeg svi posjedujemo. Prije
nekoliko godina, otiSao sam na sportsko natjecanje invalidnih
osoba. Tamo sam vidio jo§ jednog kolegu iz razreda koji je u
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automobilskoj nesre¢i izgubio obje noge. Imao je pedeset
godina, bez obje noge, i tré¢ao je utrku na 100 metara na svojim
novim protezama. Dok je tr¢ao, nisam vidio njegova fizicka
ograni¢enja. Sve Sto sam mogao vidjeti bio je njegov duh koji
ga je tjerao naprijed. Dok je tr¢ao, njegov duh i duh drugih
invalidnih osoba ispunio je gledateljstvo. Veéina nas zaplakala
je kad su njihove duse dotakle nase. I opet sam se prisjetio moci
ljudskog duha. Shvatio sam da je invalid u daleko boljoj
fizickoj kondiciji od mene, iako sam ja zdraviji od njega.
Njegov duh pretvorio je njegovu invalidnost u fizicku,
mentalnu i emocionalnu snagu. Svi mi imamo pristup moci tog
duha.

Svi imamo i snage i slabosti

Kao $to sam objasnio, nisam akademski nadaren. Nisam ono
Sto bi se u Skolskom sustavu nazvalo "pametnim ucenikom".
Nisam emocionalno blagoslovljen zbog svoje teSke naravi,
nestrpljenja i nedostatka paznje za detalje. Isto tako, nisam
blagoslovljen ni fizi¢ki. Nisam dobar sporta$, niti posjedujem
veliku fizicku ljepotu. No, rekao bih da sam pronasao osobnu
sreéu 1 financijsku slobodu jer se uvijek prisjeCam snage
ljudskog duha. Oba moja oca, kao i moja majka, posjedovali su
tu snagu duha i poticali me da je iskoristim u trenucima osobne
sumnje. Danas sam ziv zbog toga §to su se, kao §to je rekao moj
kolega Wayne, "Mrtvaci nastavili boriti". Danas sam ono $to
jesam zato §to sam se ozenio Zenom koja posjeduje snazan,
¢vrst duh... duh koji je vjerovao u mene i ostao uz mene kad su
drugi govorili da bi trebala oti¢i.

Da nije bilo duhovne snage moje Kim, znam da danas ne bih
bio tamo gdje jesam. Ne bih bio ovdje da nije bilo mojih
prijatelja koji su ostali uz mene i pomogli mi kad sam posrnuo i
izgubio vjeru u sebe. Nisam postigao financijsku slobodu
zahvaljujuéi svojoj fizickoj, emocionalnoj ili mentalnoj snazi.
Ljudi iz moje okoline poticali su me da nastavim, ¢ak i kad sam
izgubio kontakt s vlastitim duhom. Uspio sam se promijeniti i
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narasti kako bih se nosio s novim izazovima jednostavno zato
§to su me duhovi drugih ljudi nadahnuli da nastavim. A uvijek
sam pronalazio slobodu kad bih pronasao svoj duh.

Postoji jedna pjesma Cije stihove €esto recitiram u trenucima
dubokih osobnih sumnji i tame. Nedavno sam saznao da je
njezina autorica spisateljica pod imenom Ella Wheeler Wilcox,
koja je zivjela na prijelazu iz 19. u 20. stolje¢e. Evo te pjesme:

Bit ¢e$ ono Sto zeli$ biti.

Neka neuspjeh pronade svoje lazno zadovoljstvo,
U okolini te bijedne rijeci.

No, duh je odbacuje i slobodan je.

On ovladava vremenom, pobjeduje prostor.
Strasi sre¢u, tog hvalisavog vragolana,

I rusi s trona tiranina - okolnost

Te ga postavlja na mjesto sluge.

Ljudska volja... ta nevidljiva sila

Potomak besmrtne duSe,

Utire put do svakog cilja,

Makar i kroz granitni zid.

Ne budi nestrpljiv,

Ve¢ ¢ekaj, ispunjen spoznajom:

Kad duh ustane i zapovijedi

Bogovi ga slusaju.

Zahvaljujuéi svojem duhu, mogao sam mentalno uciti,
naucio sam obuzdavati emocije, i fizicki djelovati - iako sam
bio ispunjen sumnjom - kako bih ustao nakon $to posrnem.
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ZAKLJUCAK

CIJENA POPRAVKA VASE
FINANCIJSKE
SVJEDODZBE

"Racunovodstvo vodi odgovornosti"

- Bogati otac

Cesto Cujem kako ljudi govore: "Ne zelim uéiti
racunovodstvo. Ne zanima me aZuriranje financijskog
izvjesc¢a." Kad cujem takve komentare, svjestan sam da svatko
moze birati da u¢i ono S$to zeli uditi. U tom casu, cCesto
ponavljam izreku bogatoga oca: "Racunovodstvo vodi
odgovornosti." Drugim rije¢ima, jedna od prednosti ucenja
racunovodstva i nastojanja poboljSanja financijskog izvjesca je
da u tom procesu raste i vasa odgovornost. Odgovornost prema
sebi je cijena koju morate platiti zelite 1li zaista postati
milijunas.
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Nakon §to sam izgubi prvi biznis, bogati otac rekao mi je:
"Kad ti se automobil pokvari, odveze§ ga profesionalnom
mehaniéaru i on ga popravi. Problem s tvojim financijskim
potesko¢ama je u tome Sto ih moze rijeSiti samo jedna osoba, a
to si ti." Nastavljaju¢i s objaSnjenjem, rekao je: "Tvoja
financijska situacija je poput igranja golfa. Moze§ procitati
knjige, pohadati seminare, unajmiti trenera i placati lekcije, ali
na kraju, ti si jedina osoba koja moZze poboljsati svoju vjestinu u
golfu." Jedan od razloga zbog kojih toliko malo ljudi dolazi do
velikog bogatstva je sljedeci: kad ljudi upadnu u financijsku
nevolju, ne znaju kako izaéi iz nje. Nitko ih nije naucio kako
dijagnosticirati specifican financijski problem u kojem se
nalazi. Zbog toga, mnogi ljudi znaju da su u financijskoj
nevolji, ali buduéi da ne znaju Citati financijsko izvjesce, niti
voditi financijske biljeske, ne znaju ni koliko su ozbiljni njihovi
financijski problemi, a kamoli da bi ih znali dijagnosticirati ili
rijesiti.

Kad sam propao, suocavanje s financijskim izvje$¢éem bilo
mi je vrlo bolno. No, suocavanje s problemima bilo je najbolja
stvar koju sam mogao udéiniti. Suocivs$i se s problemima,
umjesto da gubim vrijeme praveci se da ih nemam, doSao sam
do najboljeg financijskog iskustva u zivotu. SuocCivsi se s
problemima i s financijskim izvje$¢em, otkrio sam S$to ne znam,
kao i ono S§to moram nauditi kako bih popravio svoju
financijsku situaciju.

Gledaju¢i me kako se mucim suocen s financijskom
katastrofom, bogati otac rekao je: "Ono §to je dobro kod tebe je
jos i: "Ako si se spreman suociti s istinom i uciti iz svojih
greSaka, naudit ¢e§ o novcu mnogo vise no S§to bih te ja mogao
nauditi." Ovu recenicu mi je i pojasnio: "Kad se suocavas sa
svojim osobnim financijskim izvje$éem, suocava$ se sa sobom i
s vlastitim financijskim izazovima. Pocinje§ otkrivati ono S§to
zna$ i ono §to ne zna$. Kad pogleda$ svoje financijsko izvjesce,
postaje$ odgovoran prema samom sebi. Kao §to igra¢ golfa ne
moze kriviti nikog drugog zbog svojeg loSeg rezultata, i ti
postaje§ odgovoran za sebe kad pogledas svoje
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racunovodstvene podatke." Kao S§to sam rekao, suocavanje s
financijskim problemima i njihovo rjeSavanje bilo je najbolje
obrazovanje koje sam mogao dobiti jer sam, suoCiv§i se sa
svojim pogreSkama, postao odgovoran za vlastite nedostatke.
Kad sam se suocio sa svojim financijskim izvjeS¢em, otkrio
sam da su moje financijske ocjene negativne. Shvatio sam da
nisam tako financijski pametan koliko sam mislio da jesam.
Poboljsavajuéi te ocjene, naucio sam ono §to sam trebao nauditi
da bih postao milijuna$... i to je cijena koju sam platio. Platio
sam cijenu jer sam stvarno htio postati milijunas.

Zavr$na misao

Postoje mnogi na¢ini da ¢ovjek postane milijunas. Jedan od
naCina je da izrezete kreditne kartice i zivite Skrto. Ja sam
odlucio da to ne ucinim, jer je cijena za to bila previsoka. Drugi
naéin je da se vjencate s nekim tko je bogat. Mogao sam uciniti
i to, ali i ta je cijena bila previsoka, iako je to popularan nacin
za brzo bogacéenje. Tre¢i nacin za bogacenje je da postanete
lopov, ali za mene, ta je cijena definitivno bila previsoka. A
Cetvrti nacin da postanete milijunas je da unaprijedite svoju
financijsku pismenost i svoju financijsku inteligenciju, i da
budete odgovorni prema sebi, svojim rezultatima, svojem
trajnom obrazovanju, i svojem osobnom razvoju, te postancte
bolji ¢ovjek. Ja sam bio spreman platiti tu cijenu kako bih
postao milijunas.

Prije no $§to zavrSimo ovu knjigu, trazim od vas da jos$
jednom pogledate financijsko izvjeSée, kao podsjetnik za ono
§to je moj bogati otac smatrao vaznim.
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Sazetak onoga Sto je vazno (1. financijska inteligencija)

Profesiin | Torad I
Cllj: tzact |z Vtrke $takora na Brzu traku take to e Fashni priliod nadiasiti Ukupne trofhove

Iovjesce o prikodima

Prihodi Financiysk! kontrolor
Opisi Priljev nosca Osoba s vese dewne siraire
Placn
Kamate
Dividen de

Pasivoi prihod =
Nekretuine (Prilffev novea od !
dwvidende + nekreming + hrikej

Tyrtke

Ukupni prihod:

Rushod

Pereai

Hipolcka na kudu
Placan i zajms zu Shols
Rata ¢ avtomwobil

Orplata duga s krecitne Karfice
isetni tredkovi

Druzl trofkosi Tndkzadgste

Tredkesi 72 djocu

(pladivanjc bankon nog 7ajma

sidjece)

Ukupni rashod:

Mjeselni
priljev novea:
(piade}
Bilanca stunjn
Sredstva Obveze
Uiieda Hipoteka 82 kuce 0
Diovice_Kr.Diowks__Troisk'dicaic Tajam 22 Skl dug
Rata 72 autemobil
Kreditme kartice
Nebrelnine__Prhg Trodah Dugini u prodag
™ ™)
Skladiste Hiparka SKladiste
Tsrtka Polog : Troisk | Obavees: (hrika!
Bankove: zajam

Hvala vam S§to ste procitali ovu knjigu i1 zelim vam da
postanete milijuna$, ako to ve¢ i niste.
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Dodatak

Profesija

Igraé

Cilj: Izaéi iz Utrke Stakora na Brzu traku tako 3to ¢e Pasivni prihod nadmasiti Ukupne
tro§kove

1ZVJESCE O PRIHODIMA

Prihod Financijski kontrolor
Opisi: Priljev novea Osoba s vaSe desne strane
Plaéa:
Kamate:
Dividende: Pasivni prihod =

(Priljev novca od kamata +
Nekretnine: dividende + nekretnine + tvrtke)
Tvrtke:
Ukupni prihod:

Rashod:

Porezi:

Hipoteka na kuéu:

Pla¢anje zajma za $kolu:

Rata za automobil:

Broj djecc:
(poéniteigrus0 djece)
Trofak za dijete:

Otplata duga s kreditne kartice:

Zivotni_trodkovi:

Drugi tro$kovi:

Troskovi za djecu: Ukupni
Otplaéivanje bankovnog zajma: rashod:
Mjeseéni
priljev novca:
(placa)
Bilancu  stanja
Sredstva Obveze
Usteda: Hipoteka na kuéu:
Dionice Br. Dionica: Tro$ak/dionica:| Zajam za Skolu
Rata za automobil:
Kreditne kartice:
Nekretnine: Polog: TroSak:| Dugovi u prodaji:
Hipoteka:
Tvrtka: Polog: Trosak:| Obveza: (tvrtka):

Bankovni zajam:
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ROBERT T. KIYOSAKI

Roden i odrastao na Havajima, Robert T. Kiyosaki pripada
cetvrtoj generaciji americkih Japanaca. Nakon zavrSenog
koledza u New Yorku, uSao je u marince i otiSao u Vijetnam
kao casnik i pilot helikoptera topovnjace.

Vrativsi se iz rata, Robert se zaposlio u korporaciji Xerox, a
1977. osnovao tvrtku koja je na trziSte izbacila prve najlonske i
Velcro novéanike za surfere. 1985. osnovao je medunarodnu
kompaniju za edukacije koja je desetke tisuc¢a studenata Sirom
svijeta poducavala o biznisu i investiranju.

1994. godine, Robet je prodao svoj biznis i umirovio se u
dobi od 47 godina. Tijekom svoje kratke mirovine, napisao je
knjigu Bogati otac, siromasni otac. Uskoro nakon toga napisao
je 1 Kvadrant protoka novca bogatog oca, Vodi¢ bogatog oca u
investiranje 1 Bogato dijete, pametno dijete. Sve knjige bile su
na popisima uspjeSnica Wall Street Journala, Business Week-a,
The New York Timesa, E. Trade.com-a, i drugih.

Robert je takoder stvorio edukacijsku igru PROTOK
NOVCA kako bi ljude naucio iste financijske strategije koje je
njegov bogati otac godinama ucio njega, iste strategije koje su
mu omogucile da se umirovi u 47. godini Zivota.

2001. godine izasla je prva knjiga iz serijala Savjetnici
Bogatog oca. Tim profesionalaca okupljen oko tog serijala
podrzava Robertovo vjerovanje da su "biznis i investiranje
timski sportovi." Robertovim rije¢ima: "Idemo u Skolu kako
bismo naucili tesko raditi za novac. Ja piSem knjige i stvaram
proizvode koji uce ljude kako da novac radi za njih i kako bi
mogli uzivati u luksuzima ovog velikog svijeta u kojem
Zivimo."

Organizacija Bogati otac je proizvod zajednickog truda
Roberta i Kim Kiyosaki i Sharon Lechter koji su 1996. krenuli
na putovanje koje ¢e im pruziti mogucénost da utjecu na
financijsku pismenost ljudi diljem svijeta i pronesu misiju
Bogatog oca i u najudaljenije krajeve.
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SHARON L. LECHTER

Ovlasteni javni racunovoda, koautorica serijala Bogati otac i
direktorica organizacije Bogati otac, Sharon Lechter posvetila
je svoj profesionalni zivot polju edukacije. Diplomirala je
racunovodstvo s pohvalom na Drzavnom sveuciliStu Floride.
Pridruzila se Coopers & Lybrandu, jednoj od tadaSnjih osam
velikih rac¢unovodstvenih tvrtki i popela se do menadzZerskog
polozaja na podru¢jima racunala, osiguranja i izdavastva,
zadrzavajuci svoje profesionalne privilegije kao ovlasteni javni
racunovoda.

Sharon je sretno udana za Michaela Lechtera preko 20
godina i ima troje djece, Phillipa, Shelly i Williama. Dok su joj
djeca odrastala, zustro se ukljucila u njihovu edukaciju i uvijek
je zauzimala vodeée polozaje u njihovim Skolama. Postala je
aktivist u podru¢jima matematike, racunala i ucenja Citanja i
pisanja.

1989. pridruzila se izumitelju prve elektronicke "knjige koja
govori" 1 pomogla mu u Sirenju industrije elektronickih knjiga
na multimilijunsko internacionalno trziSte. Danas je pionir u
razvoju novih tehnologija za vracanje edukacije u Zivote djece.
Kao koautor knjiga Bogati otac i direktorica te kompanije,
fokusirala je svoj trud na podrucje financijske edukacije.

"Na§ trenutacni edukacijski sustav nije sposoban drzati
korak s globalnim i tehnoloskim promjenama u svijetu.
Moramo poducavati mlade ljude vjeStinama, Skolskim i
financijskim, koje ¢e trebati ne samo za prezivljavanje, veé i za
napredovanje u svijetu s kojim su suoceni."

Kao aktivan filantrop, Sharon 'vra¢a' dug drustvu kao
volonter i kao donator. Vodi Fondaciju za financijsku
pismenost i snazan je zagovornik edukacije i potrebe =za
unapredenjem financijske pismenosti.

Sharon i Michael dobili su 2002. od strane Childhelp USA,
nacionalne organizacije posvecene iskorjenjivanju zlostavljanja
djece u SAD-u nagradu "Duh djece". U svibnju 2002. Sharon je
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imenovana predsjednicom odbora ogranka Childhelp USA za
Phoenix.

Kao aktivan ¢lan organizacije Zena-predsjednica, uziva u
kontaktima s drugim profesionalkama u cijeloj zemlji.

Robert Kiyosaki, autor knjiga Bogati otac i njezin partner
kaze za nju: "Sharon je jedna od rijetkih prirodno talentiranih
poduzetnica koje sam upoznao. Moje poStovanje prema njoj
raste sa svakim danom naSeg zajednickog rada."

Organizacija Bogati otac je proizvod zajednickog truda
Roberta i Kim Kiyosaki i Sharon Lechter koji su 1996. krenuli
na putovanje koje ¢e im pruziti mogucnost da utjecu na
financijsku pismenost ljudi diljem svijeta i pronesu misiju
Bogatog oca i u najudaljenije krajeve.
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Edukacijsko komercijalni oglas

Tri prihoda

U svijetu raCunovodstva, postoje tri razliCita tipa prihoda:
zaradeni, pasiva i vrijednosnice. Kad mi je moj pravi otac
rekao: "Idi u Skolu, izbori se za dobre ocjene i pronadi siguran
posao", preporu¢ivao je da radim za zaradeni prihod. Kad je
moj bogati otac rekao: "Bogati ne rade za novac, njihov novac
radi za njih", govorio je o pasivnom prihodu i vrijednosnicama.
Pasivni prihod, u veéini sluCajeva, proizlazi iz ulaganja u
gradevinarstvo. Vrijednosnice su papirnata dobra kao §to su
dionice, obveznice i obostrana sredstva.

Bogati otac je govorio, "Klju¢ bogacenja je sposobnost
mijenjanja zaradenog prihoda pasivnim prihodom i/ili
vrijednosnicama, §to je brze moguée. Rekao bi: "Porezi su
najve¢i na zaradeni prihod. Najmanje oporezovani prihod je
pasivni prihod. To je drugi razlog zbog kojeg zelite da vas
novac radi za vas. Vlada oporezuje novac koji tesko zaradujete
viSe nego novac koji zaraduje va$ novac."

Kljué¢ za financijsku slobodu

Klju¢ za financijsku slobodu i veliko bogatstvo je
sposobnost ili vjeStina pretvaranja zaradenog prihoda u pasivni
prihod i/ili prihod od vrijednosnica. To je vjeStina kojoj je moj
bogati otac dugo vremena podudavao Mikea i mene. Zbog te
vjeStine ja i moja zena Kim financijski smo slobodni i vise
nikada ne moramo raditi. Nastavljamo raditi jer to Zelimo.
Danas imamo tvrtku za ulaganje u gradevinarstvo radi pasivnog
prihoda i sudjelujemo u privatnim ulaganjima i inicijalnim
javnim drazbama dionica radi prihoda od vrijednosnica.

117



Ulaganje radi bogac¢enja zahtijeva razli¢ite osobne vjestine,
vjeStine bitne za financijski uspjeh te za niskorizi¢ne i visoke
zarade. Drugim rijeCima, treba znati kako treba raditi sa
sredstvima koja ¢e kupiti druga sredstva. Problem je Sto
stjecanje iskustva i edukacije Cesto traje dugo, zastrasujuce je to
i skupo, a pogotovo kad cCinite greske s vlastitim novcem. Zato

sam smislio svoje patentirane edukacijske igre nazvane
PROTOK NOVCA.
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SERIJAL KNJIGA BOGATI OTAC, MEPUNARODNE USPJESNICE
Vodi¢ bogatog oca u investiranje

U sto bogati investiraju, a siromas$ni i
srednja klasa ne. Naucite kako primijeniti
tehnike bogatih kako biste stvorili i povecali
vlastito bogatstvo.

Ovo je treca knjiga iz serijala Bogati otac.
Vodi¢ bogatog oca u investiranje raspravlja o
stvarima u koje bogati investiraju, a siromasni
i srednja klasa ne. Robert pruza pogled na
investiranje sa stajaliSta unutarnjeg investitora,
i govori o tome kako bogati pronalaze najbolje investicije, i
kako mozete primijeniti tehnike bogatih kako biste stvorili
vlastito bogatstvo.

Bogato dijete, pametno dijete

Pruzite svojem djetetu pocetnu financijsku
prednost. Probudite djetetovu ljubav prema
ucenju nacina na koji moze postati financijski
slobodno. Zamislite rezultate koje cete vidjeti
ako po¢nu dovoljno rano!

Ova knjiga napisana je za roditelje koji
cijene edukaciju, zele pruziti svojoj djeci financijsku i
akademsku pocetnu prednost u zivotu, i voljni su prihvatiti
aktivnu ulogu u ostvarenju toga. Bogato dijete, pametno dijete
osmisljeno je tako da vam pomogne da pruzite svojem djetetu
isto onakvo inspirativno i praktiéno financijsko znanje kakvo je
Robertov bogati otac dao njemu. Naucite kako probuditi ljubav
prema ucenju kod vaseg djeteta.
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Umirovite se mladi i bogati

Snazna osobna pri¢a o tome kako su Robert i
Kim Kiyosaki poceli ni iz Cega, i umirovili se
financijski slobodni za manje od 10 godina. Ako
ne planirate raditi naporno do kraja zivota, ovo je
knjiga za vas.

Ako ste umorni od istih starih savjeta o
investiranju - kao $to su "Budite strpljivi":
"Investirajte dugoro¢no", i "Investirajte u razlicite stvari", - ovo je
knjiga za vas.

Robert detaljno objasnjava moé¢ poluge. Kako polugom
potpomoci va§ um, vase financijske planove, vase akcije, i §to je
najvaznije, vase prve korake prema financijskoj slobodi.

Naucit cete tehnike bogatog oca koristec¢i se polugom da izgradite
financijsku sigurnost, a na kraju ostvarite zivot kakav Zzelite.

Poslovna Skola za ljude koji vole pomagati
drugima

Naucite osam skrivenih vrijednosti biznisa
mreznog marketinga - osim zaradivanja novca!
Shvatite zasto bogati cijene rije¢ MREZA.

Poslovna skola za Ijude koji vole pomagati
drugima otkrit ¢e vam najbrzi nadin za izgradnju
biznisa u B kvadrantu I zasto je rije¢ "mreza" tako
mocna za bogate.

Proroc¢anstvo Bogatog oca

Zasto najveci bankrot trziSta dionica u
povijesti tek dolazi... I kako se mozete
pripremiti za to i profitirati!

U 6. knjizi iz serijala Bogati otac, Robert
Kiyosaki predvida neizbjeznu financijsku
krizu koja ¢e pogoditi SAD kad 83 milijuna
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pripadnika "baby boom" generacije ode u mirovinu, i ponese sa
sobom toliku koli¢inu svoje S$tednje da ce trziSte zasigurno
dozivjeti bankrot. To ¢e se neminovno dogoditi. Stare cijenjene
kompanije tonu, i Dow ponire u dubine. No, Prorocanstvo
Bogatog oca nije knjiga zlih prognoza, ve¢ knjiga koja govori o
uspjehu usred nevolja, s pouzdanim strategijama koje su
osmisljene tako da vam pomognu u izbjegavanju katastrofe u
nadolazecoj krizi.

Kvadrant PROTOKA NOVCA Bogatog oca

Vodi¢ Bogatoga oca u financijsku slobodu. Ucite o Cetiri
Kvadranta PROTOKA NOVCA i razumjet cete najvaznije
kljuceve za stvaranje bogatstva.

Nastavak knjige Bogati otac, siromasni otac, knjiga
Kvadrant PROTOKA NOVCA Bogatoga oca opisuje Cetiri tipa
osoba koje Cine svijet biznisa, te objasnjava razlike u temeljnim
vrijednostima izmedu njih. Razgovara o alatu koji je potreban
¢ovjeku da bi postao uspjesan vlasnik tvrtke i investitor.

Bogati otac, siromasni otac

Sto bogati u¢e djecu o novcu, a siromasni i
srednja klasa ne. Naucite kako posti¢i da vas
novac radi za vas i zaSto vam nije potrebna
visoka zarada da biste se obogatili.

Knjiga je to koja je "uzdrmala" svijet
financija.

J.P. Morgan je rekao: "Bogati otac,
siromasni  otac obvezno je §tivo za
milijunase."

The Wall Street Journal

"Pocetna tocka za sve one koji Zele ste¢i kontrolu nad svojoj
financijskom budué¢noscéu."

USA Today
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Unaprijedite svoju financijsku slobodu pomoéu serijala
Savjetnici

Zastita vaSeg sredstva br. 1 - Stvaranje bogatstva na
temelju vaSih ideja
Prirué¢nik o intelektualnom vlasnis$tvu

Knjiga "Zastita vaSeg sredstva br. 1" poducit ¢e vas kako da
pretvorite svoje ideje u intelektualno vlasnistvo, izbjegnete
nehoti¢no davanje svojih prava, upotrijebite intelektualno
vlasni§tvo kako biste izgradili prepreke za konkurenciju i
generirali pritok novca davanjem licence na intelektualno
vlasnistvo.

Michael Lechter

Psi prodaje - Ne morate biti pas-napada¢ da biste bili
uspjesni u prodaji

Knjiga "Psi prodaje" predstavit ¢e vam pet pasmina Pasa
prodaje, S$to ¢e vam omoguciti da zaradite viSe novca
iskoristivS§i svoje prirodne snage. Knjiga otkriva pet
jednostavnih, ali vaznih vjeStina za stvaranje prihoda, pomocu
kojih ¢ete do¢i do beskrajne rijeke kvalificiranih kupaca i
dozivotne prodaje. Iz knjige mozZete nauciti kako da radikalno
promijenite svoj stav u 30 sekundi i manje kako biste mogli
upravljati svojim financijskim rezultatima.

Blair Singer

Pravne predice bogatih - kako bogati mogu zakonito
zaradivati viSe novca i plaéati manje poreze

Knjiga "Pravne precice bogatih" otkriva vam kako
kontrolirati porez koji placate i vrijeme placanja, i sazima
500 000 stranica poreznog zakona u tri jednostavna pravila koja
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¢e vam zadrzati novac u dzepu. Takoder, knjiga vam pokazuje
kako pronaéi pravu poslovnu strukturu za vasu tvrtku kako
biste plac¢ali manje poreze i zastitili ono Sto imate.

Diane Kennedy, OJR

Imajte vlastitu korporaciju - zaSto bogati posjeduju
svoje kompanije, a drugi rade za njih

Knjiga "Imajte vlastitu korporaciju" ilustrira vam kako:

- izabrati najbolji entitet za svoju osobnu strategiju

- do¢i do novca za va$ poslovni pothvat

- maksimalno iskoristiti nevjerojatne beneficije C korporacije

- upotrijebiti ugovore o radu u svoju korist

- upotrijebiti Nevada korporacije za zastitu sredstava i ustedu
poreza

- s lako¢om pripremiti i odrzavati korporacijske podatke

Garret Sutton

Bogatstva u nekretninama - kako se obogatiti koristeéi
novac vaSeg bankara

Knjiga "Bogatstva u nekretninama" ¢e vam:

- pokazati zaSto je ulaganje u nekretnine desetke i stotine puta
bolje od drugih ulaganja

- poduciti vas kako da svakog tjedna pronadete "posao
desetljeca”

- poduciti vas kako da znaCajno povecate vrijednost imanja a
da ne potrosite previse novca

- objasniti kako poreznik moze dodatno oploditi vasu
investiciju u nekretnine

- otkriti kako stvoriti pasivni prihod koriste¢i se novcem
vaseg bankara, tako da radite samo onda kad to Zelite

Dr. Dolf de Roos
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Kako kupiti i prodati tvrtku - kako moZete pobijediti u
kvadrantu biznisa

Knjiga "Kako kupiti i prodati tvrtku" otkriva strategije kojima
se uspje$ni poduzetnici koriste da bi ostvarili i unovcili
investicije u tvrtke. Napisana jasnim i lako razumljivim stilom,
knjiga "Kako kupiti i prodati tvrtku" daje znanje potrebno da
biste izbjegli zamke i prevladali prepreke, te ostvarili dobitnu
transakciju.

Garrett Sutton

Pravne prefice s nekretninama - tajne uspjeSnog
investiranja u nekretnine

Knjiga "Pravne precice s nekretninama" otkrit ¢e vam kako
iskoristiti rupe u poreznom zakonu u svoju koristi, i kako
sprijeCiti da drugi iskoriste rupe u zakonu da bi vam oduzeli
sredstva. Pored toga, naudit ¢ete kako:

- utvrditi najbolji nacin da zadrzite pravo na investiranje u
nekretnine

- upotrijebiti vlastitu kucu kao investiciju koja je oslobodena
poreza i koja donosi novac

- upotrijebiti sedam rupa u poreznom zakonu koje su na
raspolaganju samo vlasnicima nekretnina

- zaS$tititi svoja sredstva u nekretninama od stanara i
kreditora.

Diane Kennedy, OJR, i Garrett Sutton
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Drugi govore o Bogatom ocu...

"Zahvaljuju¢i Bogatom ocu, naucio sam da je bogatstvo
svugdje oko nas. Dostupno je i moguée ga je ostvariti. Mozete
Citati knjige i traziti savjet, ali stvar sam shvatio tek igranjem
igre PROTOK NOVCA. Shvatio sam koncept bogacenja,
nacina razmisljanja i djelovanja bogatih. Sada Zelim nastaviti sa
svojom financijskom edukacijom i ostvariti bolji Zivot za svoju
obitelj"

- Roshiem A., Arizona

"Nasa djeca, Madeline (4 godine) i Makenzie (3 godine)
apsolutno obozavaju interaktivne programe Bogatoga oca.
Madeline veé stjeCe pravo znanje o investiranju i novcu
proucavajuc¢i knjigu "Bogato dijete, pametno dijete", Sto
smatram sjajnim za njenu dob. Ja sam, kao roditelj, dobio
forum na kojem mogu raspravljati i poducavati djecu - $§to
vjerojatno ne bih ¢inio u ovoj fazi djecjeg Zivota da nema vaseg
programa."

- Jon F., Arizona

"Bio sam projektni menadzZer/inZenjer i penjao sam se na
korporacijskoj ljestvici 20 godina. Napokon sam dobro
zaradivao, ali otkrio sam da me porezi ubijaju. Nisam mogao
zamisliti da radim od 9 do 17 jo§ 30 godina.

Nakon §to sam proc¢itao Vodi¢ u investiranje, sinulo mi je da
bih na poslu vodio tim inZenjera. Zasto ne bih pokrenuo vlastiti
tim za investiranje u nekretnine? Moj tim savjetnika sad se
sastoji od dva pravnika, racunovode, dva brokera za nekretnine,
agenta osiguranja, tri brokera za hipoteke, inspektora
stanovanja 1 najsnaznijeg igraca u timu, moje supruge i
partnerice Connie. Zivot je prekratak da bismo sami sebe
ogranicavali."

- Larry N. Massachussets
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"Ideje kojima nas poducava Robert Kiyosaki i tim Bogatoga
oca imao je golem utjecaj na naSe zivote i biznis. Kao savjetnici
za poreze 1 biznis, znacajno smo promijenili i poboljSali nacine
na koje sluzimo svojim klijentima. Svi u nasSem uredu sad
razmi$ljaju u terminima "drangulija" i protoka novca i o tome
kako izaci iz Utrke Stakora.

Jedan od najvecih utjecaja na naSe klijente imala je igra
PROTOK NOVCA 101. Godinama smo trazili nacine da
objasnimo svojim klijentima nadela radunovodstva i porezne
strategije. PROTOK NOVCA 101 sjajno je edukativno orude za
te koncepte, kao i opcenito za investiranje i za financijski
menadzment. Svaki mjesec igramo PROTOK NOVCA 101 s
klijentima i prijateljima tvrtke. Veceri provedene u igranju daju
nasim klijentima moguénost da proSire perspektivu vezanu uz
novac 1 investiranje, a nama omogucéava da im pomognemo da
shvate temeljne principe radunovodstva, upravljanja novcem i
poreznih strategija.

Hvala vam $to ste stvorili ¢udesan nadin poducavanja i §to
ste nam pomogli da drukc¢ije gledamo na problem financija
zajedno s nas$im klijentima."

- Tom W. i Ann M., Arizona

"Jedan prijatelj predstavio mi je knjige Bogatoga oca prije
nekoliko godina, aja sam ih pokazala svojem ocu, farmeru koji
je upravo pocinjao investirati u nekretnine... Moj otac ija zatim
smo dali knjige i kazete mojim sestrama... i cijela se obitelj
navukla!

Nedavno smo kupili Cetiri gradske kuce (taj je "posao" moj
otac otkrio kad se otvorio raznim moguénostima...) i znamo da
nikad ne bismo razmisljali o protoku novca i pasivnom prihodu
da nismo procitali knjige Bogatoga oca. Svi smo financirali
svoja imanja na razli¢ite nacine i povrati na investicije nam se
razlikuju - ali svi se kreéemo u pravom smjeru.

Tako je uzbudljivo stalno rasti i mijenjati svoje glediSte na
novac."

- Sally D., Kalifornija
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"Zahvaljuju¢i Bogatom ocu, sada imam dovoljno hrabrosti i
samopouzdanja da prijedem na vazne karte Zivota - i stvorim
pravu financijsku slobodu."

- Cindy O., Teksas

"Bili smo prodavaci nekretnina i fokusirali se samo na
zaradu honorara. Kad smo culi za knjigu "Bogati otac,
siromasni otac" na listi "preporucenih knjiga" koju nam je dao
na§ poslovni trener, shvatili smo da PRODAJEMO naSe
najbolje poslove... umjesto da ih kupimo za sebe!

Zahvaljujuéi Bogatom ocu, poceli smo se fokusirati na
protok novca nase imovine (umjesto na honorare) i na nacine
kako iskoristiti nasa imanja kako bismo ostvarili veéu zaradu.
Putovanje cestom prema financijskoj slobodi bilo je poucno
iskustvo!"

- Curtis 1 Diana O, Kalifornija

"Prije godinu dana utapao sam se u loSem dugu i razmisljao
o tome da proglasim bankrot. Bio sam frustriran i ljutit. Moje
financijsko stanje — moje financijsko neznanje - skoro me
kostalo obitelji, posla i samopoStovanja.

Knjiga "Bogati otac, siromaSni otac" toliko je snazno
utjecala na mene da sam kupio tucet primjeraka i podijelio ih
osoblju, prijateljima i djeci na koledzu. Kao vlasniku tvrtke,
knjiga "Kvadrant PROTOKA NOVCA Bogatoga oca" pomogla
mi je da shvatim trokut BI i da stvorim i koristim sustave koji
osnazuju moj biznis.

Moj novcani IQ raste svakodnevno i mogu iskreno re¢i da su
me poruke Bogatoga oca spasile od financijskog unistenja."

- Dr. Randy R., Ohio
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"Moja kéi od 12 godina zivo se zainteresirala za naSe
financijsko obrazovanje dok smo ¢itali serijal Bogati otac i
igrali PROTOK NOVCA 101 (Onaje igrala igru s nama i Citala
"Bogato dijete, pametno dijete")

Cestonam pri¢a o svojim planovima za buduénost. Jednog
dana bili smo u vrtu, kad mi je rekla da ¢e, kad bude
posjedovala nekretnine, takoder posjedovati i tvrtku za uredenje
eksterijera, kako bi mogla brinuti za okolinu svojih nekretnina
na najisplativiji nacin! Njezin plan za buduénost je da novac
radi za nju - ispravno investiraju¢i novac. Ne sumnjamo ni
trenutka u realizaciju!"

- Kris P., Pennsylvania

"Tri moja brata zapalila su se za materijale Bogatoga oca,
kao i ja! Prihvatili smo poruke i kre¢emo naprijed punom
parom s novom nadom i stra§éu! Moj brat (Joe) sad sebe zove
"Joe Sloboda"!"

- Dan M.

"Robert Kiyosaki oduSevio me! Procitao sam pola knjige
"Kvadrant PROTOKA NOVCA i ne mogu je se zasititi! Imam
potpuno nov stav prema svemu!

Vec¢ poduze vrijeme svjestan sam ¢injenice da o novcu znam
prokleto malo. Oko godinu dana prisiljavao sam se da citam
poslovni dio nedjeljnih novina i nisam napredovao. Knjigu
Roberta Kiyosakija proCitao sam za 3 dana i napokon vidim
kopno! Svida mi se smjer u kojem idem i osjecaj nade koji me
ispunjava."”

- Joe Sloboda (tj. Joe M., brat Dana M.)
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"Radila sam sve §to su mi roditelji govorili: dobivala dobre
ocjene, dobila stipendiju kojom sam platila koledz, pronasla
dobar posao i ostala na njemu...

Moj suprug i ja sad smo u ranim cetrdesetima, i zaduzeniji
smo i imamo viSe financijskih problema nego kad nam je bilo
dvadeset. Na§ najstariji sin je u ¢etvrtom razredu srednje Skole,
i sprema se na koledz, aja ne zelim da ide istim putem kojim su
i8li njegovi roditelji. Srce mi je tuzno jer svojoj obitelji Zelim
najbolje.

Spremna sam za drugi put, drugi nacin, drugi glas koji ¢e me
voditi. Moj Bogati otac, Robert Kiyosaki, je taj glas. Zelim
zahvaliti svojem Bogatom ocu $to je bio na toj polici, Sto me
podigao iz beznada u kojem sam zivjela i §to mi je osvijetlio put
koji mogu slijediti kao i drugi poput mene."

- Tia L., Havaji

"Velika hvala Robertu §to mi je pomogao da promijenim
glediste. DosSlo je do goleme promjene u nacinu na koji
promatram svijet. Citala sam va$e materijale, slusala kazete i
igrala igru PROTOK NOVCA vise od godinu dana. Pomogli su
mi da toliko razvijem svoju financijsku pismenost da smo moj
suprug i ja poceli investirati u nekretnine. Upravo smo kupili
nase prvo imanje!"

- Valerie P., Kanada

"Knjige Bogatoga oca za mene su bile iskustvo koje mijenja
zivot. Robert mi je podario vjeru i hrabrost da slijedim svoja
uvjerenja i pripremim svoj plan ka financijskoj slobodi. Knjige
Bogatoga oca dale su mi hrabrost da krenem prema financijskoj
slobodi.

Kupila sam dva imanja u blizini svoje kuce i, iako sam u
iskuSenju da pomoc¢u njih otplatim hipoteku, namjeravam
iskoristiti prihod od tih imanja za druge investicije."

- Kay G., Velika Britanija
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"Zahvaljujuéi nadahnuéu od Roberta i Sharon, na$i zivoti
razlikovat ¢e se od Zivota 99% drugih ljudi.

Bili ste nam svjetionik u potrazi za financijskom slobodom.
Igrajuci igru PROTOK NOVCA, naucili smo viSe o poslu nego
u poslovnoj $koli! Va$§ doprinos u ovom svijetu financijske
nepismenosti i kaosa golem je."

- Merced, Jon i Jeff H., Utah
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Sto uditelji i ucenici govore o igri PROTOK NOVCA za
djecu

"Vise nauCe za sat vremena igranja PROTOKA NOVCA
nego Sto bi naucili za 10 sati domace zadace."
- Pam L., ravnateljica, Oklahoma

"Zao mije moje mame, jer je lako upasti u dug na kreditnoj
kartici, a teSko izaéi iz njega."
- Carrie S., uCenica 6. razreda, Oklahoma

"Jedan ucitelj pitao je djecu: "Da imate mnogo novca, §to
biste kupili?" Na pocetku tog dana htjeli su automobil, a na
kraju dana htjeli su tvornicu slatkisa ili druge stvari pomocu
kojih ¢e zaradivati novac."

- Michelle H., Scottsdale
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Danas milijuni ljudi ovise o svojim mirovinskim
planovima. Zaposlenici sami planiraju svoje financije za
mirovinu i profitiraju od povijesno stabilnog uspona
trzista dionica.. No 2. travnja 2000. americka NASDAQ
burza dionica zabiljezila je najveci pad u jednom danu.
Zatim su Enron i WorldCom dosli do najvecag bankrota u
povijesti SAD-q, izbrisavsi tisuce radnih mjesta i nada
svojih zaposlenika. Robert Kiyosaki kaze da najgore fek
dolazi. Ova knjiga pokazat ¢e vam kako da izgradite
vlastitu financijsku arku, koja ¢e osigurati ne samo to da
prebrodite oluju, vec i da iz nje izvucete profit.

Naucite osam skrivenih vrijednosti biznisa mreznog
marketinga - osim zaradivanja novca! Shvatite zasto
bogati cijene rijec MREZA. Poslovna $kola za ljude koji
vole pomagati drugima otkrit ¢e vam najbrzi nacin za
izgradnju biznisa u B kvadrantu | zasto je rije¢ mreza tako
mocna za bogate.

Ova knjiga napisana je za roditelje koji cijene edukaciju,
Zele pruziti svojoj djeci financijsku i akademsku pocetnu
prednost u Zivotu, i voljni su prihvatiti aktivnu ulogu u
ostvarenju toga. Naucite kako probuditi ljubav prema
ucenju kod vaseg djeteta.

Robert T. Kiyosaki pruza pogled na investiranje sa
stajaliSta unutarnjeg investitora, i govori o tome kako
bogati pronalaze najbolje investicije, i kako mozete
primijeniti tehnike bogatih kako biste stvorili viastito
bogatstvo.

Snazna osobna prica o tome kako su Robert i Kim
Kiyosaki poceli ni iz ¢ega, i umirovili se financijski
slobodni za manje od 10 godina. Ako ne planirate radifi
naporno do kraja Zivota, ovo je knjiga za vas ili obrnuto.




Zasto se necete obogatiti rezuci kreditne kartice

Popularni lik s televizije ¢esto govori: «Izvadite svoje kreditne
kartice iizrezZite ih na komadice.» lako je to dobar savjet za ljude
koji nisu financijski odgovorni, nije adekvatan za ljude koji se
Zele obogatiti ili postati financijski slobodni. Drugim rije¢ima,
necete se obogatiti rezuéi financijske kartice. Obogatit éete se
financijskom edukacijom... naZalost, edukacijom kakvu ne
dobivamo u 3koli. Ako netko posjeduje dobro financijsko
obrazovanje, znat ¢e da postoje dvije vrste duga... dobar dugilod
dug. Osoba s dobrim financijskim obrazovanjem znat ¢e kako
upotrijebiti dobar dug u svrhu brZeg bogacenja... i obogatiti se

mnogo brZe od osobe koja samo §tedi novac, i ne zaduZuje se. ’ R"[?""’ I K ’."(’~""/}”~
investitor, poduzetnik,
edukator

Vodi¢ Bogatoga oca u bogacenje

-Imate li dugove na kreditnim karticama?
-Je li sigurnost stalnog posla mrtva?

-Je li vasa financijska sigurnost ugroZena?
-Je li odgovor dobro placeni posao?

-Radi li va$ novac za vas?

-Imate li dobar ili lo§ dug?

www.richdad.com

Svima nam je potrebno dodatno financijsko obraz
moramo znati kako posti¢i da novac radi za nas, kak|
provodili Zivote rade¢i za novac. Zato nam je
sofisticirano financijsko obrazovanje... ne pojedng
djetinjasti financijski savjeti poput onoga da izr
kreditne Kkartice i Stedite viSe novca. Ako ste s
unapredivanje svojeg financijskog obrazovanja i za tc
usvojim kreditnim karticama, onda je ovo knjiga za v:

investitorica,
poslovna direktorica, OJR
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